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WSTĘP 

Ekonomiczna analiza prawa (Law and Economics) to interdyscypli-
narne podejście, które integruje teorię ekonomiczną z naukami prawnymi 
w celu lepszego zrozumienia sposobu, w jaki regulacje prawne wpływają na 
zachowania jednostek i podmiotów gospodarczych1. Podstawowe założe-
nie tego podejścia opiera się na założeniu racjonalności uczestników życia 
gospodarczego, dążących do maksymalizacji korzyści i minimalizacji kosz-
tów. W tym kontekście prawo nie jest rozumiane jedynie jako zbór norm 
regulujących stosunki społeczne, ale jako kluczowy mechanizm alokacyjny, 
który kształtuje strukturę bodźców ekonomicznych oraz organizuje dzia-
łalność rynkową.

Ekonomiczna analiza prawa umożliwia ocenę efektywności regulacji 
w kategoriach kosztów i korzyści oraz ich wpływu na dobrobyt społeczny. 
Wykorzystuje w tym celu narzędzia analizy ekonometrycznej, teorię gier, 
analizę kosztów transakcyjnych oraz inne metody badawcze stosowane 
w naukach ekonomicznych. 

Podejście to ma zastosowanie w wielu dziedzinach prawa. W odnie-
sieniu do prawa własności można badać mechanizmy minimalizacji kosz-
tów transakcyjnych i przeciwdziałania problemowi nadmiernej eksploata-
cji zasobów wspólnych. Analiza prawa kontraktowego pozwala na ocenę 
skuteczności regulacji w zakresie redukcji asymetrii informacji oraz zapew-
nienia stabilności stosunków gospodarczych. Podobnie, prawo pracy może 
być analizowane pod kątem oddziaływania na efektywność rynku pracy, 
mobilność pracowników i ochronę interesów stron stosunku pracy.

1  J. C. Marcellino Jr, O movimento law and economics e  a  eficiência como critério de justiça: 
Incompatibilidades entre direito, economia e democracia, „Unisul de Fato e de Direito: Revista 
Jurídica da Universidade do Sul de Santa Catarina” 2010, nr 1(1), s. 102.
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Współczesne badania w  obszarze ekonomicznej analizy prawa kon-
centrują się na ocenie kosztów społecznych oraz efektów zewnętrznych 
wynikających z  określonych regulacji. Obejmują one takie zagadnienia 
jak skuteczność prawa antymonopolowego, optymalne opodatkowanie, 
efektywność polityki regulacyjnej w  sektorach strategicznych oraz me-
chanizmy egzekwowania prawa. W badaniach coraz częściej uwzględnia 
się elementy ekonomii behawioralnej, która pozwala na lepsze zrozu-
mienie rzeczywistych mechanizmów decyzyjnych uczestników rynku  
i organów regulacyjnych.

Nie bez znaczenia pozostaje rola prawa w  stabilności makroekono-
micznej. Instytucje prawne kształtują warunki inwestycyjne, system podat-
kowy oraz mechanizmy ochrony konkurencji, co wpływa na długofalowy 
rozwój gospodarczy. Ponadto, rosnące znaczenie globalizacji oraz cyfryza-
cji gospodarki generuje nowe wyzwania prawne związane z  ochroną da-
nych, regulacjami dotyczącymi sztucznej inteligencji, a także strategiami 
przeciwdziałania monopolizacji rynków cyfrowych.

Celem niniejszej monografii jest analiza relacji między prawem a go-
spodarką w kontekście ekonomicznej analizy prawa. W kolejnych rozdzia-
łach omówione zostaną kluczowe zagadnienia, takie jak:

•	 Własność i  jej znaczenie dla efektywności gospodarowania 
zasobami;

•	 Kontrakty i mechanizmy ich egzekwowania;
•	 Regulacje rynku pracy w  kontekście długookresowej 

produktywności;
•	 Prawo konkurencji oraz jego wpływ na innowacyjność i dynami-

kę rynkową;
•	 Znaczenie regulacji publicznych w sektorach strategicznych;
•	 Współczesne wyzwania, takie jak nierówności społeczne, globali-

zacja i ochrona środowiska.

W  monografii podjęta została dyskusja nad przyszłymi kierunkami 
badań w dziedzinie prawa i ekonomii, w tym nad rosnącym znaczeniem 
analizy behawioralnej oraz wykorzystaniem narzędzi sztucznej inteligencji 
w projektowaniu efektywnych regulacji.

Niniejsza monografia stanowi wkład w  interdyscyplinarną dyskusję 
nad rolą prawa w gospodarce oraz nad sposobami jego optymalizacji w celu 
zapewnienia zarówno wzrostu gospodarczego, jak i społecznej równowagi.
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Rozdział 1

WPROWADZENIE  
DO EKONOMICZNEJ ANALIZY PRAWA

1.1. POJĘCIE I GENEZA EKONOMICZNEJ ANALIZY PRAWA

Ekonomiczna analiza prawa jest podejściem badawczym integrują-
cym narzędzia ekonomiczne z oceną funkcjonowania systemów prawnych, 
ukierunkowanym na identyfikację mechanizmów regulacyjnych wpływa-
jących na zachowania jednostek i podmiotów gospodarczych1. Jej istotą 
jest badanie efektywności norm prawnych poprzez optymalizację alokacji 
zasobów oraz minimalizację kosztów społecznych wynikających z proce-
sów regulacyjnych i egzekucyjnych. W odróżnieniu od tradycyjnych teorii 
prawa, skoncentrowanych na zagadnieniach sprawiedliwości i legitymiza-
cji normatywnej, ekonomiczna analiza prawa traktuje system prawny jako 
strukturę oddziałującą na decyzje podmiotów za pośrednictwem bodźców 
ekonomicznych i mechanizmów sankcyjnych. W tym ujęciu prawo stano-
wi nie tylko zbiór norm regulujących stosunki społeczne, lecz także instru-
ment projektowania optymalnych rozwiązań w zakresie organizacji życia 
gospodarczego i społecznego.

Pojęcie „prawo i  ekonomia” odnosi się do interdyscyplinarnego po-
dejścia, które łączy analizę prawną z zasadami ekonomicznymi w celu głęb-
szego zrozumienia mechanizmów rynkowych i interakcji prawnych2. Wy-
różnia się różne podejścia, w tym analizę ekonomiczną prawa stosowaną 
głównie przez ekonomistów, a także bardziej kompleksowe podejście, okre-
ślane jako analiza prawa i ekonomii, integrujące zarówno aspekty prawne, 

1  T. Guzik, Ekonomiczna analiza prawa jako metoda prawoznawstwa, „Internetowy Przegląd 
Prawniczy TBSP UJ” 2017, nr 8, s. 27.
2  J. Wesołowska, Prawo i emocje – synteza ruchu, „Sciences” 2013, nr 92, s. 1011.
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jak i ekonomiczne. Podkreślić należy również znaczenie nowej ekonomii 
instytucjonalnej, która uwzględnia rolę instytucji w definiowaniu i wspie-
raniu relacji rynkowych, a także analizę norm prawnych jako kluczowego 
elementu kształtowania zachowań społecznych i ekonomicznych3.

Omawiając pojęcie analizy ekonomicznej prawa, należy definiować je 
jako zastosowanie metod ekonomicznych do analizy zagadnień prawnych 
i ich wpływu na zachowania podmiotów gospodarczych. Podkreślić przy 
tym trzeba istnienie ścisłego związku między prawem a  gospodarką od 
momentu powstania stosunków społecznych i  kształtowania pierwszych 
norm regulujących wymianę dóbr i usług. Podejście to jest interdyscypli-
narne i obejmuje zarówno klasyczną ekonomiczną analizę prawa, koncen-
trującą się na efektywności regulacji, jak i  szersze podejście prawa i  eko-
nomii, które bada również instytucjonalne i  społeczne uwarunkowania  
systemów prawnych4.

Analiza ekonomiczna prawa wykorzystuje teorię ekonomiczną do ba-
dania funkcjonowania systemów prawnych i ich wpływu na zachowania 
jednostek oraz alokację zasobów5. W  przeciwieństwie do tradycyjnych 
metod prawniczych, które często koncentrują się na interpretacji norm 
prawnych i ich zgodności z systemem wartości, analiza ekonomiczna pra-
wa dąży do zrozumienia rzeczywistego wpływu regulacji na zachowania 
rynkowe i społeczne. Kluczowym celem tej analizy jest identyfikacja me-
chanizmów, które sprzyjają efektywności i optymalizacji alokacji zasobów, 
a także eliminacja rozwiązań prowadzących do nadmiernych kosztów spo-
łecznych. Podejście to obejmuje zarówno pozytywną analizę ekonomicz-
ną, której celem jest opisanie i  wyjaśnienie rzeczywistych konsekwencji 
norm prawnych, jak i normatywną analizę ekonomiczną, której zadaniem 
jest wskazanie, jakie reformy powinny zostać wdrożone w celu osiągnięcia 
optymalnych wyników społecznych. Pozytywna analiza bada, jak prawo 
wpływa na zachowania ludzi i  jakie skutki ekonomiczne generuje, nato-
miast analiza normatywna wykorzystuje kryteria efektywności, takie jak 
efektywność Pareto lub kryterium Kaldora-Hicksa, aby ocenić, które  
 

3  L. F. León Quiroga, El análisis jurídico y económico institucional, „Novum Jus” 2021, nr 15(1), 
s. 223.
4  J. Lewkowicz, What is Law & Economics and How Could It Have Contributed to Preventing 
the Global Crisis?, „Entrepreneurial Business and Economics Review” 2018, nr 6(3), s. 89.
5  B. Woźniak-Jęchorek, Struktura rynku pracy w świetle ekonomii instytucjonalnej, „Gospodarka 
Narodowa. The Polish Journal of Economics” 2013, nr 266(9), s. 27.



11

WPROWADZENIE DO EKONOMICZNEJ ANALIZY PRAWA

regulacje powinny zostać zmodyfikowane w celu maksymalizacji dobroby-
tu społecznego6.

Analiza ekonomiczna prawa opiera się na zasadach utylitaryzmu, za-
kładając, że celem regulacji powinno być maksymalizowanie sumy dobro-
bytu społecznego. Kryterium Pareto, zgodnie z którym zmiana w systemie 
prawnym jest korzystna, jeśli poprawia sytuację przynajmniej jednej osoby 
bez pogarszania sytuacji innych, stanowi jedno z podstawowych narzędzi 
oceny efektywności regulacji. W  przypadku bardziej złożonych decyzji, 
gdzie zmiany prawne mogą prowadzić do strat po jednej stronie i korzy-
ści po drugiej, stosuje się analizę Kaldora-Hicksa, która uznaje reformę 
za efektywną, jeśli korzyści dla wygranych przewyższają straty poniesione 
przez przegranych, nawet jeśli faktyczna rekompensata nie następuje7.

Geneza tej koncepcji sięga osiemnastowiecznej myśli ekonomicznej, 
w szczególności teorii Adama Smitha, który w „Bogactwie narodów” wska-
zywał na fundamentalną rolę ochrony praw własności i stabilnego reżimu 
kontraktowego w kształtowaniu efektywnej gospodarki rynkowej. W jego 
ujęciu nadmierna interwencja państwa w mechanizmy rynkowe prowadzi-
ła do nieefektywności i zaburzeń w naturalnej dynamice wymiany gospo-
darczej. Choć ujęcie to miało charakter bardziej intuicyjny niż formalnie 
sformułowany model analityczny, stanowiło punkt wyjścia dla później-
szych rozważań nad ekonomicznymi konsekwencjami regulacji prawnych. 
Przez długi czas podejście to pozostawało jednak na marginesie refleksji 
prawniczej, ustępując miejsca tradycyjnym teoriom normatywnym kon-
centrującym się na aksjologicznych podstawach prawa8.

Przełom w podejściu do relacji między prawem a ekonomią nastąpił 
w drugiej połowie XX wieku9, głównie za sprawą teorii kosztów transakcyj-
nych sformułowanej przez Ronalda Coase’a w pracy The Problem of Social 
Cost (1960). Coase wykazał, że w warunkach dobrze zdefiniowanych praw 
własności oraz niskich kosztów negocjacyjnych rynki mogą samodzielnie 
alokować zasoby w  sposób efektywny, minimalizując konieczność inge-
rencji regulacyjnej. Wynik ten, znany jako twierdzenie Coase’a, stworzył 

6  A. I. Hussein, Economic Analysis of Law, „Journal of Shatt Al-Arab University College” 2022, 
nr 2(1), s. 48.
7  D. Matic, D. Jerotijevic, Axiological Aspects of Economic Analysis of Law, „Ekonomika” 2018, 
nr 64(3), s. 19.
8  A. Smith, The Wealth of Nations [1776], Books on Demand, London 2018 s. 309-310.
9  U. Markowska-Przybyła, Zmiany w ekonomii a kapitał społeczny, „Prace Naukowe Uniwersyte-
tu Ekonomicznego we Wrocławiu. Ekonomia” 2010, nr 11(140), s. 68.
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podwaliny dla analizy prawa w kategoriach ekonomicznych, podkreślając, 
że skuteczność systemu prawnego powinna być oceniana nie tylko przez 
pryzmat zgodności z określonymi wartościami normatywnymi, lecz rów-
nież w kontekście jego zdolności do wspierania  efektywności rynkowej10.

Rozwinięciem tych koncepcji zajęła się w  latach 70. szkoła chica-
gowska, na czele której stanął Richard Posner. W monografii Economic 
Analysis of Law (1972) dokonał on systematycznego zastosowania metod 
ekonomicznych do analizy różnych gałęzi prawa, w tym prawa karnego, 
konstytucyjnego i cywilnego. Posner postulował, że reguły prawne powin-
ny być projektowane w sposób maksymalizujący dobrobyt społeczny, przy 
czym normy sankcyjne oraz mechanizmy kompensacyjne mogą być trak-
towane analogicznie do cen rynkowych, stanowiących bodźce kształtujące 
racjonalne zachowania jednostek. Analiza efektywności norm prawnych 
znalazła również odzwierciedlenie w  badaniach nad odpowiedzialnością 
deliktową, gdzie Guido Calabresi zaproponował koncepcję minimaliza-
cji kosztów wypadków poprzez alokację odpowiedzialności na podmioty 
mogące najtaniej im zapobiec. Wskazywał on, że celem systemu prawne-
go w  tym obszarze powinno być nie tyle poszukiwanie sprawiedliwości 
w sensie retrybutywnym, ile racjonalizacja podziału ryzyka i kosztów szkód 
w sposób optymalizujący funkcjonowanie systemu gospodarczego11.

W kolejnych dekadach, ekonomiczna analiza prawa podlegała dalszej 
ewolucji, wzbogacając swój aparat pojęciowy o wnioski płynące z ekono-
mii behawioralnej. Tradycyjne założenie o racjonalności jednostek podej-
mujących decyzje w oparciu o kalkulację maksymalizacji użyteczności zo-
stało podważone przez badania Richarda Thalera i Cassa Sunsteina, którzy 
wykazali, że ludzkie wybory często są obarczone błędami poznawczymi, 
heurystykami i  skłonnością do podejmowania decyzji pod wpływem im-
pulsów. W tym kontekście pojawiła się koncepcja nudgingu, czyli projek-
towania norm prawnych w sposób uwzględniający naturalne ograniczenia 
poznawcze jednostek, a  zarazem kierujący ich decyzjami w  pożądanym 
kierunku bez konieczności stosowania przymusu. Wprowadzenie tej per-
spektywy do ekonomicznej analizy prawa otworzyło nowe pole badawcze, 
w którym regulacje prawne mogą być oceniane nie tylko pod kątem ich 

10  R. H. Coase, The Problem of Social Cost, „The Journal of Law and Economics” 2013, nr 56(4), 
s. 875.
11  G. Calabresi, The Costs of Accidents: A Legal and Economic Analysis, Yale University Press, 
London 1993, s. 340.
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zgodności z założeniami klasycznej teorii optymalizacji rynkowej, ale rów-
nież w odniesieniu do rzeczywistych mechanizmów podejmowania decyzji 
przez jednostki12.

Istotnym aspektem współczesnej debaty nad ekonomiczną analizą 
prawa jest problem relacji między systemem prawnym a mechanizmami 
rynkowymi. Często przywoływane pojęcia „ekonomizacji prawa” oraz 

„jurydyzacji ekonomii” podkreślają wzajemne oddziaływanie tych dwóch 
dziedzin, jednak nie powinny być interpretowane w  kategoriach prób 
podporządkowania jednej sfery drugiej. Ekonomia dostarcza prawu narzę-
dzi oceny skutków regulacji, jednak samo prawo pełni funkcję organizacyj-
ną, określając ramy działania rynków. W tym kontekście fundamentalne 
znaczenie ma kwestia równowagi między efektywnością a  aksjologicz-
nymi podstawami norm prawnych, co prowadzi do ciągłej refleksji nad 
granicami ekonomicznej analizy prawa jako narzędzia oceny  systemu 
normatywnego13.

W ramach strukturalnego podejścia do ekonomicznej analizy prawa 
wyróżnia się pięć zasadniczych obszarów badawczych: Pierwszym z nich 
jest problematyka prawa własności i  jego wpływu na stabilność proce-
sów gospodarczych oraz optymalizację obrotu dobrami. Drugim kluczo-
wym zagadnieniem pozostaje analiza zasad odpowiedzialności za szkody, 
w szczególności w kontekście redystrybucji ryzyka i mechanizmów kom-
pensacyjnych. Trzecim polem badawczym jest prawo kontraktowe, które-
go analiza pozwala na ocenę wpływu regulacji na pewność i skuteczność 
zobowiązań umownych. Równolegle badania obejmują problematykę po-
stępowania sądowego, ze szczególnym uwzględnieniem kosztów transak-
cyjnych związanych z  egzekwowaniem norm. Ostatnim, lecz niezwykle 
istotnym obszarem, pozostaje analiza efektywności sankcji w prawie pu-
blicznym i karnym jako mechanizmu prewencyjnego i narzędzia kształto-
wania  zachowań społecznych14.

W  kontekście współczesnych wyzwań gospodarczych pojawia 
się również pytanie o  granice interwencji państwa w  sferę stosunków  

12  S. Kaźmierczyk, Ekonomiczna analiza prawa w  związku ze stosunkiem prawa do ekonomii, 
„Acta Universitatis Wratislaviensis. Przegląd Prawa i Administracji” 2009, nr 80, s. 75.

13  B. M. Salama, Law and macroeconomics as mainstream, „University of Toronto Law Journal” 
2020, t. 71, nr 2, s. 274.
14  A. M. Polinsky, S. Shavell, Economic Analysis of Law, „Stanford Law and Economics Olin 
Working Paper” 2005, nr 316, s. 17. 



14

ROZDZIAŁ 1

rynkowych15. W warunkach niedoskonałości rynkowych celowe regulacje 
prawne mogą prowadzić do wzrostu efektywności systemu gospodarczego, 
nawet jeśli w izolacji wydają się one naruszać zasadę minimalnej ingerencji. 
Przykładem tego podejścia jest koncepcja ekspansywnej polityki prawnej, 
polegającej na dostosowywaniu norm prawnych w  celu pobudzenia ak-
tywności gospodarczej w okresach recesji, co może stanowić alternatywę 
wobec tradycyjnych narzędzi polityki  fiskalnej i monetarnej.

Ekonomiczna analiza prawa spotyka się z  krytyką ze strony przed-
stawicieli różnych nurtów prawniczych i filozoficznych, którzy wskazują, 
że dominacja kryterium efektywności ekonomicznej może prowadzić do 
marginalizacji fundamentalnych wartości społecznych, takich jak rów-
ność, sprawiedliwość czy ochrona praw jednostki16. Szczególnie kontro-
wersyjne jest przyjmowanie maksymalizacji bogactwa społecznego jako 
nadrzędnego celu regulacji prawnych, co w  podejściu proponowanym 
przez Richarda Posnera często prowadzi do pominięcia dystrybucyjnych 
skutków norm prawnych. W konsekwencji krytycy wskazują na koniecz-
ność wypracowania bardziej zrównoważonego podejścia, które łączyłoby 
analizy ekonomiczne z oceną jakościową wpływu regulacji na różne gru-
py społeczne, uwzględniając zarówno uwarunkowania gospodarcze, jak 
i  aksjologiczne fundamenty prawa17. W  odpowiedzi na te zarzuty poja-
wiają się postulaty tworzenia interdyscyplinarnych zespołów badawczych, 
w których ekonomiści, prawnicy i socjologowie wspólnie projektowaliby 
regulacje prawne, równoważąc racjonalność ekonomiczną z  wymogami 
sprawiedliwości społecznej. Integracja podejść metodologicznych mogłaby 
umożliwić konstruowanie przepisów nie tylko skutecznych z perspektywy 
rynkowej, ale także zgodnych z wartościami konstytucyjnymi i zasadami 
demokratycznego państwa prawa. Takie podejście znajduje uzasadnie-
nie zwłaszcza w  kontekście regulacji o  szerokim oddziaływaniu społecz-
nym, gdzie skutki prawne nie ograniczają się do optymalizacji kosztów  
 

15  K. Wach, Edukacja na rzecz przedsiębiorczości wobec współczesnych wyzwań cywilizacyjno-  
gospodarczych, „Przedsiębiorczość-Edukacja” 2013, nr 9, s. 246.
16  P. Kowalska, Ekonomizacja prawa antytrustowego oraz jej wpływ na stosowanie przepisów pra-
wa antymonopolowego dotyczących wybranych praktyk ograniczających konkurencję na przykła-
dzie sektora elektroenergetyki w Polsce, „Przegląd Prawniczy Europejskiego Stowarzyszenia Stu-
dentów Prawa ELSA Poland” 2013, nr 1, s. 23.
17  A. M. Polinsky, S. Shavell, Economic Analysis of Law, „Stanford Law and Economics Olin 
Working Paper” 2005, nr 316, s. 17.
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transakcyjnych, lecz wpływają na fundamentalne prawa obywateli i struk-
turę stosunków społecznych.

Ekonomiczna analiza prawa, znana także jako Law and Economics18, 
stanowi współcześnie jedną z najbardziej wpływowych metodologii w na-
ukach prawnych, zwłaszcza w amerykańskiej doktrynie prawnej, gdzie od 
lat kształtuje zarówno badania akademickie, jak i podejście do legislacji. 
Stopniowo zdobywa również uznanie w Europie, choć w większości sys-
temów kontynentalnych wciąż pozostaje na obrzeżach głównego nurtu 
refleksji prawniczej. Jej istotą jest zastosowanie teorii ekonomicznej do 
analizy systemów prawnych zarówno w aspekcie deskryptywnym – jako 
narzędzia opisu i wyjaśniania funkcjonowania prawa –  jak i normatyw-
nym, polegającym na ocenie skuteczności poszczególnych regulacji w ka-
tegoriach społecznej użyteczności i efektywności ekonomicznej19. 

Podstawowe pytania stawiane w ramach ekonomicznej analizy prawa 
dotyczą mechanizmów oddziaływania przepisów prawnych na zachowa-
nia podmiotów oraz oceny, czy generowane przez nie skutki są pożądane 
z perspektywy dobra publicznego. W rezultacie, można wyróżnić dwie za-
sadnicze funkcje tej metodologii: 

•	 funkcję pozytywną, obejmującą empiryczną analizę skutków 
regulacji;

•	 funkcję normatywną, której celem jest formułowanie reko-
mendacji legislacyjnych opartych na kryterium efektywności 
ekonomicznej.

To właśnie normatywny wymiar ekonomicznej analizy prawa wzbu-
dza najwięcej kontrowersji, zwłaszcza gdy postulaty zwiększania efektyw-
ności prawnej pozostają w konflikcie z wartościami prawnymi, takimi jak 
sprawiedliwość dystrybutywna, ochrona praw człowieka czy dążenie do 
ograniczenia  nierówności społecznych20.

Popularność ekonomicznej analizy prawa wśród badaczy wynika 
przede wszystkim z  jej zdolności do dostarczania precyzyjnych narzędzi 
analitycznych pozwalających na ocenę skutków regulacji w sposób bardziej 

18  T. S. Ulen, Wprowadzenie do ekonomicznej analizy prawa w odniesieniu do prawa o zobowią-
zaniach umownych oraz do polityki regulacyjnej państwa, „Zarządzanie Publiczne” 2011, nr 18, 
s. 21.
19  A. Sanchez Graells, Economic analysis of law, or economically-informed legal research  
[w:] D. Watkins, M. Burton (red.), Research Methods in Law, 2nd ed., Routledge 2017, s. 2.
20  Ibidem, s. 32.
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wymierny niż tradycyjne podejścia normatywne21. Centralnym punktem 
analizy jest pytanie o koszty, zarówno bezpośrednie, jak i pośrednie: każ-
da norma prawna rozpatrywana jest przez pryzmat tego, kto ponosi jej 
finansowe, społeczne lub instytucjonalne konsekwencje i czy istnieją me-
chanizmy pozwalające na optymalizację tych obciążeń. Taka perspektywa 
umożliwia przekształcenie abstrakcyjnych problemów prawnych w  kon-
kretne kalkulacje ekonomiczne, co czyni ją użytecznym narzędziem dla 
decydentów i  projektodawców legislacyjnych. W  efekcie, ekonomiczna 
analiza prawa wywarła istotny wpływ na kształt współczesnych regulacji, 
od prawa konkurencji po legislację środowiskową, a jej metodologia zna-
lazła zastosowanie zarówno w teorii, jak i w praktyce stanowienia prawa22.

Główne narzędzia stosowane w ramach tej metodologii obejmują ana-
lizę kosztów i korzyści jako podstawowy mechanizm oceny skuteczności 
regulacji prawnych. Badania w tym zakresie koncentrują się na sposobach, 
w jakie przepisy wpływają na zachowania jednostek i podmiotów gospo-
darczych, przy założeniu racjonalności aktorów prawnych, zgodnie z którą 
podmioty podejmują decyzje w  sposób strategiczny, ważąc potencjalne 
korzyści oraz ryzyka związane z przestrzeganiem bądź naruszeniem prawa. 
W tym kontekście, kary finansowe w prawie karnym traktowane są jako 
„cena” za złamanie normy, której wysokość powinna odzwierciedlać spo-
łeczne koszty przestępstwa, a regulacje kontraktowe analizowane są przez 
pryzmat redukcji asymetrii informacyjnej i  optymalizacji relacji między 
stronami stosunku prawnego23.

Krytyka ekonomicznej analizy prawa koncentruje się jednak na ogra-
niczeniach tego modelu, w szczególności na jego redukcjonizmie i skłon-
ności do abstrahowania od szerszych kontekstów społecznych24. W  tym 
kontekście pojawiają się zarzuty, że nadmierna ekonomizacja prawa pro-
wadzi do upraszczania złożonych zjawisk społecznych i prawniczych, re-
dukując je do schematów mechanizmów podaży i  popytu. Przykładem 
tego typu debat były protesty studentów Harvardu przeciwko kursom 

21  A. Andrzejczyk, A. Matel, Kryteria naukowości w procesie kreowania wiedzy ekonomicznej  [w:] 
D. Kiełczewski, A. Matel (red.), Poznanie naukowe w procesie kreowania wiedzy ekonomicznej, 
Wydawnictwo Uniwersytetu w Białymstoku, Białystok 2017, s. 83.
22  A. A. Leff, Economic Analysis of Law: Some Realism About Nominalism, „Virginia Law Review” 
1974, nr 60(3), s. 459.
23  D. Matic, D. Jerotijevic, Aksiological Aspects of Economic Analysis of Law, „Ekonomika” 2018, 
nr 64(3), s. 52.
24  M. Małecka, Prawo, ekonomia, ludzkie działanie. Dyskusja nad zastosowaniem ekonomii beha-
wioralnej do analizy prawa, „Archiwum Filozofii Prawa i Filozofii Społecznej” 2011, nr 2(1), s. 28.
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ekonomii prowadzonym przez N. Gregory’ego Mankiwa, które zarzucały 
neoklasycznym modelom ekonomicznym ignorowanie realnych proble-
mów społecznych i strukturalnych nierówności. Podobne kontrowersje to-
warzyszą EAL, szczególnie w odniesieniu do założeń o racjonalności jedno-
stek i skuteczności mechanizmów rynkowych jako dominującego modelu 
regulacyjnego25. W  odpowiedzi na te wyzwania pojawiają się postulaty 
rozszerzenia ekonomicznej analizy prawa o elementy zaczerpnięte z ekono-
mii behawioralnej oraz nauk społecznych, które pozwoliłyby uwzględnić 
heterogeniczność preferencji, ograniczenia poznawcze oraz nierówności 
strukturalne wpływające na podejmowanie decyzji przez jednostki i  in-
stytucje. Uwzględnienie tych czynników mogłoby pozwolić na bardziej 
kompleksową ocenę skutków regulacji prawnych oraz dostosowanie ich do 
realiów funkcjonowania społeczeństw współczesnych. W tym kontekście 
dalsza ewolucja ekonomicznej analizy prawa będzie zależna od zdolności 
jej adaptacji do nowych wyzwań związanych z globalizacją, cyfryzacją go-
spodarki oraz rosnącym znaczeniem regulacji dotyczących ochrony środo-
wiska i zrównoważonego rozwoju.

Przełomowym momentem w  rozwoju ekonomicznej analizy prawa 
pozostaje publikacja Ronalda H. Coase’a The Problem of Social Cost (1960), 
która zrewolucjonizowała sposób postrzegania relacji między systemem 
prawnym a mechanizmami gospodarczymi. Coase wykazał, że w warun-
kach zerowych kosztów transakcyjnych oraz precyzyjnie zdefiniowanych 
praw własności, strony zaangażowane w konflikt mogą osiągnąć efektyw-
ne rozwiązanie poprzez negocjacje, bez konieczności interwencji państwa. 
Twierdzenie to podważyło tradycyjne modele regulacyjne, wskazując, że 
zasadniczą rolą prawa nie jest bezpośrednie rozstrzyganie sporów, lecz 
projektowanie instytucji minimalizujących bariery negocjacyjne. W  rze-
czywistych warunkach, gdzie koszty transakcyjne są nieuniknione, system 
prawny nie może pełnić jedynie funkcji pasywnego arbitra, lecz powinien 
aktywnie kształtować ramy umożliwiające sprawne funkcjonowanie me-
chanizmów rynkowych26.

25  F. Pasquale, New economic analysis of law: Beyond technocracy and market design, „Critical 
Analysis of Law” 2018, nr 5(1), s. 1.
26  M. Soares, M. Kauffman, R. F. Martins, Economy law and economic analysis of law and the 
impact on intellectual property in the common law system, „Revista Direitos Sociais e Políticas 
Públicas (UNIFAFIBE)” 2019, nr 7(2), s. 425.
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Analiza Coase’a pokazuje, że racjonalne jednostki podejmują decyzje 
ekonomiczne w oparciu o koszty alternatywne. Jeśli roczny koszt budo-
wy płotu wynosi 9 dolarów, a nie istnieją tańsze sposoby ochrony upraw, 
hodowca bydła posiadający cztery lub więcej sztuk zapłaci za jego budo-
wę i utrzymanie. Jeśli jednak liczba bydła wynosi trzy lub mniej, bardziej 
opłacalne może być ponoszenie kosztów ewentualnych szkód. W ten spo-
sób podejście Coase’a ilustruje znaczenie praw własności i negocjacji w mi-
nimalizowaniu kosztów transakcyjnych27.

Rozwój ekonomicznej analizy prawa wiąże się jednak z  konieczno-
ścią pogodzenia jej utylitarnej logiki z  oczekiwaniami aksjologicznymi 
społeczeństwa. Podczas gdy zwolennicy tego podejścia podkreślają jego 
precyzję i pragmatyzm, krytycy wskazują na potrzebę integracji wartości 
społecznych, takich jak równość i sprawiedliwość, w proces projektowania 
norm prawnych. W przyszłości wyzwaniem dla tej metodologii może stać 
się wypracowanie hybrydowych modeli analitycznych, łączących rachu-
nek ekonomiczny z  oceną jakościową wpływu regulacji na różne grupy 
społeczne, tak aby efektywność nie stała się narzędziem prowadzącym do 
systemowego uprzywilejowania określonych interesów kosztem marginali-
zowanych podmiotów28.

Ekonomiczna analiza prawa, rozwijana intensywnie na przestrzeni 
ostatnich dekad, umocniła swoją pozycję jako jeden z najbardziej wpły-
wowych nurtów badawczych w  naukach prawnych, choć jednocześnie 
skłoniła do refleksji nad motywacjami jej zwolenników. Jeśli bowiem jej 
podstawowe założenie głosi, że podmioty kierują się racjonalnym dąże-
niem do maksymalizacji własnych interesów, to pytanie o intencje samych 
badaczy tej dyscypliny pozostaje zasadne. Czy ich zaangażowanie wynika 
wyłącznie z chęci poszukiwania prawdy i poprawy dobrobytu społecznego, 
czy też stanowi reakcję na instytucjonalne bodźce, takie jak prestiż akade-
micki, dostęp do środków na badania czy wpływ na kształtowanie poli-
tyk publicznych? Ta autorefleksyjna kwestia nie jest szeroko eksplorowa-
na w głównym nurcie dyskusji, lecz rzuca istotne światło na mechanizmy 
kształtujące współczesną naukę prawa29.

27  F. T. de Rezende Lara, A análise econômica do direito como método e disciplina, „E-Civitas” 
2008, nr 1(1), s. 12.
28  O. Gazal-Ayal, Economic analysis of law and economics, „Capital University Law Review” 2006, 
nr 35(2), s. 4-5.
29  O. Gazal-Ayal, Economic analysis of law and economics, „Capital University Law Review” 2006, 
nr 35(2), s. 5-6.
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Początki ekonomicznej analizy prawa wiążą się z  pracami Coase’a, 
jednak jej ekspansja jako dyscypliny akademickiej nie byłaby możliwa 
bez wkładu Richarda Posnera, który w Economic Analysis of Law (1972) 
uczynił z  efektywności ekonomicznej nadrzędny cel prawa, oraz Guida 
Calabresiego, badającego redystrybucyjne funkcje prawa odszkodowaw-
czego. To właśnie ich prace przekształciły EAL z  teoretycznego ekspery-
mentu w dominujący paradygmat badawczy, znajdujący zastosowanie nie 
tylko w  nauce, ale i  w  praktyce legislacyjnej oraz orzeczniczej. Ekspan-
sja ekonomicznej analizy prawa w Stanach Zjednoczonych miała niemal 
bezprecedensowy charakter – niczym gatunek bez naturalnych przeciw-
ników w ekosystemie akademickim, szybko wypełniła niszę w badaniach 
nad funkcjonowaniem systemu prawnego. Pierwotnie skoncentrowana na 
kwestiach regulacji antymonopolowych i polityki przemysłowej, w krót-
kim czasie objęła niemal wszystkie dziedziny prawa – od regulacji rynków 
finansowych po prawo karne i rodzinne30.

Wpływ tej metodologii sięga najwyższych szczebli władzy, czego do-
wodem jest fakt, że sędziowie federalni, tacy jak Richard Posner w ame-
rykańskim Sądzie Apelacyjnym czy Stephen Breyer w Sądzie Najwyższym, 
stosują jej założenia w  swojej praktyce orzeczniczej. Ponadto koncepcje 
rozwinięte przez Gary’ego Beckera w zakresie ekonomicznej analizy prze-
stępczości stały się podstawą reform penitencjarnych, a ujęcie prawa jako 
mechanizmu kształtowania bodźców stało się jednym z  kluczowych ele-
mentów współczesnej jurysprudencji31.

Mimo swojej dominacji, ekonomiczna analiza prawa nie jest jednak 
wolna od sprzeczności. Z  jednej strony w kręgach akademickich prowa-
dzone są pogłębione badania nad jej fundamentalnymi założeniami, ta-
kimi jak racjonalność aktorów prawnych czy efektywność common law,  
co znajduje odzwierciedlenie w  licznych publikacjach naukowych i kon-
ferencjach organizowanych przez Amerykańskie Stowarzyszenie Prawa 
i Ekonomii. Z drugiej strony, w dydaktyce uniwersyteckiej oraz debacie 
publicznej wciąż dominuje uproszczona wersja tej metodologii, sprowadza-
jąca prawo do mechanizmu optymalizującego relacje podaży i popytu. Ten 
rozdźwięk między akademickim wyrafinowaniem a  popularyzatorskimi 

30  F. S. do Nascimento, Algumas contribuições teóricas da análise econômica do direito no estudo 
da tributação, „Revista de Direito da Cidade” 2011, nr 3(1), s. 236.
31  K. G. Dau-Schmidt, C. L. Brun, Lost in translation: The economic analysis of law in the United 
States and Europe, „Columbia Journal of Transnational Law” 2005, nr 44, s. 603-604.
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uproszczeniami rodzi pytanie, czy EAL nie stała się ofiarą własnego sukce-
su. Skoro jej założenia zostały szeroko przyjęte w wielu dziedzinach prawa, 
to czy nie doprowadziło to do zbyt daleko idącej intelektualnej homoge-
nizacji, marginalizującej alternatywne podejścia? W  tym kontekście ko-
nieczna wydaje się refleksja nad dalszym kierunkiem rozwoju ekonomicz-
nej analizy prawa. Jej siła oddziaływania – przejawiająca się w  tysiącach 
prac analizujących systemy normatywne z  perspektywy efektywności –  
sprawia, że metodologiczne przesunięcie paradygmatu w stronę bardziej 
pluralistycznego podejścia może stanowić nie lada wyzwanie. Jeśli EAL 
ma uniknąć przekształcenia się w  dogmatyczną ideologię, jej zwolenni-
cy powinni zaakceptować, że działają w ramach systemu akademickiego, 
w którym obowiązują określone mechanizmy selekcji idei, alokacji zaso-
bów oraz konkurencji o wpływy. To nie oznacza podważenia wartości ich 
dorobku, lecz uznanie, że nawet najbardziej obiektywne analizy mogą być 
kształtowane przez instytucjonalne uwarunkowania. Ekonomiczna analiza 
prawa jako dyscyplina zakorzeniona w chłodnej kalkulacji, paradoksalnie 
sama musi poddać się refleksji nad tym, jak interesy badaczy wpływają 
na jej rozwój. Być może właśnie to napięcie między dążeniem do neutral-
nej analizy a  aspiracjami, do realnego wpływu na rzeczywistość sprawia,  
że EAL pozostaje jednym z najbardziej żywotnych nurtów współczesnej 
teorii prawa.

Pomimo, że rozwój ekonomicznej analizy prawa kojarzony jest głów-
nie z drugą połową XX wieku, posiada ona znacznie głębsze zakorzenienie 
w tradycji myśli prawniczej i filozoficznej. 

Fundamenty ekonomicznej analizy prawa można odnaleźć już w uty-
litarystycznej teorii Jeremy’ego Benthama, który w XVIII wieku postrzegał 
prawo jako system bodźców oparty na kalkulacji korzyści i strat, w którym 
mechanizmy kar i nagród miały kierować zachowaniami jednostek w stro-
nę maksymalizacji społecznej użyteczności. Bentham, analizując zagadnie-
nia prawa karnego, własnościowego oraz proceduralnego, stworzył podsta-
wy podejścia, w którym normy prawne nie funkcjonują w oderwaniu od 
konsekwencji ekonomicznych, lecz pełnią funkcję regulacyjną w procesie 
optymalizacji zachowań. Mimo pionierskiego charakteru tych koncepcji, 
przez długi czas pozostawały one jedynie intelektualną spekulacją, której 
rzeczywiste znaczenie dla nauk prawnych ujawniło się dopiero wraz z me-
todologiczną rewolucją lat 60. i 70. XX wieku, inspirowaną neoklasycznym 
paradygmatem ekonomicznym. Przełomowym momentem w ewolucji tej 
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koncepcji stała się publikacja Ronalda Coase’a pt. The Problem of Social 
Cost (1960), w  której wykazał on, że w  warunkach precyzyjnie określo-
nych praw własności i  niskich kosztów transakcyjnych strony konfliktu 
mogą samodzielnie dojść do optymalnych rozwiązań, eliminując koniecz-
ność interwencji państwowej. Wynikające z tej tezy implikacje podważyły 
tradycyjne podejście do regulacji, otwierając drogę do traktowania prawa 
jako narzędzia minimalizacji barier negocjacyjnych i optymalizacji alokacji 
zasobów. Równolegle Gary Becker w analizie przestępczości z 1968 roku 
wykazał, że nawet działania pozornie irracjonalne można wyjaśnić w ka-
tegoriach teorii racjonalnego wyboru, a Guido Calabresi (1970) rozwinął 
koncepcję efektywności w  prawie odszkodowawczym, podkreślając zna-
czenie redystrybucji ryzyka. Kluczowym etapem w instytucjonalizacji tej 
metodologii była publikacja Richarda Posnera Economic Analysis  of Law 
z 1972 roku, w której autor sformułował postulat maksymalizacji bogac-
twa społecznego jako nadrzędnego celu systemu prawnego32.

Zrozumienie sedna ekonomicznej analizy prawa wymaga jednak 
uwzględnienia jej charakteru jako procesu wzajemnej interakcji dwóch 
odmiennych logik: prawniczej, definiującej normatywne ramy działania, 
oraz ekonomicznej, ukierunkowanej na racjonalizację procesów decyzyj-
nych i  alokacyjnych. Jak wskazuje J. Sima (2003), istotą tej relacji jest 
nieuchronność rzadkości zasobów, która wymusza dokonywanie wyborów 
zarówno na poziomie jednostkowym, jak i  systemowym. W tym ujęciu 
prawo nie stanowi zewnętrznego ograniczenia dla procesów gospodar-
czych, lecz jest integralnym elementem struktury społecznej, kształtują-
cym sposób przywłaszczania i dystrybucji dóbr oraz organizację mechani-
zmów regulacyjnych. Analiza tej dynamiki pozwala uchwycić prawo jako 
strukturę instytucjonalną, która nie tylko wyznacza granice dopuszczal-
nych działań, lecz również wpływa na sposób podejmowania decyzji przez 
jednostki i podmioty gospodarcze. W ujęciu ekonomicznej analizy prawa 
normy prawne można postrzegać jako element „architektury instytucjo-
nalnej”, w  której indywidualne kalkulacje ekonomiczne determinują za-
równo efektywność funkcjonowania systemu, jak i jego zdolność do ewo-
lucji w odpowiedzi na zmieniające się warunki społeczne i  gospodarcze. 
Ta perspektywa wpisuje się w szerszą koncepcję dynamicznej równowagi, 

32  L. Kaplow, S. Shavell, Property rules versus liability rules: An economic analysis, „Harvard Law 
Review” 1995, nr 109, s. 37.
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w której prawo i ekonomia nie pozostają odrębnymi domenami wiedzy, 
lecz wzajemnie się przenikają, kształtując mechanizmy regulacyjne i mo-
dele organizacji życia społecznego33.

Rysunek 1. Logika działania społecznego

Źródło: J. Sima, The Logic of Social Action: Austrian Law-and-Economics, 2023, http://ebook-brow 
se.com/gmu-law-economics-doc-d12704615 (dostęp: 01.09.2024 r.).

Historycy idei podkreślają, że ekonomiczna analiza prawa nie po-
wstała nagle w  środowisku chicagowskim lat 50. XX wieku, lecz stano-
wi rezultat długotrwałej ewolucji myśli prawniczej i ekonomicznej, której 
korzenie sięgają niemieckiej szkoły historycznej (Staatswissenschaften) oraz 
XIX-wiecznych debat dotyczących relacji między państwem, prawem i go-
spodarką. Nawet Adam Smith, często przywoływany jako patron doktry-
ny wolnorynkowej, postrzegał system prawny nie jako zbiór zewnętrznych 
ograniczeń dla rynku, lecz jako jego fundament, warunkujący stabilność 
i  przewidywalność stosunków gospodarczych. Jednak dopiero rewolucja 
marginalistyczna, zapoczątkowana w latach 70. XIX wieku przez Williama 

33  J. Sima, The Logic of Social Action: Austrian Law-and-Economics, 2023, http://ebook-browse.
com/gmu-law-economics-doc-d12704615 (dostęp: 01.09.2024 r.).
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Stanleya Jevonsa, Carla Mengera i  Léona Walrasa, stworzyła teoretycz-
ne podstawy dla precyzyjnej analizy relacji między wartościami a cenami 
rynkowymi, umożliwiając przeniesienie narzędzi ekonomii na grunt pra-
wa. Bez tego przełomu niemożliwe byłoby zrozumienie, dlaczego sankcje 
finansowe w prawie karnym mogą skuteczniej kształtować zachowania niż 
moralne normy społeczne – problematyka ta, kluczowa dla współczesnej 
polityki publicznej, stanowi jedną z podstawowych osi analizy prawa w ka-
tegoriach ekonomicznych34.

Choć współczesna ekonomiczna analiza prawa pozostaje zdominowa-
na przez utylitarystyczne podejście szkoły chicagowskiej, stanowi jednocze-
śnie przestrzeń intensywnych debat metodologicznych. Krytycy zarzucają 
jej nadmierny redukcjonizm, wskazując, że wartości takie jak sprawiedli-
wość, godność jednostki czy prawa człowieka nie dają się sprowadzić do 
czysto ekonomicznej kalkulacji efektywności. Próby zastosowania teorii 
racjonalnego wyboru do takich dziedzin jak prawo rodzinne, bioetyka 
czy regulacje dotyczące sztucznej inteligencji bywają interpretowane jako 
przejaw „kolonizacji życia społecznego przez ekonomię” i niekiedy budzą 
sprzeciw wobec traktowania prawa wyłącznie w kategoriach optymalizacji 
kosztów i korzyści. Niemniej jednak siła ekonomicznej analizy prawa tkwi 
w jej interdyscyplinarnym pragmatyzmie – łączenie tradycyjnej interpreta-
cji norm prawnych z empirycznymi badaniami skutków regulacji pozwala 
na efektywne projektowanie reform systemu sądowniczego, polityki po-
datkowej oraz regulacji sektorowych. Przykładem praktycznego zastoso-
wania tego podejścia jest analiza opłat demurrage w transporcie morskim: 
precyzyjne określenie kosztów związanych z przestojem kontenerów nie 
tylko zwiększa przewidywalność warunków handlowych, lecz także sprzyja 
płynności wymiany międzynarodowej, stanowiąc dowód na to, że stabil-
ność regulacyjna jest nie tylko kategorią prawną, lecz również dobrem pu-
blicznym o mierzalnej wartości ekonomicznej35.

Podsumowując, w ostatnich latach rośnie zainteresowanie alternatyw-
nymi tradycjami ekonomicznej analizy prawa, w tym podejściem szkoły 
niemieckiej oraz austriacką teorią działania. Koncepcje te, często pomijane 

34  J. Sima, The Logic of Social Action: Austrian Law-and-Economics, 2023, http://ebook-browse.
com/gmu-law-economics-doc-d12704615 (dostęp: 01.09.2024 r.).
35  M. Soares, M. Kauffman, R. F. Martins, Economy law and economic analysis of law and the 
impact on intellectual property in the common law system, „Revista Direitos Sociais e Políticas 
Públicas (UNIFAFIBE)” 2019, nr 7(2), s. 414.



24

ROZDZIAŁ 1

w głównym nurcie, wskazują na to, że relacja prawa i ekonomii nie spro-
wadza się wyłącznie do technicznej kalkulacji kosztów transakcyjnych, lecz 
stanowi refleksję nad tym, w jaki sposób rzadkość zasobów kształtuje poję-
cia sprawiedliwości, legitymacji władzy oraz praw własności. Przykładowe 
pytania stawiane w tym kontekście dotyczą granic ochrony własności inte-
lektualnej: czy jej celem powinno być maksymalizowanie bodźców do in-
nowacji, czy raczej zapewnienie globalnego dostępu do technologii i leków, 
zwłaszcza w krajach rozwijających się? Jak pogodzić zasadę efektywności 
rynkowej z koniecznością ochrony praw pracowniczych w warunkach glo-
balizacji? Tego rodzaju dylematy dowodzą, że ekonomiczna analiza prawa, 
pomimo ograniczeń wynikających z  jej metodologii, pozostaje niezbęd-
nym narzędziem w dialogu między ekonomią, etyką i polityką – dialogu, 
który rozpoczął się na długo przed Benthamem i  który wciąż ewoluuje, 
dostosowując się do wyzwań współczesnego świata.

1.2. PODSTAWOW6E ZAŁOŻENIA I METODOLOGIA  
EKONOMICZNEJ ANALIZY PRAWA

Ekonomiczna analiza prawa wywodzi się z  tradycji ekonomicznej36. 
Koncentruje się na empirycznym opisie rzeczywistości i  przewidywaniu 
zachowań w odpowiedzi na zmiany regulacyjne, traktując system prawny 
jako zestaw bodźców determinujących decyzje podmiotów gospodarczych. 
W tym ujęciu prawo nie jest jedynie narzędziem rozwiązywania sporów, 
lecz także mechanizmem wpływającym na działania rynkowe37.

Ekonomiczna analiza prawa opiera się na założeniu38, że systemy nor-
matywne można poddawać ocenie i badaniu przy użyciu narzędzi wypra-
cowanych w ramach nauk ekonomicznych. Jej fundamentem jest teoria 
racjonalnego wyboru, zakładająca, że jednostki działają jako podmioty dą-
żące do maksymalizacji własnych korzyści w warunkach ograniczonych za-
sobów. W kontekście prawnym oznacza to, że decyzje podejmowane przez 
strony stosunków cywilnoprawnych, sprawców czynów niedozwolonych 

36  M. Winczura, Ekonomiczna analiza zasad odpowiedzialności ex delicto polskiego i amerykań-
skiego systemu prawnego, „Zeszyt Studencki Kół Naukowych Wydziału Prawa i  Administracji 
UAM” 2017, nr specjalny, s. 191.
37  S. Ostroumov, N. Ostroumov, V. Romanovskaya, E. Timofeev, Variety of Options for the 
Economic Analysis of Law as a Prerequisite for the Integration of the Methodology of Economic 
Theory and Jurisprudence, „Mediterranean Journal of Social Sciences” 2015, nr 6(6), s. 115.
38  A. J. Żuk, Negatywne konsekwencje imperializmu ekonomii na przykładzie ekonomicznej ana-
lizy prawa karnego, „Przegląd Prawno-Ekonomiczny” 2021, nr 4, s. 155.
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czy uczestników procesów regulacyjnych opierają się na kalkulacji kosztów 
i korzyści. Jeżeli kara za naruszenie normy prawnej jest niska, a prawdo-
podobieństwo jej egzekucji niewielkie, podmiot może uznać naruszenie za 
opłacalne; w przeciwnym razie wzrost sankcji skutkuje zmianą jego kalku-
lacji. Ta podstawowa zależność pozwala na przewidywanie skutków regu-
lacji oraz ocenę ich efektywności w kategoriach optymalizacji zachowań 
społecznych39.

W ramach nurtu prawa i ekonomii istnieje kilka szkół myślenia, które 
różnią się pod względem metodologii i celów normatywnych. Różnice te 
są istotne dla zrozumienia możliwości i ograniczeń ekonomicznej analizy 
prawa oraz jej zastosowania w praktyce legislacyjnej i sądowniczej. Pewne 
metody, takie jak analiza kosztów i korzyści oraz testy równoważenia inte-
resów, mogą być przydatne w stosowaniu prawa, jednak należy uwzględ-
niać ich ograniczenia40.

Centralnym celem ekonomicznej analizy prawa jest dążenie do efek-
tywności ekonomicznej41, definiowanej w kategoriach optymalności Pare-
ta – system prawny uznaje się za efektywny, jeśli żadna zmiana w alokacji 
zasobów nie poprawia sytuacji jednej strony bez jednoczesnego pogorsze-
nia sytuacji innej. W ujęciu praktycznym oznacza to, że regulacje powinny 
minimalizować koszty społeczne, zarówno te bezpośrednie, związane z eg-
zekwowaniem norm, jak i te pośrednie, wynikające z utraconych korzyści 
gospodarczych. W prawie deliktów zasada „najtańszego uniknięcia szko-
dy”, sformułowana przez Guida Calabresiego, wskazuje, że odpowiedzial-
ność za szkodę powinna spoczywać na podmiocie, który może jej zapobiec 
najniższym kosztem. Jeżeli eliminacja wady produktu przez producenta 
jest tańsza niż indywidualne zabezpieczenie się przed nią przez konsumen-
ta, to właśnie producent ponosi odpowiedzialność – rozwiązanie to prowa-
dzi do optymalizacji alokacji ryzyka42.

Jednym z kluczowych elementów tej metodologii jest koncepcja kosz-
tów transakcyjnych i praw własności, rozwinięta przez Ronalda Coase’a. 

39  R. A. Posner, Economic Analysis of Law, „Journal of Legal Education” 1976, nr 28(2), s. 243;  
R. H. Coase, The Problem of Social Cost, „The Journal of Law and Economics” 2013, nr 56(4), s. 11.
40  E. Engle, Law and economics: Theoretical puffery, exaggerated claims and counterfactual mod-
els, „Journal Jurisprudence” 2009, nr 2, s. 29.
41  J. Boehlke, Własność w świetle ekonomicznej analizy prawa, „Ekonomia i Prawo. Economics 
and Law” 2007, nr 3(1), s. 69.
42  G. Calabresi, The Costs of Accidents: A Legal and Economic Analysis, Yale University Press, 
London 1993, s. 340.
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Jego twierdzenie dowodzi, że w warunkach zerowych kosztów transakcyj-
nych oraz precyzyjnie określonych praw własności rynki samodzielnie alo-
kują zasoby w sposób efektywny. W rzeczywistości jednak procesy nego-
cjacyjne, dostęp do informacji oraz egzekwowanie umów generują istotne 
koszty, które uniemożliwiają pełną internalizację efektów zewnętrznych. 
W związku z tym rola systemu prawnego polega na projektowaniu rozwią-
zań redukujących te koszty i ułatwiających efektywną wymianę dóbr oraz 
zasobów. Przykładem mogą być regulacje dotyczące własności intelektu-
alnej, które minimalizują ryzyko sporów patentowych czy standardowe 
klauzule umowne, ograniczające konieczność  indywidualnych negocjacji43.

Metodologia ekonomicznej analizy prawa obejmuje szeroki zestaw 
narzędzi empirycznych i teoretycznych, wśród których centralne miejsce 
zajmuje analiza kosztów i korzyści (CBA)44. Podejście to polega na porów-
nywaniu społecznych kosztów danej regulacji (np. kosztów implementacji 
i egzekwowania norm) z korzyściami wynikającymi z jej stosowania (np. 
poprawa jakości środowiska naturalnego). W obszarze polityki klimatycz-
nej analiza CBA może wskazywać, czy podatek węglowy przyniesie większe 
korzyści zdrowotne i środowiskowe niż potencjalne straty gospodarcze wy-
nikające z ograniczenia działalności wysokoemisyjnych sektorów przemy-
słu. Uzupełnieniem są modele ekonometryczne, pozwalające na progno-
zowanie skutków regulacji – na przykład ocena wpływu podwyżki płacy 
minimalnej na poziom zatrudnienia wśród młodych pracowników może 
pomóc legislatorom w uniknięciu niepożądanych efektów interwencji45.

W  ostatnich dekadach metodologia ta została wzbogacona o  narzę-
dzia ekonomii behawioralnej, która podważyła klasyczne założenie o peł-
nej racjonalności jednostek. Badania wskazują, że ludzie często podejmują 
decyzje w oparciu o heurystyki poznawcze i są podatni na błędy systema-
tyczne, takie jak efekt zakotwiczenia (nadmierne poleganie na pierwszej 
otrzymanej informacji) czy asymetria w postrzeganiu strat i zysków (loss 
aversion). Odkrycia te stały się podstawą tzw. nudgingu, czyli projektowa-
nia norm prawnych w sposób subtelnie kierujący jednostki ku pożądanym 
społecznie wyborom bez naruszania ich autonomii. Przykładem może być 

43  Ibidem.
44  M. Skalska, Metodologia prowadzenia analizy interwencjonizmu państwowego, „Zeszyty Na-
ukowe Towarzystwa Doktorantów UJ. Nauki Społeczne” 2018, nr 22(3), s. 115-134.
45  L. Kaplow, S. Shavell, Fairness Versus Welfare: Notes on the Pareto Principle, Preferences, and 
Distributive Justice, NBER Working Paper nr w9622, Harvard Law School – National Bureau of 
Economic Research, Cambridge 2003, s. 11.
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automatyczny zapis do programów emerytalnych, który zwiększa poziom 
oszczędności obywateli przy jednoczesnym zachowaniu możliwości rezy-
gnacji z udziału46.

Warto przyjrzeć się również różnym podejściom do badania prawa 
i ekonomii, zwracając uwagę na różnice między pozytywną analizą ekono-
miczną, skupiającą się na opisie istniejących zależności, a normatywną ana-
lizą ekonomiczną, która koncentruje się na rekomendacjach dotyczących 
optymalnych polityk. Podobne rozróżnienie zastosowano w odniesieniu 
do analiz prawnych, wskazując na kontrast między pozytywistycznym po-
dejściem do prawa, które uznaje reguły prawne za autonomiczne wobec 
innych systemów społecznych, a analizą niepozytywistyczną, uwzględnia-
jącą kontekst społeczny i ekonomiczny w interpretacji prawa. Ta katego-
ryzacja pozwala na bardziej zniuansowane rozumienie sposobów, w jakie 
prawo i ekonomia oddziałują na siebie, co może mieć kluczowe znaczenie 
dla dalszych badań w tej dziedzinie. Istotny wkład w ekonomiczną analizę 
prawa miały prace Guido Calabresiego dotyczące kosztów wypadków czy 
prace Jamesa M. Buchanana na temat relacji między ekonomią a prawem. 
Szczególnie istotne wydaje się odniesienie do twierdzenia Coase’a  i  jego 
konsekwencji dla praw własności oraz alokacji zasobów, które podkreślają 
znaczenie rynkowych mechanizmów w  kształtowaniu efektywnych ram 
prawnych. Należy dodać, że istnienie niedoskonałości rynku nie jest je-
dynym argumentem na rzecz interwencji regulacyjnych – w określonych 
warunkach odpowiednio zaprojektowane regulacje mogą przyczynić się do 
wzrostu gospodarczego i poprawy  dobrobytu społecznego47.

Mimo szerokiego zastosowania, ekonomiczna analiza prawa spotyka 
się z krytyką, zwłaszcza ze strony przedstawicieli nurtów podkreślających 
aksjologiczne aspekty prawa. Zarzuca się jej redukcjonizm i skłonność do 
utylitarystycznej kalkulacji, która marginalizuje wartości takie jak sprawie-
dliwość dystrybutywna czy ochrona praw podstawowych. Jednocześnie 
zwolennicy tego podejścia podkreślają jego interdyscyplinarny charakter, 
łączący analityczną precyzję z  refleksją nad mechanizmami społecznymi. 
Przykładowo, oceniając skutki regulacji dotyczących ochrony konsumen-
tów, ekonomiczna analiza prawa nie ogranicza się jedynie do badania ich 

46  R. H. Thaler, Misbehaving: The Making of Behavioral Economics, W.W. Norton & Company, 
Nowy Jork 2015, s. 2.
47  K. N. Hylton, Law and economics versus economic analysis of law, „European Journal of Law 
and Economics” 2019, nr 48, s. 77.
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wpływu na poziom cen, lecz uwzględnia także konsekwencje dla konku-
rencyjności rynków oraz innowacyjności przedsiębiorstw. Metodologicz-
ny indywidualizm, zakładający analizę zjawisk społecznych przez pryzmat 
działań jednostek, pozwala na uchwycenie mikroekonomicznych skutków 
norm prawnych, które w  skali makro kształtują długofalowe  tendencje 
gospodarcze.

Podsumowując, współczesna ekonomiczna analiza prawa to dynamicz-
nie rozwijająca się dyscyplina, integrująca tradycyjne narzędzia badawcze, 
takie jak analiza kosztów i korzyści oraz modele predykcyjne, z nowymi 
paradygmatami – od ekonomii behawioralnej po analizę big data. Jej istotą 
nie jest zastępowanie refleksji normatywnej techniczną kalkulacją, lecz do-
starczanie empirycznych narzędzi, które umożliwiają projektowanie regu-
lacji prawnych w sposób przewidywalny, efektywny kosztowo i społecznie 
uzasadniony. W obliczu współczesnych wyzwań – od kryzysu klimatycz-
nego po transformacje gospodarcze wynikające z postępu technologiczne-
go – perspektywa ta staje się kluczowym elementem nowoczesnej polityki 
regulacyjnej, umożliwiając tworzenie systemów prawnych, które nie tylko 
odzwierciedlają wartości aksjologiczne, lecz także skutecznie odpowiadają 
na dynamicznie zmieniające się realia społeczne i ekonomiczne.

1.3. HISTORIA I ROZWÓJ INTERDYSCYPLINARNEGO  
PODEJŚCIA PRAWA I EKONOMII 

Ekonomiczna analiza prawa, znana również jako Law and Economics, 
stanowi interdyscyplinarną metodologię badawczą, wykorzystującą na-
rzędzia ekonomiczne do oceny funkcjonowania systemów prawnych, ze 
szczególnym uwzględnieniem efektywności regulacji. Podejście to umoż-
liwia analizę wpływu norm prawnych na zachowania podmiotów gospo-
darczych oraz wskazuje, w jaki sposób warunki ekonomiczne determinują 
kształt i skuteczność przepisów prawnych.

Choć związki między prawem a ekonomią dostrzegano już w XVIII 
wieku, formalne ukształtowanie tej dyscypliny nastąpiło dopiero w  dru-
giej połowie  XX wieku. Fundamenty współczesnej ekonomicznej analizy 
prawa wywodzą się jednak z  wcześniejszych koncepcji dotyczących roli 
państwa i prawa w gospodarce, które wywarły istotny wpływ na rozwój 
teorii regulacyjnych. Szczególne znaczenie w tym kontekście miały poglą-
dy szkockiego ekonomisty Adama Smitha, którego dzieło The Wealth of 
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Nations (1776) stało się kamieniem milowym w historii myśli ekonomicz-
nej i prawnej48. 

Smith krytykował dominujący w XVIII wieku merkantylizm, oparty 
na protekcjonistycznej polityce państwa, polegającej na ograniczaniu wol-
nego handlu i faworyzowaniu monopoli. Według Smitha, takie podejście 
nie tylko prowadziło do marnotrawstwa zasobów, lecz także ograniczało 
konkurencję, spowalniając rozwój gospodarczy. Jego zdaniem kluczową 
rolą państwa powinno być zapewnienie warunków umożliwiających efek-
tywne funkcjonowanie rynków, w szczególności poprzez ochronę własno-
ści prywatnej oraz egzekwowanie umów w sposób rzetelny i sprawiedliwy. 
Prawo nie powinno zatem ingerować w mechanizmy rynkowe, chyba że 
wymaga tego ochrona podstawowych wartości społecznych lub zapobiega-
nie nadużyciom49.

Koncepcja „niewidzialnej ręki rynku”, wprowadzona przez Smitha50, 
wskazywała, że indywidualne dążenie do maksymalizacji własnych korzyści 
prowadzi do optymalnej alokacji zasobów i wzrostu dobrobytu społeczne-
go. Ten fundament klasycznej ekonomii miał daleko idące konsekwencje 
dla późniejszych rozważań nad rolą prawa w gospodarce. W ocenie Smitha 
nadmierna ingerencja państwowa w postaci protekcjonistycznych regulacji 
zaburzała naturalne mechanizmy rynkowe, ograniczając efektywność i ha-
mując rozwój innowacji. W XVIII-wiecznej Europie, charakteryzującej się 
dynamicznymi przemianami gospodarczymi i społecznymi, jego postulaty 
stopniowo zyskiwały na znaczeniu. Rosnąca rola handlu międzynarodo-
wego, rozwój produkcji oraz przepływy kapitałowe doprowadziły do wy-
łonienia się nowej klasy średniej, której interesy były sprzeczne z restryk-
cyjną polityką merkantylistyczną. W konsekwencji koncepcje liberalizmu 
gospodarczego, propagowane przez Smitha, znalazły podatny grunt do 
dalszego rozwoju51.

Kluczowym elementem jego doktryny było przekonanie, że rozwój 
gospodarczy opiera się na swobodnej wymianie dóbr i  usług, która jest 

48  A. Smith, The Wealth of Nations [1776], Books on Demand, London 2018 s. 309-310.
49  M. Friedman, R. Friedman, Free to Choose: A Personal Statement, Mariner, Nowy Jork 2004, 
s. 38-39.
50  P. Skrzyński, T. Szuba, Koncepcja i realizacja molekularnego modelu obliczeń w analizie para-
dygmatu niewidzialnej ręki rynku Adama Smitha, „Automatyka/Akademia Górniczo-Hutnicza im. 
Stanisława Staszica w Krakowie” 2009, nr 13, s. 1455.
51  M. Skousen, The Making of Modern Economics: The Lives and Ideas of Great Thinkers, 2nd 
ed., Routledge, Nowy Jork 2009, s. 35.
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możliwa jedynie przy minimalnej ingerencji państwa. Własność prywatna 
stanowiła w tym ujęciu fundament przejrzystych ram prawnych, sprzyjają-
cych optymalizacji procesów alokacji zasobów. Smith postulował, że jedyną 
uzasadnioną rolą państwa w gospodarce jest ochrona praw własności oraz 
skuteczna egzekucja umów – w takich warunkach rynek może funkcjono-
wać w sposób efektywny, pobudzając konkurencyjność i innowacyjność52.

Druga połowa XX wieku przyniosła fundamentalne zmiany w sposo-
bie analizowania relacji między prawem a ekonomią. W latach 60. koncep-
cje rozwinięte przez Ronalda Coase’a, Guida Calabresiego i Armena Al-
chiana przyczyniły się do rewizji klasycznych teorii dotyczących własności, 
kosztów społecznych i mechanizmów alokacji zasobów, co miało daleko 
idące konsekwencje dla rozwoju teorii prawa53.

Ronald Coase w artykule The Problem of Social Cost (1961) sformu-
łował twierdzenie, które stało się jednym z  fundamentów ekonomicznej 
analizy prawa. Wskazał on, że w  warunkach zerowych kosztów trans-
akcyjnych strony konfliktu mogą negocjować i  osiągać efektywne, wza-
jemnie korzystne rozwiązania niezależnie od początkowego przypisania 
praw własności. Ta koncepcja, znana jako „twierdzenie Coase’a”, wyka-
zała, że prawo własności odgrywa kluczową rolę w  umożliwianiu samo-
regulacji rynkowej. Jednocześnie Coase zauważył, że w  rzeczywistych 
warunkach koszty transakcyjne, obejmujące negocjacje, monitorowanie 
i  egzekwowanie umów, mogą znacząco wpływać na efektywność rynko-
wą. W takich przypadkach interwencja państwa i regulacje prawne są nie-
zbędne do minimalizacji kosztów społecznych i zapewnienia optymalnej 
alokacji zasobów54.

W tym samym roku istotny wkład w rozwój ekonomicznej analizy pra-
wa wniósł Guido Calabresi, który w artykule Some Thoughts on Risk Distri-
bution and the Law of Torts zaprezentował teorię alokacji ryzyka w prawie 
deliktów. Calabresi argumentował, że odpowiednio skonstruowane normy 
prawne mogą przyczyniać się do minimalizacji strat społecznych wynika-
jących z  wypadków i  innych zdarzeń losowych. Jego podejście opierało 
się na analizie efektywności regulacyjnej – prawo powinno przypisywać 
koszty ryzyka tym podmiotom, które mogą im najefektywniej zapobiegać, 

52  M. Blaug, Economic Theory in Retrospect, Cambridge University Press, Cambridge 1997, s. 43.
53  R. H. Coase, The Problem of Social Cost, „The Journal of Law and Economics” 2013, nr 56(4), 
s. 875.
54  Ibidem, s. 875.
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co w praktyce prowadziło do optymalizacji mechanizmów kompensacyj-
nych oraz zwiększenia bezpieczeństwa społecznego. Koncepcje Calabre-
siego wpłynęły na rozwój prawa deliktów i systemów ubezpieczeniowych, 
umożliwiając ich dostosowanie do realnych wyzwań związanych z  zarzą-
dzaniem ryzykiem55.

Istotnym wkładem w rozwój współczesnej ekonomicznej analizy pra-
wa były również badania Armena Alchiana, który w artykule Some Econo-
mics of Property Rights z 1958 roku podkreślił fundamentalne znaczenie 
jasno określonych praw własności dla sprawnego funkcjonowania gospo-
darki. Według Alchiana, stabilny i  przejrzysty system własności stwarza 
warunki sprzyjające optymalizacji decyzji ekonomicznych, ponieważ mo-
tywuje właścicieli do efektywnego gospodarowania zasobami oraz zwięk-
szania wartości posiadanych dóbr. Jego koncepcje stanowiły kluczowy 
punkt odniesienia dla późniejszych analiz wpływu prawa własności na alo-
kację zasobów, podkreślając, że bez solidnych ram prawnych mechanizmy 
rynkowe nie są w stanie osiągnąć maksymalnej efektywności56.

Jednym z najbardziej wpływowych nurtów w naukach społecznych 
XX wieku stała się szkoła ekonomicznej analizy prawa, wywodząca się 
z  Uniwersytetu Chicagowskiego, której czołowym przedstawicielem był 
Richard Posner. Instytucja ta odegrała kluczową rolę w integracji narzędzi 
ekonomicznych z  klasyczną teorią prawną, wskazując na możliwość sto-
sowania metod analizy kosztów i korzyści do oceny skuteczności regulacji 
prawnych. Uczonym związanym z  tym nurtem wielokrotnie przyznawa-
no Nagrodę Nobla w dziedzinie ekonomii, a do grona najwybitniejszych 
badaczy należeli Milton Friedman, George Stigler, Ronald Coase, Gary 
Becker, Douglass North, Robert Fogel oraz John Nash.  Ich prace nie 
tylko potwierdziły użyteczność ekonomicznej analizy prawa,  ale także wy-
kazały, że podejście to może prowadzić do bardziej efektywnego projekto-
wania systemów regulacyjnych, dostosowanych do dynamicznych wyzwań 
współczesnej gospodarki57.

Choć integracja metod ekonomicznych z teorią prawa spotykała się 
z  krytyką – głównie ze względu na jej redukcjonistyczne podejście do 

55  G. Calabresi, Some Thoughts on Risk Distribution and the Law of Torts, „Yale Law Journal” 
1960, nr 70, s. 499.
56  A. A. Alchian, Some Economics of Property Rights, „Il Politico” 1965, nr 30(4), s. 816.
57  S. Ostroumov, N. Ostroumov, V. Romanovskaya, E. Timofeev, Variety of options for the eco-
nomic analysis of law as a prerequisite for the integration of the methodology of economic theory 
and jurisprudence, „Mediterranean Journal of Social Sciences” 2015, nr 6(6), s. 115.
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normatywnych fundamentów systemu prawnego – to właśnie interdy-
scyplinarność tej koncepcji stanowiła o jej sile. Pluralizm metodologiczny 
pozwolił na elastyczność w adaptacji tej perspektywy do specyfiki różnych 
systemów prawnych, co umożliwiło zastosowanie jej zarówno w tradycyj-
nych modelach prawa kontynentalnego, jak i w nowoczesnych, globalnych 
strukturach regulacyjnych. W  ten sposób ekonomiczna analiza prawa 
przekształciła się w dynamiczne narzędzie służące zarówno optymalizacji 
regulacji krajowych, jak i kształtowaniu międzynarodowych standardów 
prawnych58.

Lata 70. XX wieku były okresem intensywnego rozwoju szkoły chica-
gowskiej, której kluczowym założeniem była ocena prawa przez pryzmat 
jego efektywności ekonomicznej. W tym kontekście fundamentalne zna-
czenie miała publikacja Richarda Posnera. Economic Analysis of Law z 1972 
roku, która wyznaczyła nowy kierunek badań nad relacjami między pra-
wem a ekonomią. Posner, wychodząc z założenia, że jednostki kierują się 
racjonalnością i dążą do maksymalizacji korzyści, argumentował, że system 
prawny powinien minimalizować koszty społeczne oraz sprzyjać wzrosto-
wi dobrobytu. W jego ujęciu prawo pełniło nie tylko funkcję regulacyjną, 
lecz również stanowiło mechanizm optymalizacji interakcji rynkowych, co 
czyniło je narzędziem wspierającym efektywną alokację zasobów59.

Rozwijając idee Ronalda Coase’a  i  Gary’ego Beckera, Posner skon-
centrował się na analizie wpływu instytucji prawnych na zachowania eko-
nomiczne, przyjmując jako kryterium oceny regulacji koncepcję efektyw-
ności Kaldora-Hicksa. Według tej teorii optymalne przepisy prawne to 
takie, które prowadzą do zwiększenia dobrobytu społecznego, nawet jeśli 
nie wszyscy uczestnicy rynku odnoszą bezpośrednie korzyści. W prakty-
ce oznaczało to, że Posner postrzegał prawo nie tylko jako zbiór norm 
chroniących jednostki przed niesprawiedliwością, ale przede wszystkim 
jako instrument umożliwiający efektywną alokację zasobów oraz reduk-
cję negatywnych efektów rynkowych, takich jak asymetria informacji czy 
eksternalizacje. Szczególną uwagę w swojej analizie poświęcił prawu cywil-
nemu, a  zwłaszcza zagadnieniu odpowiedzialności deliktowej i mechani-
zmom kompensacyjnym. Posner wykazał, że odpowiednio skonstruowany 
system odpowiedzialności może stanowić istotny bodziec skłaniający do 

58  Ibidem.
59  R. A. Posner, Economic Analysis of Law, „Journal of Legal Education” 1976, nr 28(2), s. 243.
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minimalizowania ryzyka, motywując podmioty gospodarcze i jednostki do 
podejmowania działań prewencyjnych. W  jego ujęciu system odszkodo-
wawczy powinien być projektowany w sposób, który sprawia, że sprawcy 
szkód ponoszą konsekwencje proporcjonalne do wyrządzonych strat, co 
prowadzi do bardziej efektywnego rozłożenia ryzyka w społeczeństwie60.

Gary Becker, jeden z czołowych przedstawicieli szkoły chicagowskiej, 
przyczynił się do rozszerzenia ekonomicznej analizy prawa na obszary wy-
kraczające poza tradycyjne granice ekonomii. W swojej przełomowej pracy 
The Economic Approach to Human Behavior (1976) zastosował narzędzia 
mikroekonomii do analizy zjawisk społecznych, obejmujących przestęp-
czość, edukację, funkcjonowanie rodziny oraz mechanizmy dyskrymina-
cji. Jego podejście opierało się na założeniu, że jednostki podejmują de-
cyzje w  sposób racjonalny, dokonując kalkulacji kosztów i  korzyści, co 
umożliwia przewidywanie ich zachowań przy zastosowaniu modeli ekono-
micznych. Becker zaproponował koncepcję, według której przestępczość 
można rozumieć jako świadomy wybór jednostki – potencjalni sprawcy 
porównują możliwe korzyści wynikające z naruszenia prawa z  ryzykiem 
wykrycia i  surowością sankcji. Wynikające z  tego założenia implikacje 
dla polityki karnej sugerowały konieczność projektowania systemu sank-
cji w  taki sposób, aby skutecznie zwiększać koszty naruszeń, czyniąc je 
mniej atrakcyjnymi z  punktu widzenia sprawcy. W  ten sposób Becker 
stworzył teoretyczne podstawy nowoczesnej analizy ekonomicznej prawa 
karnego, w której zarówno nieuchronność, jak i wysokość kary mogą być 
traktowane jako mechanizmy optymalizujące zachowania społeczne. Jego 
koncepcje wywarły wpływ nie tylko na politykę karną, lecz również na 
regulacje antydyskryminacyjne oraz politykę edukacyjną, podkreślając, że 
odpowiednie kształtowanie ram prawnych może wspierać procesy decyzyj-
ne jednostek i zwiększać efektywność działań gospodarczych. Przykładem 
takiego podejścia była analiza systemów prawnych w kontekście wyborów 
edukacyjnych – Becker argumentował, że państwo, poprzez odpowiednie 
subsydiowanie edukacji i  eliminację barier w dostępie do wiedzy, może 
skutecznie stymulować inwestycje w kapitał ludzki, prowadząc do wzrostu 
produktywności i innowacyjności społeczeństwa61.

60  R. A. Posner, Intentional Torts and Damages, The Economic Structure of Tort Law, Harvard 
University Press, Cambridge, MA – London 1987, s. 149.
61  G. S. Becker, Crime and Punishment: an Economic Approach [w:] N. G. Fielding, A. Clarke, 
R. Witt (red.), The Economic Dimensions of Crime, Palgrave Macmillan, London 1968, s. 4-5.
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Jednym z  istotnych założeń szkoły chicagowskiej była również kon-
cepcja ograniczonej racjonalności, według której jednostki podejmują de-
cyzje w warunkach niepełnej informacji oraz strukturalnych ograniczeń. 
Richard Posner i  jego współpracownicy podkreślali, że prawo powinno 
uwzględniać te ograniczenia i być konstruowane w sposób umożliwiający 
podejmowanie bardziej efektywnych wyborów ekonomicznych. W  tym 
kontekście regulacje rynkowe nie były traktowane wyłącznie jako mecha-
nizm nakładania sankcji i przymusu, lecz również jako instrument wspie-
rający świadome decyzje konsumentów i  przedsiębiorców, pomagający 
redukować asymetrię informacji i  zwiększać przewidywalność interakcji 
rynkowych62.

Ekonomiczna analiza prawa nie ograniczała się jednak wyłącznie do 
perspektywy szkoły chicagowskiej. Równolegle rozwijały się inne nurty ba-
dawcze, które wzbogacały klasyczne podejście o nowe perspektywy teore-
tyczne. Jednym z najistotniejszych nurtów była teoria wyboru publicznego 
(Public Choice Theory), koncentrująca się na analizie procesów decyzyjnych 
w systemach politycznych, uwzględniająca asymetrię interesów oraz ogra-
niczenia racjonalności aktorów publicznych. Kluczowy wkład w rozwój tej 
teorii wnieśli James Buchanan i  Gordon Tullock, którzy badali wpływ 
mechanizmów politycznych na kształtowanie regulacji prawnych oraz 
opracowali modele instytucjonalne mające na celu ograniczenie nadużyć 
władzy publicznej. Teoria wyboru publicznego zrewolucjonizowała spoj-
rzenie na proces stanowienia prawa, podkreślając, że politycy i biurokraci, 
podobnie jak podmioty gospodarcze, działają w oparciu o własny interes, 
co może prowadzić do regulacji faworyzujących określone grupy interesu 
kosztem dobra publicznego63.

Innym istotnym nurtem była nowa instytucjonalna ekonomia prawa 
(New Institutional Economics), rozwijana przez Douglassa Northa i Olive-
ra Williamsona, która koncentrowała się na roli instytucji w kształtowa-
niu stabilności gospodarczej i prawnej. Badania w tym zakresie wykazały, 
że prawo nie stanowi autonomicznego systemu oderwanego od rzeczy-
wistości ekonomicznej, lecz funkcjonuje jako dynamiczny zbiór norm 

62  H. A. Simon, Models of Man: Social and Rational; Mathematical Essays on Rational Human 
Behavior in Society Setting, Wiley, New York 1957, s. 145.
63  M. Soares, M. Kauffman, R. F. Martins, Economy law and economic analysis of law and the 
impact on intellectual property in the common law system, „Revista Direitos Sociais e Políticas 
Públicas (UNIFAFIBE)” 2019, nr 7(2), s. 425.
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dostosowujących się do ewoluujących warunków społecznych i  gospo-
darczych. W  ramach tego podejścia szczególne znaczenie miały analizy 
dotyczące wpływu instytucji prawnych na rozwój gospodarczy oraz iden-
tyfikacja mechanizmów optymalizujących struktury regulacyjne w  celu 
promowania długoterminowej stabilności i wzrostu. Instytucjonalna eko-
nomia prawa zwróciła również uwagę na znaczenie formalnych i niefor-
malnych norm w kształtowaniu zachowań rynkowych. Badacze tacy jak 
Avner Greif wykazali, że systemy prawne nie działają w  izolacji, lecz są 
głęboko osadzone w kontekście kulturowym i historycznym. Efektywność 
regulacji prawnych nie zależy zatem wyłącznie od ich treści normatywnej, 
ale również od poziomu społecznego zaufania, egzekwowalności kontrak-
tów oraz stopnia rozwoju instytucji wspierających przestrzeganie prawa. 
Z tego względu analiza ekonomiczna prawa nie może ograniczać się do wą-
sko pojmowanej kalkulacji kosztów i korzyści, lecz powinna uwzględniać 
kontekst instytucjonalny oraz społeczne uwarunkowania implementacji 
regulacji64.

Szkoła New Haven, której jednym z  czołowych przedstawicieli był 
Guido Calabresi, odegrała kluczową rolę w  rozwoju ekonomicznej ana-
lizy prawa, koncentrując się na problematyce rozkładu ryzyka oraz dys-
trybucji kosztów w  systemie prawnym. Calabresi, uznawany za jednego 
z prekursorów współczesnej analizy ekonomicznej prawa, wniósł istotny 
wkład w badania nad tym, w jaki sposób system prawny może kształtować 
zachowania jednostek i instytucji poprzez mechanizmy redystrybucji kosz-
tów społecznych. Jego badania podkreślały, że podstawową funkcją prawa 
powinno być minimalizowanie strat wynikających z działań ryzykownych, 
a tam, gdzie rynek nie zapewnia optymalnej alokacji kosztów, niezbędna 
jest interwencja państwa65.

Jednym z jego najważniejszych osiągnięć było sformułowanie koncep-
cji przedstawionej w pracy The Costs of Accidents: A Legal and Economic 
Analysis z 1970 roku, w której wskazał, że prawo deliktów powinno nie tyl-
ko regulować kwestie odpowiedzialności, ale także przyczyniać się do opty-
malizacji rozkładu kosztów wynikających z  wypadków i  innych działań 

64  M. Soares, M. Kauffman, R. F. Martins, Economy law and economic analysis of law and the 
impact on intellectual property in the common law system, „Revista Direitos Sociais e Políticas 
Públicas (UNIFAFIBE)” 2019, nr 7(2), s. 425.
65  G. Calabresi, The Costs of Accidents: A Legal and Economic Analysis, Yale University Press, 
London 1993, s. 344.
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generujących ryzyko. Calabresi argumentował, że jeśli jednostki nie pono-
szą pełnych kosztów swoich działań, nie będą odpowiednio zmotywowane 
do redukcji ryzyka, co skutkuje nadmierną liczbą szkód i strat społecznych. 
W konsekwencji system prawny powinien być projektowany w taki sposób, 
aby odpowiedzialność za szkody przypisywana była podmiotom w sposób 
zachęcający do działań prewencyjnych i minimalizacji ryzyka66.

Centralnym założeniem teorii Calabresiego było to, że optymaliza-
cja alokacji zasobów wymaga uwzględnienia pełnych kosztów związanych 
z wypadkami – zarówno kosztów bezpośrednich, jak i pośrednich. W swo-
ich badaniach analizował różne modele redystrybucji kosztów oraz sys-
temów ubezpieczeniowych, dążąc do określenia, które z nich zapewniają 
największą efektywność ekonomiczną i  sprawiedliwość społeczną. Szcze-
gólną uwagę poświęcił sytuacjom, w których mechanizmy rynkowe zawo-
dzą i nie są w stanie samodzielnie rozłożyć kosztów w sposób optymalny, 
co wymaga interwencji regulacyjnej państwa. Wskazywał, że odpowied-
nio skonstruowane normy prawne mogą umożliwić bardziej sprawiedliwy 
podział ryzyka, ograniczając jego negatywne konsekwencje zarówno na 
poziomie jednostkowym, jak i  systemowym. Calabresi podkreślał, że in-
terwencja państwa w system prawny powinna mieć na celu minimalizację 
całkowitych kosztów społecznych wynikających z wypadków oraz działań 
generujących ryzyko. W  tym kontekście wskazywał na konieczność mo-
dyfikacji tradycyjnego modelu odpowiedzialności deliktowej opartego na 
zasadzie winy na rzecz modelu, w  którym przypisywanie odpowiedzial-
ności następuje w  sposób maksymalizujący efektywność ekonomiczną. 
Oznaczało to odejście od formalistycznego podejścia do odpowiedzialno-
ści prawnej i uwzględnienie aspektów prewencyjnych oraz ekonomicznych 
w projektowaniu przepisów67.

Badania Calabresiego miały szerokie implikacje wykraczające poza 
prawo deliktów, wpływając także na rozwój systemów ubezpieczeń spo-
łecznych i  prywatnych. Calabresi zauważył, że wiele jednostek nie jest 
w stanie samodzielnie ponosić pełnych kosztów szkód, co sprawia, że sys-
tem prawny powinien dostarczać mechanizmów umożliwiających bardziej 
sprawiedliwą redystrybucję tych kosztów. Jego teorie znalazły praktyczne 
zastosowanie w polityce ubezpieczeń, gdzie odpowiednio zaprojektowane 

66  G. Calabresi, The Costs of Accidents: A Legal and Economic Analysis, Yale University Press, 
London 1993, s. 346.
67  Ibidem.
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systemy mogą pełnić funkcję narzędzia dystrybucji ryzyka, jednocześnie 
motywując do unikania strat. Postulował, że regulacje prawne powinny 
wspierać sprawiedliwy rozkład ryzyka, tak aby podmioty odpowiedzialne 
za generowanie szkód ponosiły ich finansowe konsekwencje, zamiast prze-
rzucać te koszty na całe społeczeństwo. Kolejnym istotnym aspektem jego 
pracy była analiza wpływu regulacji prawnych na zachowania rynkowe. 
Calabresi badał, w jaki sposób różne modele odpowiedzialności wpływają 
na decyzje przedsiębiorstw oraz instytucji, sugerując, że normy prawne 
powinny być projektowane tak, aby motywować podmioty do ograni-
czania ryzyka. Wskazywał, że wiele problemów związanych z wypadkami 
i  szkodami wynika z  asymetrii informacji oraz niedoskonałości rynków, 
co sprawia, że prawo powinno pełnić funkcję korekcyjną, dostosowując 
mechanizmy rynkowe do realiów gospodarczych i społecznych. W konse-
kwencji teoria Calabresiego stała się jednym z fundamentów współczesnej 
ekonomicznej analizy prawa, zwłaszcza w  zakresie regulacji dotyczących 
odpowiedzialności cywilnej, systemów ubezpieczeniowych oraz polityki 
bezpieczeństwa. Jego podejście wskazywało, że skuteczny system prawny 
nie powinien jedynie sankcjonować działania post factum, lecz przede 
wszystkim zapobiegać negatywnym skutkom poprzez odpowiednie me-
chanizmy dystrybucji kosztów. Jego koncepcje miały również dalekosiężne 
konsekwencje dla polityki publicznej, wskazując, że prawidłowo skonstru-
owane przepisy mogą nie tylko zwiększać efektywność ekonomiczną, ale 
również promować sprawiedliwość społeczną poprzez redukcję nieuzasad-
nionych nierówności w zakresie obciążenia kosztami ryzyka68.

Szkoła Virginii, dzięki pracom Jamesa Buchanana, wniosła istotny 
wkład w rozwój teorii wyboru publicznego, koncentrując się na analizie 
procesów decyzyjnych w  sferze publicznej oraz ich konsekwencjach dla 
alokacji zasobów i zachowań ekonomicznych. Buchanan, laureat Nagrody 
Nobla w dziedzinie ekonomii, rozwinął koncepcję, zgodnie z którą dzia-
łania rządu można badać przy użyciu tych samych narzędzi analizy eko-
nomicznej, które stosuje się do decyzji podejmowanych przez jednostki 
i podmioty w sektorze prywatnym. Podstawowe założenie teorii wyboru 
publicznego wskazywało, że politycy, biurokraci oraz inne osoby zaanga-
żowane w procesy decyzyjne nie działają wyłącznie w  interesie ogólnym, 

68  G. Calabresi, The Costs of Accidents: A Legal and Economic Analysis, Yale University Press, 
London 1993, s. 344.
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lecz także kierują się własnymi korzyściami, co prowadzi do powstawania 
mechanizmów sprzyjających nieefektywnym regulacjom, nadmiernej in-
gerencji państwa w gospodarkę oraz rozrostowi sektora publicznego69.

Jednym z kluczowych wkładów Buchanana w rozwój tej teorii była 
praca The Calculus of Consent, napisana wspólnie z  Gordonem Tulloc-
kiem, w  której autorzy przeanalizowali struktury instytucjonalne demo-
kracji oraz ich wpływ na efektywność podejmowania decyzji politycznych. 
Wskazywali oni, że sposób organizacji procesów legislacyjnych ma bez-
pośredni wpływ na koszty społeczne związane z  funkcjonowaniem pań-
stwa oraz że można je minimalizować poprzez odpowiednie mechanizmy 
instytucjonalne, takie jak wymaganie szerokiego konsensusu przy podej-
mowaniu kluczowych decyzji lub zwiększenie kontroli obywatelskiej nad 
działaniami władzy. Buchanan i Tullock podkreślali, że rządy wykazują 
tendencję do ekspansji, co przejawia się w rosnących wydatkach publicz-
nych, intensyfikacji regulacji oraz ograniczaniu autonomii rynkowej. Ich 
analiza pokazywała, że mechanizmy demokratyczne mogą prowadzić do 
podejmowania decyzji sprzyjających określonym grupom interesu kosz-
tem ogólnej  efektywności gospodarczej70.

Jednym z  kluczowych zagadnień badanych w  ramach Szkoły Virgi-
nii była również tzw. przemoc fiskalna, czyli sytuacja, w której decydenci 
publiczni podejmują działania prowadzące do nadmiernych wydatków, 
często nieadekwatnych do rzeczywistych potrzeb społeczeństwa. Bucha-
nan podkreślał, że bez skutecznych mechanizmów ograniczających wła-
dzę fiskalną rządy mogą wykorzystywać budżet państwa do realizacji wła-
snych interesów politycznych, zwiększając wydatki publiczne w  sposób 
nieproporcjonalny do dochodów. Wskazywał również, że decyzje doty-
czące finansów publicznych często są podejmowane pod presją krótkoter-
minowych celów politycznych, co prowadzi do nadmiernego zadłużenia 
i  obciąża przyszłe pokolenia. Rozwiązaniem tych problemów miało być 
wprowadzenie skutecznych mechanizmów kontroli wydatków, takich jak 
ograniczenia konstytucyjne, mechanizmy podatkowe oraz zasady zrówno-
ważonego budżetu71.

69  Zob. J. M. Buchanan, G. Tullock, The Calculus of Consent, The University of Michigan Press, 
Ann Arbor 1962.
70  Ibidem.
71  Zob. J. M. Buchanan, Public Principles of Public Debt: A  Defense and Restatement,   
R. D. Irwin, Homewood 1958.
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W ramach rozwijanej przez siebie teorii Buchanan zaproponował kon-
cepcję konstytucjonalizmu fiskalnego, która zakładała, że ochrona intere-
sów obywateli przed nadmierną ingerencją państwa wymaga formalnych 
ograniczeń dotyczących polityki budżetowej. Uważał, że konstytucyjne 
ramy regulujące poziom wydatków publicznych, deficytu oraz zadłużenia 
mogą zapobiegać nadużyciom i wspierać długoterminową stabilność go-
spodarczą. Argumentował, że bez takich zabezpieczeń politycy będą dą-
żyć do maksymalizacji wydatków publicznych, co w  dłuższej perspekty-
wie prowadzi do osłabienia gospodarki i wzrostu obciążeń podatkowych  
dla społeczeństwa72.

Szkoła Virginii miała także istotny wpływ na sposób postrzegania re-
lacji między państwem a obywatelami. Buchanan wskazywał, że instytu-
cje publiczne powinny być projektowane w  taki sposób, aby ograniczać 
możliwość ich wykorzystywania do celów partykularnych przez grupy in-
teresów i elity polityczne. Analizował mechanizmy, które mogłyby zwięk-
szyć efektywność rządzenia, m.in. poprzez większą decentralizację decyzji  
fiskalnych, lepszą kontrolę obywatelską nad procesem legislacyjnym oraz 
zwiększenie przejrzystości w zarządzaniu finansami publicznymi. W swo-
ich badaniach podkreślał, że im większa kontrola społeczna nad decyzjami 
politycznymi, tym większa szansa na to, że władze będą działały w interesie 
obywateli, a nie własnym. Ważnym aspektem teorii wyboru publicznego 
było również badanie roli biurokracji w podejmowaniu decyzji politycz-
nych. Buchanan argumentował, że urzędnicy państwowi, podobnie jak 
inne podmioty gospodarcze, kierują się własnymi interesami i  dążą do 
maksymalizacji swoich korzyści – np. poprzez zwiększanie budżetów swo-
ich instytucji czy rozszerzanie zakresu regulacji. Takie zjawiska prowadzą 
do tzw. biurokratycznego rozrostu, który obciąża gospodarkę i zmniejsza 
efektywność alokacji zasobów publicznych. W celu przeciwdziałania tym 
tendencjom proponował rozwiązania mające na celu zwiększenie konku-
rencji w sektorze publicznym, ograniczenie kompetencji instytucji biuro-
kratycznych oraz wprowadzenie mechanizmów monitorujących skutecz-
ność działania administracji państwowej73.

Szkoła Virginii, dzięki swoim badaniom nad procesami decyzyjny-
mi w polityce i administracji, znacząco wpłynęła na rozwój współczesnej 

72  Zob. J. Buchanan, The Limits of Liberty: Between Anarchy and Leviathan, University of Chi-
cago Press, Chicago 1975.
73  Ibidem.
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ekonomii politycznej. Jej dorobek miał szczególne znaczenie w kontekście 
reform gospodarczych i politycznych podejmowanych w wielu krajach na 
przełomie XX i XXI wieku. Koncepcje Buchanana i jego współpracowni-
ków przyczyniły się do lepszego zrozumienia, jak projektować systemy in-
stytucjonalne, aby ograniczać negatywne skutki działań politycznych oraz 
zwiększać efektywność administracji publicznej. Teorie rozwijane przez 
Szkołę Virginii stały się także podstawą dla reform budżetowych w  róż-
nych krajach, które wprowadzały mechanizmy kontrolujące deficyt oraz 
ograniczające nadmierne wydatki publiczne. W dalszej części analizy war-
to przyjrzeć się, jak koncepcje wyboru publicznego zostały zaadaptowane 
w praktyce oraz jakie wyzwania wiążą się z ich implementacją w różnych 
systemach politycznych i gospodarczych.

Współczesna ekonomiczna analiza prawa ewoluuje w różnych kierun-
kach, obejmując nie tylko klasyczne założenia efektywności ekonomicznej 
i racjonalności, ale także bardziej złożone aspekty związane z psychologią 
behawioralną, teorią instytucji oraz wpływem nowych technologii na sys-
temy prawne. Rozwój tej interdyscyplinarnej dziedziny opiera się na ba-
daniach prowadzonych przez przedstawicieli ekonomii behawioralnej, in-
stytucjonalnej ekonomii prawa oraz ekonomii prawa i technologii. Dzięki 
tym podejściom ekonomiczna analiza prawa staje się coraz bardziej kom-
pleksowa i dostosowana do realnych mechanizmów podejmowania decyzji 
oraz wyzwań wynikających ze zmian społecznych i technologicznych. Jed-
nym z kluczowych nurtów współczesnej ekonomicznej analizy prawa jest 
ekonomia behawioralna, rozwijana m.in. przez Richarda Thalera i Cassa 
Sunsteina. Ich badania wykazały, że jednostki nie zawsze działają w sposób 
całkowicie racjonalny, a ich decyzje często są determinowane przez ogra-
niczenia poznawcze, heurystyki oraz błędy systematyczne w ocenie ryzyka 
i wartości. Tradycyjne modele racjonalnego wyboru nie zawsze oddają rze-
czywiste mechanizmy decyzyjne, dlatego Thaler i Sunstein zaproponowali 
koncepcję „popychania” (nudging), polegającą na subtelnym wpływaniu 
na decyzje ludzi poprzez odpowiednie projektowanie regulacji prawnych. 
Mechanizmy te nie narzucają jednostkom sztywnych norm, ale kierują 
ich wybory w stronę rozwiązań korzystniejszych zarówno dla nich samych,  
jak i  dla społeczeństwa. Koncepcja ta znalazła szerokie zastosowanie  
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w polityce publicznej, m.in. w regulacjach podatkowych, systemach eme-
rytalnych oraz ochronie konsumentów74.

Ekonomia behawioralna odegrała istotną rolę w  rozwijaniu ekono-
micznej analizy prawa, wprowadzając bardziej realistyczne założenia do-
tyczące ludzkiej decyzyjności. Richard Thaler, laureat Nagrody Nobla 
w dziedzinie ekonomii, wykazał, że ludzie często kierują się impulsywnymi 
reakcjami, niepełnymi informacjami oraz skłonnością do unikania strat, 
co sprawia, że prawo powinno uwzględniać te czynniki w projektowaniu 
efektywnych regulacji. Jego badania miały szczególne znaczenie dla analizy 
prawa podatkowego, polityki zdrowotnej oraz regulacji finansowych, gdzie 
błędy poznawcze i niedoskonałości rynkowe mogą prowadzić do nieefek-
tywnych lub niesprawiedliwych wyników. W tym kontekście ekonomia 
behawioralna dostarczyła narzędzi do optymalizacji polityki publicznej 
poprzez regulacje dostosowane do rzeczywistych mechanizmów podejmo-
wania decyzji przez jednostki75.

Obok ekonomii behawioralnej istotnym nurtem współczesnej ekono-
micznej analizy prawa jest szkoła instytucjonalna, której jednym z czoło-
wych przedstawicieli był Douglass North. Jego badania nad rolą instytucji 
w rozwoju gospodarczym wykazały, że stabilne i efektywne systemy praw-
ne odgrywają kluczową rolę w długoterminowym wzroście ekonomicznym. 
North podkreślał, że formalne i nieformalne instytucje – takie jak system 
ochrony praw własności, sądownictwo oraz regulacje gospodarcze – mają 
bezpośredni wpływ na poziom zaufania społecznego i stabilność gospodar-
czą. Wskazywał, że rozwój ekonomiczny jest ściśle powiązany z  jakością 
instytucji prawnych, które mogą zarówno wspierać innowacje i inwestycje, 
jak i je hamować poprzez nadmierne regulacje, nieefektywne egzekwowa-
nie umów czy korupcję76.

Instytucjonalna ekonomia prawa koncentruje się na analizie77, w jaki 
sposób instytucje wpływają na zachowania jednostek i podmiotów gospo-
darczych oraz jakie mechanizmy prawne mogą wspierać długoterminową 
stabilność i efektywność gospodarczą. Współczesne badania w tej dziedzinie 

74  R. Thaler, C. Sunstein, Nudge: Improving Decisions About Health, Wealth and Happiness, 
HeinOnline, Amsterdam Law Forum, Online 2008, s. 89.
75  R. H. Thaler, Misbehaving: The Making of Behavioral Economics, W.W. Norton & Company, 
Nowy Jork 2015, s. 2.
76  D. C. North, Institutions, Institutional Change and Economic Performance, Cambridge Uni-
versity Press, Washington University, St. Louis 1990, s. 5.
77  T. Legiędź, Nowa ekonomia instytucjonalna a  zmiany paradygmatu rozwoju gospodarczego, 

„Ekonomia” 2013, nr 25, s. 77.
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wskazują, że dobrze funkcjonujące instytucje prawne mogą minimalizować 
koszty transakcyjne, redukować niepewność oraz zwiększać przewidywal-
ność relacji gospodarczych. W  rezultacie teoria ta znalazła zastosowanie 
w  analizie reform prawnych, polityki antykorupcyjnej oraz w  badaniach 
nad wpływem globalizacji na funkcjonowanie systemów prawnych.

Kolejnym istotnym kierunkiem w  rozwoju ekonomicznej analizy 
prawa jest ekonomia prawa i  technologii, która bada wpływ innowacji 
technologicznych na systemy prawne. W  obliczu dynamicznych zmian 
związanych z cyfryzacją gospodarki oraz rozwojem sztucznej inteligencji, 
ekonomia prawa musi uwzględniać nowe wyzwania regulacyjne. Jednym 
z  ważniejszych współczesnych badaczy w  tej dziedzinie jest Katharina  
Pistor, która w  swojej książce The Code of Capital analizuje rolę pra-
wa w  tworzeniu wartości ekonomicznej w  kontekście nowoczesnych 
technologii. Pistor podkreśla, że prawo pełni kluczową funkcję w  de-
finiowaniu własności, regulowaniu transakcji oraz kształtowaniu me-
chanizmów finansowych, a  w  epoce cyfryzacji te kwestie stają się coraz  
bardziej skomplikowane78.

Rozwój technologii, takich jak blockchain, sztuczna inteligencja i al-
gorytmiczne systemy decyzyjne, rodzi nowe wyzwania dla prawa, ponie-
waż tradycyjne mechanizmy regulacyjne często nie nadążają za tempem 
zmian technologicznych. Ekonomia prawa i technologii analizuje, w jaki spo-
sób systemy prawne mogą dostosowywać się do tych transformacji, aby zapewnić 
sprawiedliwość, ochronę konsumentów i stabilność rynków. Pytania dotyczące 
odpowiedzialności za decyzje podejmowane przez algorytmy, ochrony prywat-
ności czy regulacji kryptowalut to tylko niektóre z zagadnień, które znajdują się 
w centrum współczesnej debaty nad ekonomiczną analizą prawa. 

Współczesna ekonomiczna analiza prawa, dzięki uwzględnieniu psycholo-
gicznych, instytucjonalnych i technologicznych aspektów funkcjonowania regu-
lacji, przekształca się w  coraz bardziej złożoną i  adaptacyjną dyscyplinę. Inter-
dyscyplinarność tej dziedziny pozwala na lepsze zrozumienie, jak prawo może 
wpływać na zachowania jednostek i mechanizmy rynkowe, dostarczając narzędzi 
do projektowania skuteczniejszych polityk publicznych i regulacji. W kolejnych 
analizach warto przyjrzeć się, w jaki sposób ekonomiczna analiza prawa znajduje 
zastosowanie w praktyce legislacyjnej oraz jakie wyzwania stoją przed nią w obli-
czu globalnych zmian społeczno-gospodarczych i technologicznych.

78  K. Pistor, The Code of Capital: How the Law Creates Wealth and Inequality, Princeton Univer-
sity Press, Princeton – Oxford 2019, s. 1.
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PRAWA WŁASNOŚCI  
I ICH EKONOMICZNE KONSEKWENCJE

2.1. ZASADY I ZNACZENIE PRAW WŁASNOŚCI

Prawa własności odgrywają kluczową rolę w  ekonomicznej analizie 
prawa, ponieważ w znacznym stopniu determinują sposób alokacji zaso-
bów i wpływają na funkcjonowanie gospodarki1. Z perspektywy tej dzie-
dziny istotne jest, aby prawa własności były odpowiednio zdefiniowane 
i egzekwowane, ponieważ ich przejrzystość i stabilność umożliwiają pod-
miotom gospodarczym podejmowanie optymalnych decyzji w  zakresie 
zarządzania posiadanymi zasobami. Właściwa struktura praw własności 
prowadzi do minimalizacji kosztów transakcyjnych, czyli wydatków zwią-
zanych z negocjowaniem, zawieraniem oraz egzekwowaniem umów. Bada-
nia wykazują, że jasne i stabilne prawa własności przyczyniają się do wzro-
stu gospodarczego, ponieważ zapewniają pewność prawną oraz sprzyjają 
inwestycjom, innowacjom i rozwojowi działalności gospodarczej2.

Istotnym aspektem analizy praw własności jest ich rola w ogranicza-
niu efektów zewnętrznych (externalities). W ekonomii efekty zewnętrzne 
występują, gdy działania jednej jednostki wpływają na dobrobyt innych,  
ale koszty lub korzyści wynikające z  tych działań nie są odpowiednio 
uwzględnione w  mechanizmach rynkowych. W  tym kontekście do-
brze funkcjonujące prawa własności mogą zapobiegać negatywnym 
efektom zewnętrznym, minimalizując nieefektywności wynikające 

1  M. Kuźma, Rola nowej ekonomii instytucjonalnej w wyjaśnianiu procesów wzrostu i rozwoju 
gospodarczego, „Nierówności społeczne a wzrost gospodarczy” 2020, nr 61, s. 55.
2  Y. Barzel, D. W. Allen, Economic Analysis of Property Rights, Cambridge University Press, 
Cambridge 2023, s. 20.
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z braku jednoznacznej odpowiedzialności za skutki działań ekonomicznych.  
Na przykład właściciel gruntu, mając pełne prawa do jego zarządzania, ma 
bodźce do dbania o jego wartość, co zwiększa efektywność gospodarowa-
nia zasobami. Jak wskazywał Charles Norchi, odpowiednio skonstruowa-
ne prawa własności mogą również przyczynić się do ochrony środowiska, 
ponieważ umożliwiają jednostkom i  przedsiębiorstwom przejęcie odpo-
wiedzialności za eksploatowane zasoby, co może prowadzić do ich bardziej 
zrównoważonego wykorzystania3.

Ekonomiczna analiza prawa zakłada również, że system praw własno-
ści musi być elastyczny i dostosowywać się do zmieniających się warunków 
rynkowych, aby zapewnić maksymalną efektywność. Współczesne wyzwa-
nia, takie jak rozwój technologii cyfrowych czy systemów blockchain, wy-
magają nowego podejścia do praw własności, zwłaszcza w kontekście zaso-
bów cyfrowych. Tradycyjne koncepcje własności, oparte na materialnych 
dobrach, nie zawsze są adekwatne do regulowania aktywów cyfrowych, 
które charakteryzują się innymi mechanizmami kontroli, transferu i  eg-
zekwowania praw. W rezultacie prawo własności musi być redefiniowane, 
aby nadal spełniać swoją funkcję ochrony zasobów i wspierać efektywność 
rynkową w dynamicznie zmieniającym się środowisku gospodarczym4.

Innym ważnym aspektem w kontekście praw własności jest ich wpływ 
na rozwój gospodarczy i innowacyjność. Badania pokazują, że przejrzyste 
i  stabilne prawa własności intelektualnej (intellectual property, IP) odgry-
wają kluczową rolę w sektorze technologicznym oraz kreatywnym, ponie-
waż motywują jednostki i firmy do inwestowania w badania, rozwój oraz 
tworzenie nowych rozwiązań. Systemy patentowe, prawa autorskie i znaki 
towarowe zapewniają ochronę innowacji, umożliwiając ich twórcom czer-
panie korzyści ekonomicznych z własnych osiągnięć. Jednocześnie istnieje 
ryzyko, że zbyt restrykcyjne lub nieelastyczne przepisy dotyczące IP mogą 
ograniczać konkurencję oraz utrudniać szeroką dostępność dóbr publicz-
nych. Jak wskazali Anderson i współpracownicy, konieczne jest znalezienie 
równowagi między ochroną praw własności intelektualnej a zapewnieniem  
 
 

3  C. H. Norchi, A. H. Lynch, Arctic Navigation and Climate Change: Projections from Science 
for the Law of the Sea, „International Law Studies” 2022, nr 99(1), s. 18.
4  Zob. P. De Filippi, Blockchain and the Law: The Rule of Code, Harvard University Press, Cam-
bridge – London 2018.
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dostępu do wiedzy i innowacji, tak aby system prawny wspierał zarówno 
twórców, jak i społeczeństwo5.

Istotnym zagadnieniem w  analizie praw własności jest również pro-
blem dóbr wspólnych oraz konflikt między interesami jednostkowymi 
a  zbiorowymi, co zostało opisane w  koncepcji tragedii wspólnego pa-
stwiska (tragedy of the commons). Klasyczna analiza tego problemu została 
przedstawiona w  artykule Garretta Hardina „The Tragedy of the Com-
mons” (1968), który nawiązywał do wcześniejszych rozważań Williama 
Forstera Lloyda oraz antycznych myślicieli, takich jak Arystoteles czy 
Tukidydes. Hardin wskazał, że wspólne zasoby, które nie są objęte jasno 
określonymi prawami własności, są podatne na nadmierną eksploatację, 
ponieważ każdy uczestnik systemu dąży do maksymalizacji swoich indy-
widualnych korzyści, nie uwzględniając długoterminowych konsekwencji 
dla całej społeczności. Przykładem tego zjawiska jest sytuacja, w  której 
wspólne pastwisko jest dostępne dla wszystkich bez ograniczeń. Dopóki 
liczba użytkowników jest niska, zasób może być wykorzystywany w spo-
sób zrównoważony. Jednak w  miarę wzrostu liczby uczestników, każdy 
z  nich dąży do powiększenia swojego stada, ponieważ jednostkowa ko-
rzyść z dodatkowego zwierzęcia przypada całkowicie pasterzowi, podczas 
gdy negatywne skutki wyjałowienia pastwiska są dzielone na wszystkich 
użytkowników. W efekcie nadmierna eksploatacja prowadzi do degrada-
cji zasobu, co ostatecznie przynosi straty wszystkim uczestnikom syste-
mu. Hardin sugerował, że rozwiązaniem tego problemu może być albo 
wprowadzenie restrykcyjnych regulacji państwowych, albo ustanowienie 
prywatnych praw własności, które przypisują odpowiedzialność za stan za-
sobu konkretnym podmiotom6.

Współczesne badania nad ekonomiczną analizą prawa pokazują, 
że problem tragedii wspólnego pastwiska można rozwiązywać na róż-
ne sposoby, w  zależności od charakteru zasobu i  kontekstu społeczno- 
ekonomicznego. Ostrom i  współpracownicy wykazali, że w  wielu przy-
padkach wspólnoty lokalne potrafią same zarządzać zasobami naturalny-
mi w  sposób efektywny, jeśli dysponują odpowiednimi mechanizmami 

5  P. C. Neves, O. Afonso, D. Silva, E. Sochirca, The link between intellectual property rights, in-
novation, and growth: A meta-analysis, „Economic Modelling” 2021, nr 97, s. 196.
6  S. Chrupczalski, Ekonomiczna analiza prawa własności w  ujęciu szkoły austriackiej, Kraków 
2008, https://mises.pl/wp-content/uploads/2009/09/ekonomiczna-analiza-prawa.pdf (dostęp: 
23.04.2018 r.).
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monitorowania i egzekwowania zasad dostępu. Innym podejściem jest wy-
korzystanie technologii, takich jak blockchain, do zarządzania cyfrowymi 
zasobami wspólnymi, co pozwala na automatyczne śledzenie i  egzekwo-
wanie praw własności w  sposób zdecentralizowany. Nowoczesne ujęcie 
praw własności w ekonomicznej analizie prawa uwzględnia nie tylko ich 
znaczenie dla efektywności gospodarczej, ale także ich wpływ na stabil-
ność rynkową oraz innowacyjność. W obliczu nowych wyzwań, takich jak 
rozwój gospodarki cyfrowej, zmiany klimatyczne czy globalizacja rynków, 
konieczne jest dalsze badanie, w  jaki sposób prawa własności mogą być 
dostosowywane do dynamicznie zmieniającego się otoczenia gospodarcze-
go i społecznego. W kolejnych analizach warto przyjrzeć się, jak systemy 
prawne adaptują się do tych zmian oraz jakie mechanizmy mogą zapewnić 
optymalne zarządzanie zasobami w różnych kontekstach ekonomicznych 
i technologicznych.

2.2. WPŁYW PRAW WŁASNOŚCI NA ALOKACJĘ ZASOBÓW

Prawa własności odgrywają kluczową rolę w  alokacji zasobów7, de-
terminując sposób ich dystrybucji, wykorzystania i  zarządzania zarówno 
przez jednostki, jak i podmioty gospodarcze. Ekonomiczna analiza prawa 
wskazuje, że dobrze zdefiniowane i  skutecznie egzekwowane prawa wła-
sności sprzyjają efektywnej alokacji zasobów, umożliwiając podejmowanie 
decyzji, które odpowiadają rzeczywistym potrzebom rynkowym. Przypisa-
nie praw własności określa, kto ma prawo do kontroli nad danym zasobem 
oraz jakie działania może wobec niego podejmować, co ma bezpośrednie 
przełożenie na jego wartość ekonomiczną. Motywuje to właściciela do 
maksymalizacji wartości zasobu i efektywnego zarządzania nim, co w kon-
sekwencji prowadzi do optymalnej alokacji zasobów w gospodarce8.

Przykładem tego mechanizmu są grunty rolne – gdy rolnik posiada 
pełne prawa własności do swojej ziemi, ma bodźce do jej efektywnego 
użytkowania, inwestowania w poprawę jakości gleby oraz stosowania no-
woczesnych metod produkcji. Wszystkie korzyści wynikające z tych działań 
trafiają bowiem bezpośrednio do niego. Natomiast w sytuacji, gdy prawa 

7  K. Jędrzejowska, Redefinicja roli państwa w  ekonomii rozwoju, „Studia Ekonomiczne” 2013,  
nr 129, s. 42.
8  Y. Barzel, D. W. Allen, Economic Analysis of Property Rights, Cambridge University Press, 
Cambridge 2023, s. 20.
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własności są niejasne lub słabo egzekwowane, dochodzi do niewłaściwej 
alokacji zasobów, co może skutkować ich nadmierną eksploatacją, degra-
dacją lub brakiem odpowiednich inwestycji. Mechanizm ten jest dobrze 
zilustrowany w koncepcji tragedii wspólnego pastwiska, zgodnie z którą 
jednostki mające nieograniczony dostęp do wspólnego zasobu eksploatują 
go nadmiernie, nie uwzględniając długoterminowych skutków dla całej 
społeczności. W takich przypadkach nieefektywne zarządzanie zasobami 
generuje wysokie koszty społeczne i  straty ekonomiczne, co stanowi wy-
zwanie dla systemu prawnego9.

Ekonomiczna analiza prawa podkreśla również, że jasne i  stabilne 
prawa własności umożliwiają swobodny obrót zasobami na rynku, po-
zwalając na ich przepływ do podmiotów, które potrafią je najlepiej wy-
korzystać. Proces ten, znany jako rynkowa alokacja zasobów, sprawia, że 
zasoby przechodzą od mniej efektywnych właścicieli do tych, którzy mogą 
wygenerować większą wartość ekonomiczną. Przykładem tego mechani-
zmu jest system praw własności intelektualnej (intellectual property, IP), 
który umożliwia transfer technologii i know-how poprzez licencjonowanie 
oraz umowy o współpracy. Dzięki temu innowacje mogą rozprzestrzeniać 
się szybciej, przyczyniając się do wzrostu gospodarczego i  postępu tech-
nologicznego. Anderson i  współpracownicy podkreślają jednak, że nad-
miernie restrykcyjne regulacje dotyczące własności intelektualnej mogą 
ograniczać konkurencję i prowadzić do monopoli, co w dłuższej perspek-
tywie może osłabiać innowacyjność. Dlatego kluczowe jest znalezienie 
równowagi między ochroną praw własności a zapewnieniem dostępu do  
wiedzy i technologii10.

Prawa własności odgrywają również istotną rolę w kontekście efektów 
zewnętrznych (externalities), które są często analizowane w ramach ekono-
micznej analizy prawa11. Prawidłowo zdefiniowane prawa własności mogą 
ograniczać negatywne efekty zewnętrzne i  poprawiać alokację zasobów. 
Na przykład posiadanie praw do gruntu motywuje właściciela do dbania 
o jego stan i produktywność, ponieważ wpływa to bezpośrednio na jego 
wartość i potencjalne korzyści finansowe. Z kolei w przypadku zasobów 

9  G. Hardin, The tragedy of the commons: the population problem has no technical solution;  
it requires a fundamental extension in morality, „Science” 1968, nr 162(3859), s. 1246.
10  P. C. Neves, O. Afonso, D. Silva, E. Sochirca, The link between intellectual property rights, 
innovation, and growth: A meta-analysis, „Economic Modelling” 2021, nr 97, s. 196.
11  G. Kwiatkowski, Własność państwowa a rola państwa we współczesnej gospodarce, „Studia Eko-
nomiczne” 2013, nr 139, s. 237.
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wspólnych, takich jak powietrze czy woda, brak jasno określonych praw 
własności prowadzi do nadmiernego użytkowania, co skutkuje powsta-
waniem kosztów społecznych, które nie są kompensowane przez spraw-
ców zanieczyszczeń. Charles Norchi wskazuje, że precyzyjne przypisanie 
praw własności w odniesieniu do zasobów środowiskowych może sprzy-
jać ich bardziej zrównoważonemu wykorzystaniu, ponieważ konkretni 
właściciele mają większą motywację do ich ochrony i długoterminowego  
zarządzania nimi12.

Współczesna ekonomiczna analiza prawa zwraca uwagę na to, że roz-
wój technologii oraz cyfryzacja gospodarki wymagają dostosowania syste-
mu praw własności do nowych realiów. Jednym z kluczowych wyzwań jest 
rosnące znaczenie zasobów cyfrowych, takich jak kryptowaluty, tokeny 
NFT oraz inne aktywa opierające się na technologii blockchain. Tradycyj-
ne koncepcje własności, oparte na dobrach materialnych, nie zawsze znaj-
dują zastosowanie w kontekście zasobów cyfrowych, które charakteryzują 
się innymi mechanizmami kontroli i  transferu. Technologia blockchain 
umożliwia decentralizację własności i zarządzanie zasobami bez potrzeby 
tradycyjnych pośredników, co może prowadzić do bardziej efektywnego 
przepływu zasobów. Davidson i współpracownicy podkreślają jednak, że 
skuteczność tego rozwiązania zależy od dostosowania systemów praw-
nych, które muszą zapewniać stabilność i ochronę własności w środowisku 
cyfrowym13.

Prawa własności mają również fundamentalne znaczenie dla długoter-
minowego wzrostu gospodarczego, ponieważ tworzą bodźce do inwestycji 
i innowacji. Stabilność systemu praw własności daje jednostkom pewność 
co do ochrony ich dóbr, co sprzyja podejmowaniu ryzyka i długofalowym 
strategiom gospodarczym. Kraje o  silnych systemach ochrony własności 
osiągają wyższy poziom wzrostu gospodarczego, ponieważ przedsiębiorcy 
i inwestorzy są bardziej skłonni do angażowania kapitału w rozwój nowych 
technologii i  innowacyjnych projektów. Badania wskazują, że państwa, 
które wzmocniły ochronę praw własności, doświadczyły poprawy wskaź-
ników gospodarczych i wzrostu inwestycji, co dowodzi, że przejrzystość  
 

12  C. H. Norchi, A. H. Lynch, Arctic Navigation and Climate Change: Projections from Science 
for the Law of the Sea, „International Law Studies” 2022, nr 99(1), s. 18.
13  Zob. P. De Filippi, Blockchain and the Law: The Rule of Code, Harvard University Press, Cam-
bridge – London 2018.
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i stabilność praw własności są kluczowymi elementami efektywnej alokacji 
zasobów14.

Oprócz tradycyjnych aspektów praw własności, współczesna ekono-
miczna analiza prawa bada także ich rolę w kontekście globalizacji i zmie-
niających się modeli gospodarczych. Wraz ze wzrostem handlu między-
narodowego, mobilności kapitału oraz cyfryzacji, coraz większe znaczenie 
mają kwestie związane z  transgraniczną ochroną praw własności oraz 
harmonizacją regulacji prawnych między różnymi systemami prawnymi. 
Dynamiczny rozwój rynku aktywów niematerialnych, takich jak własność 
intelektualna czy cyfrowe instrumenty finansowe, wymaga nowych roz-
wiązań legislacyjnych, które będą w stanie sprostać wyzwaniom wynikają-
cym z rosnącej integracji gospodarczej. W miarę postępu technologicznego 
i zmieniającego się otoczenia gospodarczego systemy praw własności mu-
szą ewoluować, aby nadal zapewniać efektywną alokację zasobów oraz sta-
bilność rynków. W kolejnych analizach warto przyjrzeć się, w jaki sposób 
systemy prawne adaptują się do tych zmian oraz jakie mechanizmy mogą 
zapewnić optymalną ochronę praw własności w nowoczesnej gospodarce.

2.3. KOSZTY SPOŁECZNE A ROZWIĄZANIA RYNKOWE 

Koszty społeczne, stanowiące istotne zagadnienie w  ekonomicznej 
analizie prawa, odnoszą się do wszystkich kosztów ponoszonych przez spo-
łeczeństwo w wyniku działalności gospodarczej. Obejmują one zarówno 
negatywne efekty zewnętrzne wynikające z działań podmiotów gospodar-
czych, jak i  straty wynikające z  nieefektywnej alokacji zasobów. Ekono-
miczna analiza prawa zakłada, że w sytuacji braku odpowiednich regulacji 
prawnych działalność gospodarcza może prowadzić do nieoptymalnych 
wyników dla ogółu społeczeństwa. Kluczowe staje się więc pytanie, w jaki 
sposób prawo może skutecznie redukować koszty społeczne i  kiedy me-
chanizmy rynkowe są wystarczające do osiągnięcia pożądanej efektywności.

Jedną z fundamentalnych koncepcji dotyczących kosztów społecznych 
w ramach ekonomicznej analizy prawa jest twierdzenie Coase’a. W artyku-
le The Problem of Social Cost (1960) Ronald Coase wykazał, że jeśli prawa 
własności są jasno określone, a koszty transakcyjne są niskie, strony mogą 
samodzielnie negocjować efektywne rozwiązania problemów związanych 

14  P. C. Neves, O. Afonso, D. Silva, E. Sochirca, The link between intellectual property rights, 
innovation, and growth: A meta-analysis, „Economic Modelling” 2021, nr 97, s. 196.
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z  efektami zewnętrznymi, niezależnie od pierwotnego przypisania praw 
własności. W teorii oznacza to, że rynek może samodzielnie rozwiązywać 
problemy kosztów społecznych bez konieczności interwencji państwa. Dla 
przykładu, jeśli fabryka generuje zanieczyszczenia szkodzące sąsiadującym 
gospodarstwom, a prawo własności do czystego powietrza jest precyzyjnie 
określone, obie strony mogą dojść do porozumienia, które zminimalizuje 
straty bez konieczności ingerencji rządu. Coase zaznaczał jednak, że to 
rozwiązanie jest skuteczne jedynie przy niskich kosztach transakcyjnych, 
co w praktyce rzadko ma miejsce15.

Koszty transakcyjne, czyli wydatki związane z negocjowaniem, zawie-
raniem i  egzekwowaniem umów, są często znaczące i  mogą uniemożli-
wiać rynkowe rozwiązanie problemów związanych z kosztami społecznymi. 
Dotyczy to zwłaszcza sytuacji związanych z ochroną środowiska, hałasem 
czy degradacją zasobów naturalnych. W  takich przypadkach konieczna 
staje się interwencja państwa w  celu ograniczenia negatywnych efektów 
zewnętrznych i  poprawy efektywności alokacji zasobów. Ekonomiczna 
analiza prawa wskazuje, że jednym z  głównych zadań systemu prawne-
go jest tworzenie regulacji minimalizujących koszty społeczne tam, gdzie 
mechanizmy rynkowe okazują się niewystarczające. Przykładem są normy 
ograniczające emisję gazów cieplarnianych, które zmuszają przedsiębior-
stwa do ponoszenia pełnych kosztów swojej działalności i zachęcają je do 
wdrażania bardziej ekologicznych technologii16.

Współczesna ekonomiczna analiza prawa sugeruje, że skuteczne re-
gulacje mogą ograniczać koszty społeczne poprzez zastosowanie narzędzi 
rynkowych, takich jak podatki, subsydia czy systemy handlu emisjami. 
Przykładem są podatki Pigou, które nakładają dodatkowe opłaty na dzia-
łania generujące negatywne efekty zewnętrzne, skłaniając podmioty do 
uwzględnienia tych kosztów w swoich decyzjach gospodarczych. Mecha-
nizm ten ma na celu ograniczenie działalności prowadzącej do powsta-
wania wysokich kosztów społecznych, np. poprzez zwiększenie kosztów 
emisji zanieczyszczeń czy nadmiernego zużycia nieodnawialnych zasobów. 
W ten sposób podatki Pigou w naturalny sposób zmniejszają negatywne  
 

15  R. H. Coase, The Problem of Social Cost, „The Journal of Law and Economics” 2013, nr 56(4), 
s. 875.
16  G. Calabresi, The Costs of Accidents: A Legal and Economic Analysis, Yale University Press, 
London 1993, s. 340.
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efekty działalności gospodarczej, jednocześnie pozostawiając podmiotom 
swobodę w wyborze najbardziej efektywnych metod redukcji kosztów17.

Innym skutecznym narzędziem regulacyjnym, mającym na celu ogra-
niczenie kosztów społecznych, jest system handlu emisjami, który pozwala 
firmom na zakup i sprzedaż uprawnień do emisji zanieczyszczeń. W tym 
systemie przedsiębiorstwa, które mogą zredukować swoje emisje w  spo-
sób efektywny, sprzedają niewykorzystane uprawnienia firmom, które 
mają większe trudności w  spełnieniu norm ekologicznych. Mechanizm 
ten, szeroko stosowany w Unii Europejskiej, pozwala na redukcję całko-
witej emisji w  danym sektorze przy zachowaniu elastyczności rynkowej. 
Ekonomiczna analiza prawa wskazuje, że handel emisjami jest przykładem 
regulacji dostosowanej do mechanizmów rynkowych, co pozwala na mini-
malizację kosztów społecznych bez nadmiernego ograniczania konkuren-
cyjności przedsiębiorstw18.

Istotnym elementem redukcji kosztów społecznych w ekonomicznej 
analizie prawa jest również rozwój praw własności. Przypisanie konkret-
nych praw własności może motywować jednostki do efektywniejszego 
zarządzania zasobami i  unikania działań generujących negatywne efekty 
zewnętrzne. Na przykład właściciel lasu, który ma wyłączne prawo do jego 
eksploatacji, będzie bardziej skłonny do zrównoważonej gospodarki zaso-
bami, jeśli jego prawa są skutecznie chronione i  egzekwowane. W  sytu-
acjach, gdy prawa własności są słabo określone lub nieegzekwowalne, czę-
sto dochodzi do nadmiernej eksploatacji zasobów, co prowadzi do wzrostu 
kosztów społecznych. Takie problemy są szczególnie widoczne w kontek-
ście nadmiernych połowów ryb, degradacji gleb rolnych czy eksploatacji 
złóż naturalnych bez odpowiednich regulacji środowiskowych19.

Podsumowując, koszty społeczne są kluczowym zagadnieniem w eko-
nomicznej analizie prawa, a ich minimalizacja wymaga zarówno skutecz-
nych regulacji, jak i  wykorzystania mechanizmów rynkowych. W  pew-
nych warunkach rynek jest w  stanie samodzielnie rozwiązać problemy 
kosztów społecznych, jednak wysokie koszty transakcyjne i  niedoskona-
łości w przypisaniu praw własności często wymagają interwencji państwa. 

17  A. Pigou, The Economics of Welfare, Routledge, London 2017, s. 4-5.
18  Zob. A. D. Ellerman, F. J. Convery, C. De Perthuis, Pricing Carbon: The European Union 
Emissions Trading Scheme, Cambridge University Press, Cambridge 2010.
19  Zob. Y. Barzel, D. W. Allen, Economic Analysis of Property Rights, Cambridge University 
Press, Cambridge 2023.
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Instrumenty takie jak podatki Pigou, handel emisjami oraz rozwój praw 
własności pozwalają na ograniczenie negatywnych efektów zewnętrznych 
i poprawę efektywności gospodarczej. W miarę rozwoju nowych techno-
logii oraz zmian społeczno-gospodarczych regulacje prawne muszą dy-
namicznie ewoluować, aby skutecznie minimalizować koszty społeczne 
i wspierać zrównoważony rozwój.
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PRAWO KONTRAKTOWE  
I JEGO FUNKCJA W GOSPODARCE

3.1. ROLA I ZASADY ZAWIERANIA UMÓW

Zawieranie umów stanowi fundament efektywnego funkcjonowania 
gospodarki1, umożliwiając optymalną alokację zasobów oraz organizację 
współpracy między jednostkami i podmiotami gospodarczymi. W ramach 
ekonomicznej analizy prawa umowy odgrywają kluczową rolę w minima-
lizacji kosztów transakcyjnych oraz ograniczaniu niepewności wynikającej 
z  ryzyka kontraktowego. Odpowiednio skonstruowane i  egzekwowalne 
umowy zapewniają stronom pewność prawną, co sprzyja inwestycjom, 
innowacyjności oraz ogólnemu wzrostowi gospodarczemu. Stabilne ramy 
prawne dotyczące umów umożliwiają skuteczny przepływ dóbr, usług i ka-
pitału, a także redukcję potencjalnych sporów, które mogłyby prowadzić 
do nieefektywnej alokacji zasobów2.

Ekonomiczna analiza prawa kładzie nacisk na efektywność umów,  
co oznacza, że powinny one sprzyjać maksymalizacji korzyści ekonomicz-
nych przy jednoczesnej minimalizacji kosztów transakcyjnych. Strony 
umowy dążą do wypracowania porozumienia, które najlepiej odpowiada 
ich preferencjom, uwzględniając ograniczenia wynikające z warunków ryn-
kowych oraz dostępnych informacji. Umowy są elastycznym narzędziem 
pozwalającym na dostosowanie warunków wymiany do specyficznych 
potrzeb stron, co zwiększa ich użyteczność i efektywność. Przykładem są 

1  E. Latoszek, A. Kłos, Polityka konkurencji Unii Europejskiej w warunkach globalizacji gospodar-
ki światowej, „Kwartalnik Kolegium Ekonomiczno-Społecznego Studia i Prace” 2016, nr 4, s. 43.
2  R. Cooter, M. Gilbert, Public Law and Economics, Oxford University Press, Oxford 2022,  
s. 624.
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kontrakty dotyczące dostaw surowców, które mogą zawierać klauzule re-
gulujące terminy dostaw, standardy jakościowe oraz mechanizmy kom-
pensacyjne w przypadku niedotrzymania warunków umowy. Dzięki temu 
zarówno dostawcy, jak i odbiorcy minimalizują ryzyko związane z waha-
niami podaży i popytu, co przekłada się na większą stabilność procesów 
gospodarczych3.

Koszty transakcyjne, obejmujące negocjacje, zawieranie oraz egze-
kwowanie umów, stanowią istotny element ekonomicznej analizy prawa 
umów. Wysokie koszty transakcyjne mogą prowadzić do nieefektywności 
rynkowej, ograniczając możliwości zawierania korzystnych porozumień 
oraz zwiększając ryzyko sporów kontraktowych. Z  tego względu istotne 
jest tworzenie regulacji prawnych, które zmniejszają te koszty, zapewnia-
jąc większą pewność prawną i  przewidywalność działań kontrahentów. 
Przepisy dotyczące kar umownych, zabezpieczeń wierzytelności czy arbi-
trażu przyczyniają się do ograniczenia ryzyka niewykonania umowy oraz 
redukcji kosztów związanych z rozstrzyganiem sporów. Efektywne regula-
cje umożliwiają także szybsze egzekwowanie zobowiązań, co dodatkowo 
wzmacnia stabilność gospodarczą4.

Zasada freedom of contract, czyli swobody zawierania umów5, jest jed-
nym z kluczowych elementów w ekonomicznej analizie prawa. Swoboda 
umów pozwala stronom na autonomiczne kształtowanie warunków kon-
traktu, co sprzyja elastyczności i optymalizacji interesów ekonomicznych. 
Z perspektywy ekonomicznej swoboda ta umożliwia rynkowi efektywne 
dostosowywanie się do zmieniających się warunków gospodarczych, co 
zwiększa jego stabilność i konkurencyjność. Jednak w przypadkach, gdy 
występuje asymetria informacji lub znaczna nierówność sił negocjacyjnych 
między stronami, interwencja prawna może być uzasadniona. Ekonomicz-
na analiza prawa podkreśla, że regulacje w takich sytuacjach mogą zapo-
biegać nadużyciom wynikającym z dominującej pozycji jednej ze stron, co 
pozwala na uniknięcie nieefektywnej alokacji zasobów oraz na ogranicze-
nie kosztów społecznych wynikających z nierównowagi kontraktowej6.

3  R. A. Posner, Economic Analysis of Law, „Journal of Legal Education” 1976, nr 28(2), s. 15.
4  L. Kaplow, S. Shavell, Economic Analysis of Law [w:] Handbook of Public Economics, t. 3, 
Elsevier, 2002, s. 1661.
5  A. Trela, Powierzanie zadań z  zakresu gospodarki komunalnej a  swoboda zawierania umów, 

„Ruch Prawniczy, Ekonomiczny i Socjologiczny” 2015, nr 77(3), s. 243.
6  I. Ayres, R. Gertner, Strategic Contractual Inefficiency and the Optimal Choice of Legal Rules, 

„Yale Law Journal” 1991, nr 101, s. 729.
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Umowy pełnią również kluczową funkcję w  zarządzaniu ryzykiem, 
zwłaszcza w  sytuacjach, gdy strony działają w  warunkach niepewności. 
Klauzule dotyczące odpowiedzialności, warunków nadzwyczajnych czy 
siły wyższej umożliwiają alokację ryzyka w  sposób najbardziej optymal-
ny dla obu stron. Ekonomiczna analiza prawa wskazuje, że odpowiednie 
skonstruowanie takich klauzul pozwala na minimalizację kosztów zwią-
zanych z  nieprzewidzianymi wydarzeniami, które mogłyby zakłócić re-
alizację umowy. Przykładem może być kontrakt na dostawę energii elek-
trycznej, w którym klauzule indeksacyjne umożliwiają dostosowanie cen 
do zmian wartości surowców energetycznych, redukując ryzyko zarówno 
dla dostawców, jak i odbiorców energii. W ten sposób umowy nie tylko 
zwiększają przewidywalność działalności gospodarczej, ale także przyczy-
niają się do stabilności rynków i lepszej alokacji zasobów7.

Skuteczna egzekwowalność umów jest warunkiem ich realnej warto-
ści i  funkcjonowania jako narzędzia regulującego wymianę gospodarczą. 
Nawet najlepiej skonstruowana umowa traci swoje znaczenie, jeśli stro-
ny nie mają pewności, że jej postanowienia będą egzekwowane w sposób 
szybki i  sprawiedliwy. Ekonomiczna analiza prawa wskazuje, że systemy 
prawne powinny dążyć do minimalizacji kosztów związanych z  egze-
kwowaniem kontraktów, ponieważ wysokie koszty sądowe i długotrwałe 
postępowania mogą zniechęcać podmioty do zawierania umów oraz pro-
wadzić do ograniczenia efektywności rynkowej. W związku z tym istotną 
rolę odgrywają alternatywne mechanizmy rozwiązywania sporów, takie 
jak arbitraż czy mediacja, które pozwalają na szybkie i mniej kosztowne  
dochodzenie roszczeń8.

Podsumowując, umowy odgrywają kluczową rolę w  funkcjonowa-
niu rynków oraz optymalizacji alokacji zasobów w ramach ekonomicznej 
analizy prawa. Poprzez zapewnienie pewności prawnej, redukcję kosztów 
transakcyjnych oraz skuteczne mechanizmy zarządzania ryzykiem, właści-
wie skonstruowane umowy sprzyjają efektywności gospodarczej i stabilno-
ści rynku. W miarę rozwoju technologii oraz wzrostu globalnej wymiany 
handlowej, systemy prawne muszą ewoluować, aby dostosować regulacje  
 

7  R. E. Scott, G. G. Triantis, Incomplete Contracts and the Theory of Contract Design, „Case 
Western Reserve Law Review” 2005, nr 56, s. 187.
8  S. Shavell, Foundations of Economic Analysis of Law, Harvard University Press, Belknap Press, 
Cambridge, MA – London 2004, s. 759.



56

ROZDZIAŁ 3

do nowych wyzwań, zapewniając równocześnie ochronę stron kontraktu 
i sprawne mechanizmy egzekwowania zobowiązań.

3.2. EKONOMICZNE SKUTKI NARUSZEŃ UMÓW

Naruszenie umowy jest jednym z  kluczowych zagadnień w  ekono-
micznej analizie prawa, ponieważ wpływa na stabilność rynków, przewi-
dywalność transakcji oraz alokację zasobów. Z perspektywy ekonomicznej, 
każde naruszenie umowy generuje zarówno koszty prywatne, jak i  spo-
łeczne, które mogą zaburzać efektywność gospodarczą oraz prowadzić do 
nieoptymalnych decyzji podejmowanych przez przedsiębiorstwa i jednost-
ki. Ekonomiczna analiza prawa dąży do określenia takich mechanizmów 
prawnych, które minimalizują skutki naruszeń i jednocześnie tworzą bodź-
ce do realizacji zobowiązań umownych. Koszty naruszenia umowy obej-
mują nie tylko straty wynikające z niewykonania świadczenia, ale także 
wydatki związane z  postępowaniami sądowymi, renegocjacjami kontrak-
tów czy utratą reputacji, co może negatywnie wpływać na stabilność rynku 
w długim okresie9.

Jednym z centralnych pojęć w ekonomicznej analizie prawa dotyczą-
cej naruszeń umów jest „teoria wydajnego naruszenia” (efficient breach). 
Zgodnie z  tą teorią, naruszenie umowy może być korzystne z  punktu 
widzenia efektywności gospodarczej, jeśli koszt realizacji zobowiązania 
przewyższa potencjalne odszkodowanie należne drugiej stronie. W takich 
przypadkach naruszenie kontraktu pozwala na lepszą alokację zasobów, 
zwłaszcza gdy korzyści wynikające z naruszenia są większe niż straty po-
noszone przez drugą stronę. Teoria ta sugeruje, że system prawny powi-
nien umożliwiać elastyczne podejście do naruszeń umów, uwzględniając 
mechanizmy kompensacyjne zapewniające równowagę między interesami 
obu stron. W  praktyce oznacza to, że zamiast bezwzględnie wymuszać 
realizację kontraktu, system prawny może sprzyjać rozwiązaniom, które 
przyczyniają się do wyższej efektywności ekonomicznej10.

Naruszenie umowy wiąże się także z  istotnymi kosztami transak-
cyjnymi, obejmującymi negocjacje, renegocjacje oraz dochodzenie rosz-
czeń w sądzie. Wysokie koszty transakcyjne mogą działać jako bariera dla 

9  S. Shavell, Foundations of Economic Analysis of Law, Harvard University Press, Belknap Press, 
Cambridge, MA – London 2004, s. 759.
10  R. A. Posner, Economic Analysis of Law, „Journal of Legal Education” 1976, nr 28(2), s. 15.
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funkcjonowania rynków, ponieważ zwiększają ryzyko zawierania umów 
i prowadzą do ograniczenia liczby korzystnych transakcji. Ekonomiczna 
analiza prawa wskazuje na potrzebę minimalizacji tych kosztów poprzez 
efektywne mechanizmy rozstrzygania sporów. Alternatywne metody, ta-
kie jak mediacja i arbitraż, często pozwalają na szybsze i mniej kosztowne 
rozwiązanie konfliktów, co zmniejsza obciążenie sądownictwa i  sprzyja 
stabilności transakcji gospodarczych. Optymalizacja systemów egzekwo-
wania umów oraz redukcja kosztów dochodzenia roszczeń są istotnymi 
elementami w tworzeniu efektywnego otoczenia prawnego sprzyjającego 
wzrostowi gospodarczemu11.

Stabilność rynku i  przewidywalność kontraktów są kluczowe dla 
decyzji inwestycyjnych i rozwoju gospodarczego. Gdy naruszenia umów 
stają się częstym zjawiskiem, wzrasta niepewność i  ryzyko kontraktowe, 
co może prowadzić do ograniczenia inwestycji oraz skrócenia horyzontu 
planowania strategicznego. Przedsiębiorstwa oraz inwestorzy potrzebują 
pewności, że zawarte umowy zostaną wykonane zgodnie z ustaleniami, po-
nieważ ich naruszenie może wpłynąć na zdolność kredytową, rentowność 
oraz przyszłe relacje biznesowe. Ekonomiczna analiza prawa sugeruje, że 
regulacje dotyczące naruszeń umów powinny koncentrować się na mecha-
nizmach zapobiegających destabilizacji rynku oraz zapewniających prze-
widywalność transakcji. Przykładem są przepisy umożliwiające stosowanie 
kar umownych i mechanizmów odszkodowawczych, które skutecznie mo-
tywują strony do dotrzymywania zobowiązań i minimalizują negatywne 
konsekwencje naruszeń12.

Reputacja stron umowy odgrywa istotną rolę w  długoterminowym 
funkcjonowaniu na rynku i może działać jako skuteczny mechanizm sa-
moregulacji. Firmy i  jednostki gospodarcze, które cieszą się dobrą repu-
tacją, są bardziej skłonne do przestrzegania zobowiązań umownych, po-
nieważ naruszenie umowy może prowadzić do utraty zaufania ze strony 
klientów, partnerów biznesowych oraz inwestorów. Ekonomiczna analiza 
prawa podkreśla, że rynek naturalnie premiuje podmioty, które konse-
kwentnie realizują swoje zobowiązania, co ogranicza potrzebę nadmier-
nej interwencji regulacyjnej. Z  drugiej strony, w  sytuacjach, w  których 

11  R. Cooter, M. Gilbert, Public Law and Economics, Oxford University Press, Oxford 2022,  
s. 624.
12  L. Kaplow, S. Shavell, Economic Analysis of Law [w:] Handbook of Public Economics, t. 3, 
Elsevier, 2002, s. 1661.
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reputacja nie stanowi wystarczającego bodźca do wywiązywania się z kon-
traktów, konieczne jest stosowanie sankcji prawnych w  celu ochrony  
stabilności rynkowej13.

Kluczowym zagadnieniem w  ekonomicznej analizie prawa jest rów-
nież optymalizacja systemu sankcji za naruszenia umów. Właściwe dosto-
sowanie sankcji do skali naruszenia oraz poniesionych strat pozwala na 
minimalizację negatywnych skutków dla rynku i  społeczeństwa. System 
prawny powinien uwzględniać zarówno przypadki nieumyślnych naru-
szeń, wynikających z  czynników zewnętrznych, jak i  celowych działań 
prowadzących do strat drugiej strony. Ekonomiczna analiza prawa wska-
zuje, że stosowanie odszkodowań kompensacyjnych, kar umownych oraz 
możliwości odstąpienia od kontraktu przyczynia się do ograniczenia liczby 
naruszeń i  wzmacnia stabilność rynków. Dobrze skonstruowany system 
egzekwowania umów zmniejsza niepewność prawną, co sprzyja lepszej alo-
kacji zasobów i bardziej efektywnemu funkcjonowaniu gospodarki14.

Podsumowując, naruszenie umowy ma wielowymiarowe konsekwen-
cje dla gospodarki, wpływając na stabilność rynku, alokację zasobów, 
koszty transakcyjne oraz poziom ryzyka kontraktowego. Ekonomiczna 
analiza prawa dostarcza narzędzi pozwalających na minimalizację tych 
skutków poprzez zastosowanie skutecznych mechanizmów sankcyjnych, 
ochronę reputacji stron oraz rozwój nowoczesnych technologii wspiera-
jących egzekwowanie umów. W miarę jak globalizacja i cyfryzacja zmie-
niają strukturę rynków, systemy prawne muszą ewoluować, aby zapewnić 
efektywną ochronę kontraktów i stabilność gospodarczą w dynamicznym  
środowisku biznesowym.

3.3. EKONOMIA UMÓW I MODELE NEGOCJACYJNE

Ekonomia umów jako integralna część ekonomicznej analizy prawa, 
zajmuje się badaniem wpływu struktury oraz warunków kontraktowych 
na zachowania stron i efektywność alokacji zasobów. Współczesne trans-
akcje gospodarcze opierają się na umowach, które regulują relacje między 
podmiotami i kształtują warunki wymiany dóbr oraz usług. Projektowanie 

13  B. Klein, K. B. Leffler, The role of market forces in assuring contractual performance, „Journal 
of Political Economy” 1981, nr 89(4), s. 615.
14  S. Shavell, Foundations of Economic Analysis of Law, Harvard University Press, Belknap Press, 
Cambridge, MA – London 2004, s. 759.
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i  interpretacja umów mają kluczowe znaczenie dla stabilności rynków, 
ograniczania ryzyka kontraktowego oraz zapewnienia optymalnych wa-
runków współpracy. Ekonomia umów koncentruje się na analizie mecha-
nizmów, które umożliwiają efektywną dystrybucję ryzyka i korzyści mię-
dzy stronami oraz na opracowywaniu rozwiązań minimalizujących koszty 
transakcyjne, sprzyjających długoterminowej współpracy i podnoszących 
efektywność gospodarczą15.

Jednym z  fundamentalnych założeń ekonomii umów jest postrzega-
nie umów nie tylko jako formalnych zobowiązań, lecz także jako narzędzi 
zarządzania ryzykiem w  warunkach niepewności. Umowy powinny być 
konstruowane w taki sposób, aby nie tylko minimalizować ryzyko niewy-
konania świadczeń, ale również umożliwiać stronom elastyczne dostoso-
wanie się do zmian warunków rynkowych. W tym kontekście kluczowe 
znaczenie mają mechanizmy podziału ryzyka, które pozwalają na efektyw-
ne dostosowanie umowy do specyfiki działalności stron oraz ich skłonno-
ści do podejmowania ryzyka. Przykładem są klauzule indeksacyjne, które 
wiążą ceny w umowie z poziomem inflacji lub zmianami cen surowców, 
minimalizując w ten sposób możliwość sporów wynikających z nieoczeki-
wanych fluktuacji rynkowych16.

Koszty transakcyjne stanowią istotny czynnik wpływający na opła-
calność i  efektywność zawierania umów. Obejmują one koszty negocja-
cji, monitorowania realizacji umowy oraz egzekwowania zobowiązań, 
w  tym ewentualne koszty postępowań sądowych. Ekonomiczna analiza 
prawa wskazuje, że minimalizacja kosztów transakcyjnych jest kluczo-
wa dla sprawnego funkcjonowania rynku, a  odpowiednio skonstruowa-
ne umowy mogą istotnie przyczynić się do ograniczenia tych kosztów. 
Klauzule ochronne, takie jak kary umowne, mechanizmy zabezpieczeń 
czy zobowiązania do arbitrażu, pozwalają na redukcję ryzyka naruszenia 
umowy i  zapewniają większą przewidywalność transakcji. Dobrze skon-
struowane umowy mogą zatem zmniejszyć potrzebę interwencji sądowej, 
co z kolei sprzyja większej stabilności rynkowej i poprawie efektywności  
alokacji zasobów17.

15  R. Cooter, M. Gilbert, Public Law and Economics, Oxford University Press, Oxford 2022,  
s. 624.
16  R. E. Scott, G. G. Triantis, Incomplete Contracts and the Theory of Contract Design, „Case 
Western Reserve Law Review” 2005, nr 56, s. 187.
17  L. Kaplow, S. Shavell, Economic analysis of law [w:] „Handbook of Public Economics”, Elsevier, 
2002, t. 3, s. 1661.
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Modele negocjacyjne odgrywają kluczową rolę w  ekonomii umów, 
ponieważ pozwalają na analizę strategii, jakie strony stosują podczas za-
wierania kontraktów18. Jednym z podstawowych modeli negocjacyjnych 
wykorzystywanych w ekonomicznej analizie prawa jest model równowagi 
Nasha, który opisuje sytuację, w której żadna ze stron nie ma motywacji 
do zmiany swoich warunków umowy, ponieważ każda osiągnęła optymal-
ny dla siebie wynik. Model ten wskazuje, że wynik negocjacji zależy od 
siły przetargowej stron oraz ich awersji do ryzyka. W praktyce oznacza to,  
że podmiot posiadający unikalny zasób lub technologię ma większe możli-
wości negocjacyjne, co pozwala mu na uzyskanie korzystniejszych warun-
ków. Ekonomiczna analiza prawa sugeruje, że regulacje powinny wspierać 
równość negocjacyjną, aby zapobiec sytuacjom, w których jedna strona 
może wykorzystywać swoją dominującą pozycję kosztem drugiej. Zapew-
nienie równowagi w negocjacjach sprzyja bardziej sprawiedliwej alokacji 
zasobów oraz zwiększa efektywność umów19.

Jednym z istotnych zagadnień w ekonomii umów jest problem umów 
niekompletnych (incomplete contracts), które są nieuniknione w  sytu-
acjach dużej niepewności. Umowy niekompletne powstają, gdy nie jest 
możliwe przewidzenie wszystkich przyszłych okoliczności, a  tym samym 
zawarcie pełnego katalogu zobowiązań i  warunków. Ekonomiczna ana-
liza prawa wskazuje, że w  takich przypadkach system prawny powinien 
dostarczać mechanizmów pozwalających na elastyczne interpretowa-
nie i  dostosowywanie umów do zmieniających się warunków. Klauzule 
adaptacyjne, umożliwiające renegocjację warunków w  określonych sytu-
acjach oraz mechanizmy arbitrażowe stanowią skuteczne narzędzia ogra-
niczające ryzyko sporów kontraktowych. Wprowadzenie tych rozwiązań 
pozwala na zmniejszenie kosztów wynikających z konieczności dochodze-
nia swoich praw przed sądem i  sprzyja większej stabilności kontraktów  
w długim okresie20.

Ważnym problemem, który rozważa ekonomia umów, jest asymetria 
informacji, prowadząca do nieefektywności rynkowych i  nierównowagi 
w negocjacjach. Asymetria informacji występuje, gdy jedna strona posiada 

18  A. Szymańska, Wpływ systemu negocjacji płacowych na funkcjonowanie rynku pracy, „Prace 
Naukowe Uniwersytetu Ekonomicznego we Wrocławiu” 2010, nr 113, s. 939.
19  J. F. Nash, The bargaining problem, „Econometrica” 1950, nr 18(2), s. 155.
20  O. Hart, J. Moore, Incomplete contracts and renegotiation, „Econometrica: Journal of the 
Econometric Society” 1988, nr 367, s. 755.
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więcej informacji na temat istotnych aspektów transakcji, co może skut-
kować zawarciem umowy na niekorzystnych warunkach dla drugiej stro-
ny. Ekonomiczna analiza prawa wskazuje na konieczność przeciwdziałania 
temu zjawisku poprzez regulacje wspierające transparentność oraz obowią-
zek ujawniania kluczowych informacji. Przykładem jest prawo wymagające 
od sprzedających przedsiębiorstwa pełnego ujawnienia sytuacji finansowej 
spółki, aby uniknąć sytuacji, w której kupujący ponosi ryzyko ukrytych 
zobowiązań lub nieznanych strat. Zwiększona przejrzystość w  negocja-
cjach umożliwia stronom podejmowanie bardziej świadomych decyzji 
i przyczynia się do redukcji kosztów wynikających z asymetrii informacji21.

Podsumowując, ekonomia umów odgrywa kluczową rolę w analizie 
efektywności transakcji oraz mechanizmów podziału ryzyka w  ramach 
systemu prawnego. Odpowiednio zaprojektowane umowy, uwzględniają-
ce modele negocjacyjne, mechanizmy minimalizujące koszty transakcyj-
ne oraz regulacje ograniczające asymetrię informacji, przyczyniają się do 
większej efektywności gospodarczej i  stabilności rynków. Wraz z  rozwo-
jem nowych technologii oraz globalizacją wymiany handlowej, systemy 
prawne muszą dostosowywać się do zmieniających się warunków, zapew-
niając skuteczne mechanizmy ochrony kontraktów oraz wsparcie dla inno-
wacyjnych modeli współpracy gospodarczej.

21  G. A. Akerlof, The market for „lemons”: Quality uncertainty and the market mechanism, 
„Quarterly Journal of Economics” 1970, nr 84(3), s. 488.
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EKONOMICZNA ANALIZA PRAWA PRACY

4.1. STOSUNKI PRACY Z PERSPEKTYWY EKONOMICZNEJ

Ekonomiczna analiza prawa stosunków pracy koncentruje się na oce-
nie, w jaki sposób regulacje prawne wpływają na relacje między pracow-
nikami a  pracodawcami oraz ich konsekwencji dla efektywności rynku 
pracy, alokacji zasobów i dobrobytu społecznego. Stosunki pracy opierają 
się na relacjach o często nierównych siłach negocjacyjnych, co uzasadnia 
istnienie regulacji prawnych mających na celu ochronę pracowników oraz 
zapewnienie sprawiedliwego podziału ryzyka i korzyści wynikających z za-
trudnienia. Ekonomiczna analiza prawa bada skuteczność tych regulacji, 
ich wpływ na rynek pracy oraz konsekwencje dla przedsiębiorstw i  pra-
cowników w  kontekście elastyczności zatrudnienia, kosztów pracy i  wy-
dajności gospodarczej.

Jednym z  kluczowych zagadnień w  ekonomicznej analizie prawa 
pracy jest wpływ regulacji dotyczących minimalnego wynagrodzenia na 
zatrudnienie i  wynagrodzenia. Z  perspektywy ekonomicznej minimal-
ne wynagrodzenie ma na celu ochronę pracowników przed nadmier-
nym spadkiem płac, ale może także prowadzić do negatywnych konse-
kwencji, takich jak wzrost bezrobocia, zwłaszcza wśród osób o  niskich 
kwalifikacjach. Badania Carda i  Kruegera wykazały, że wpływ pod-
wyżki płacy minimalnej na zatrudnienie nie zawsze jest jednoznaczny –  
w niektórych przypadkach może prowadzić do wzrostu dochodów najniżej 
zarabiających, nie powodując jednocześnie znacznej redukcji zatrudnienia.  
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Wyniki te sugerują, że efektywność płacy minimalnej zależy od jej pozio-
mu w stosunku do mediany wynagrodzeń oraz struktury rynku pracy1.

Innym istotnym zagadnieniem jest ochrona przed zwolnieniem oraz 
regulacje dotyczące warunków rozwiązania stosunku pracy. Przepisy te 
mają na celu zapewnienie stabilności zatrudnienia oraz ochrony pracowni-
ków przed arbitralnymi decyzjami pracodawcy. Z perspektywy ekonomicz-
nej, ochrona przed zwolnieniem może sprzyjać wzrostowi zaangażowania 
i produktywności pracowników, lecz jednocześnie ograniczać elastyczność 
przedsiębiorstw w  dostosowywaniu poziomu zatrudnienia do zmieniają-
cych się warunków rynkowych. Badania Addisona i Teixeiry wskazują, że 
ścisła ochrona zatrudnienia może zwiększać stabilność pracy, ale również 
prowadzić do niechęci firm do zatrudniania nowych pracowników na stałe, 
co może skutkować wzrostem segmentacji rynku pracy i  rozwojem nie-
standardowych form zatrudnienia2.

Elastyczność rynku pracy stanowi kolejny kluczowy aspekt w  eko-
nomicznej analizie prawa pracy. Elastyczne formy zatrudnienia, takie jak 
umowy czasowe, praca na niepełny etat czy samozatrudnienie, umożliwia-
ją pracodawcom dostosowanie liczby pracowników do bieżących potrzeb 
i warunków gospodarczych. Z ekonomicznego punktu widzenia większa 
elastyczność może prowadzić do wyższej efektywności rynkowej i  szyb-
szego dostosowywania się firm do zmian koniunkturalnych. Jednocześnie 
może jednak skutkować ograniczeniem stabilności zatrudnienia i  pogor-
szeniem warunków pracy. Badania Cahuca i Carcillo pokazują, że wyso-
ka elastyczność zatrudnienia w krajach o silnie regulowanym rynku pracy 
może sprzyjać wzrostowi gospodarczemu, ale równocześnie stwarza wy-
zwania związane z  ochroną praw pracowników i  ich długoterminowym 
bezpieczeństwem socjalnym3.

Kwestia prawa do zrzeszania się i  tworzenia związków zawodowych 
stanowi kolejny istotny element ekonomicznej analizy prawa stosunków 
pracy. Związki zawodowe mogą odgrywać istotną rolę w  reprezentowa-
niu interesów pracowników, negocjowaniu wyższych wynagrodzeń oraz 
poprawie warunków pracy. Ekonomiczna analiza prawa ocenia jednak 

1  Zob. D. Card, A. B. Krueger, Myth and Measurement: The New Economics of the Minimum 
Wage, Princeton University Press, Princeton 2016.
2  Zob. J. T. Addison, P. Teixeira, Job Satisfaction and Workplace Representation in Europe,  
The Manchester School, 2024.
3  P. Cahuc, S. Carcillo, T. Le Barbanchon, The Effectiveness of Hiring Credits, „The Review of 
Economic Studies” 2019, nr 86(2), s. 593.
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również potencjalne negatywne skutki działalności związków, takie jak 
ograniczenie elastyczności przedsiębiorstw i wzrost kosztów pracy. Badania 
Freemana i Medoffa sugerują, że związki zawodowe mogą przyczyniać się 
do poprawy efektywności ekonomicznej, gdy ich działalność koncentruje 
się na współpracy z pracodawcami, natomiast nadmierna presja na wzrost 
wynagrodzeń bez uwzględnienia sytuacji rynkowej może prowadzić do 
zmniejszenia zatrudnienia i osłabienia konkurencyjności przedsiębiorstw4.

Ochrona zdrowia i  bezpieczeństwa w  miejscu pracy jest kolejnym 
obszarem badanym w ramach ekonomicznej analizy prawa pracy. Przepi-
sy regulujące warunki pracy mają na celu ograniczenie ryzyka wypadków 
i chorób zawodowych, co w dłuższym okresie może prowadzić do wzrostu 
produktywności oraz redukcji kosztów związanych z absencją chorobową 
i  rotacją pracowników. Z perspektywy ekonomicznej regulacje te są nie-
zbędne, jednak mogą wiązać się z dodatkowymi kosztami dla pracodaw-
ców, które mogą wpływać na ich konkurencyjność. Badania Viscusiego 
pokazują, że regulacje dotyczące bezpieczeństwa w miejscu pracy prowa-
dzą do zmniejszenia liczby wypadków i urazów, lecz ich skuteczność za-
leży od równowagi między poziomem ochrony a kosztami ich wdrażania, 
szczególnie dla małych i średnich przedsiębiorstw5.

Integracja perspektywy ekonomicznej i prawnej w analizie stosunków 
pracy pozwala na lepsze zrozumienie złożonych mechanizmów rządzących 
rynkiem pracy6. Tradycyjne podejście ekonomiczne skupia się na optyma-
lizacji warunków rynkowych i eliminacji barier dla wzrostu gospodarczego, 
podczas gdy analiza prawna koncentruje się na ochronie praw pracowni-
ków i zapewnieniu sprawiedliwych warunków zatrudnienia. Zintegrowa-
ne podejście pozwala na znalezienie równowagi pomiędzy efektywnością 
a sprawiedliwością, co jest kluczowe dla stabilnego rozwoju rynku pracy 
i gospodarki jako całości7.

Podsumowując, ekonomiczna analiza prawa stosunków pracy stano-
wi narzędzie umożliwiające ocenę skutków regulacji dotyczących rynku 

4  R. B. Freeman, J. L. Medoff, The Two Faces of Unionism, „NBER Working Paper Series” 1979, 
nr 364, s. 33.
5  W. K. Viscusi, The Value of Individual and Societal Risks to Life and Health [w:] Handbook of 
the Economics of Risk and Uncertainty, t. 1, North-Holland, 2014, s. 385.
6  P. M. Woroniecki, Spółdzielczość jako forma integracji środowisk gospodarczych (perspektywa 
prawna), „Przedsiębiorczość-Edukacja” 2019, nr 15(2), s. 264.
7  Zob. L. L. Yeung, Economic Analysis of Labor Law, [w:] Encyclopedia of Law and Economics, 
Springer, New York 2017.
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pracy, stabilności zatrudnienia oraz ochrony pracowników. Stosowanie 
tej analizy pozwala na projektowanie przepisów, które równoważą potrze-
by gospodarcze z  prawami pracowników, przyczyniając się do poprawy 
efektywności rynku pracy oraz długoterminowego wzrostu gospodarczego. 
W miarę jak zmieniają się warunki rynkowe i technologiczne, prawo pra-
cy musi ewoluować, aby skutecznie odpowiadać na wyzwania wynikające 
z globalizacji, automatyzacji i nowych modeli zatrudnienia.

4.2. NIERÓWNA SIŁA PRZETARGOWA A EFEKTY RYNKOWE

Nierówna siła przetargowa, czyli dysproporcja w  zdolności negocja-
cyjnej stron zawierających umowę, stanowi istotny problem w ekonomicz-
nej analizie prawa. Zjawisko to wpływa na efektywność rynków, jakość 
relacji gospodarczych oraz sprawiedliwość podziału zasobów. W sytuacji, 
gdy jedna ze stron transakcji posiada wyraźnie silniejszą pozycję, może 
narzucić mniej korzystne warunki drugiej stronie, co prowadzi do nierów-
ności i potencjalnych nieefektywności w alokacji zasobów. Ekonomiczna 
analiza prawa bada te nierówności, wskazując na potrzebę regulacji, które 
ograniczają negatywne konsekwencje asymetrii przetargowej oraz sprzyjają 
bardziej zrównoważonym stosunkom gospodarczym.

W klasycznej ekonomii zakłada się, że strony umowy działają w wa-
runkach doskonałej konkurencji, co zapewnia równowagę sił przetargo-
wych. W  rzeczywistości jednak przewaga kapitałowa, informacyjna lub 
strukturalna powoduje, że negocjacje rzadko odbywają się na równych za-
sadach. Silniejsza strona umowy może narzucać rozwiązania jednostronnie 
korzystne, co może skutkować ograniczeniem konkurencyjności, utrud-
nieniem dostępu do rynku dla słabszych podmiotów oraz zmniejszeniem 
ogólnej efektywności gospodarczej. Z tego względu regulacje prawne mają 
na celu zminimalizowanie skutków nierówności przetargowej poprzez me-
chanizmy ochrony słabszych uczestników rynku8.

Przykładem tego problemu są stosunki pracy, w których pracodawca 
często posiada większą siłę negocjacyjną niż pojedynczy pracownik. W sy-
tuacji wysokiego bezrobocia lub ograniczonego dostępu do alternatywnych 
ofert zatrudnienia, pracownicy mogą być zmuszeni do akceptacji mniej  
 

8  S. Shavell, Foundations of Economic Analysis of Law, Harvard University Press,  
Belknap Press, Cambridge, MA – London 2004, s. 759.
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korzystnych warunków pracy, niż wynikałoby to z równowagi rynkowej. 
Może to obejmować niższe wynagrodzenia, brak dodatkowych świadczeń, 
dłuższy czas pracy czy mniejszą ochronę socjalną. Ekonomiczna analiza 
prawa wskazuje, że regulacje, takie jak płaca minimalna, prawo do zrzesza-
nia się w związki zawodowe oraz ochrona przed arbitralnym zwolnieniem, 
mogą zmniejszać tę asymetrię i prowadzić do bardziej sprawiedliwej dys-
trybucji dochodów oraz zwiększenia efektywności rynkowej9.

Dysproporcja siły przetargowej występuje także w  relacjach pomię-
dzy dużymi korporacjami a  ich dostawcami, zwłaszcza gdy małe i  śred-
nie przedsiębiorstwa współpracują z  dominującymi podmiotami rynko-
wymi. W takich przypadkach większa firma może narzucać niekorzystne 
warunki handlowe, takie jak wydłużone terminy płatności, niskie ceny 
czy wymuszone rabaty, co prowadzi do osłabienia pozycji negocjacyjnej 
mniejszych dostawców. Skutkiem tego może być ograniczona rentowność 
mniejszych firm, zmniejszenie ich zdolności do inwestowania i innowacji 
oraz – w dłuższym okresie – zmniejszenie konkurencyjności całego sektora. 
Ekonomiczna analiza prawa wskazuje, że regulacje antymonopolowe oraz 
przepisy chroniące uczciwą konkurencję są kluczowe w minimalizowaniu 
skutków tego rodzaju nierówności10.

Równie istotnym problemem są relacje pomiędzy konsumentami 
a dużymi korporacjami, gdzie pojedynczy konsument zazwyczaj posiada 
znacznie słabszą pozycję negocjacyjną niż dostawca usług. Przykładem 
są skomplikowane umowy dotyczące usług finansowych, telekomuni-
kacyjnych czy ubezpieczeń, które często zawierają nieprzejrzyste klauzu-
le, utrudniając konsumentom pełne zrozumienie warunków transakcji. 
W takich przypadkach asymetria informacyjna działa na korzyść dostaw-
ców, co może prowadzić do sytuacji, w których konsumenci nieświado-
mie zgadzają się na niekorzystne dla siebie postanowienia, takie jak ukryte 
opłaty czy jednostronne zmiany warunków kontraktu. Badania wykazały, 
że konsumenci mają ograniczoną zdolność do analizowania skompliko-
wanych warunków umownych, co sprawia, że są narażeni na nadużycia. 
Ekonomiczna analiza prawa sugeruje konieczność wprowadzenia regulacji  
 

9  R. B. Freeman, J. L. Medoff, The Two Faces of Unionism, „NBER Working Paper 
Series” 1979, nr 364, s. 25.
10  R. A. Posner, Economic Analysis of Law, „Journal of Legal Education” 1976, nr 28(2), 
s. 15.
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poprawiających transparentność umów, eliminujących nieuczciwe klauzu-
le oraz wprowadzających mechanizmy ochrony praw konsumentów11.

Regulacje antymonopolowe odgrywają kluczową rolę w ograniczaniu 
skutków nierównej siły przetargowej, zwłaszcza w sektorach, gdzie domi-
nują duże korporacje. Przepisy te mają na celu zapewnienie równowagi sił 
negocjacyjnych, zapobieganie monopolistycznym praktykom oraz ochro-
nę słabszych uczestników rynku przed narzucaniem niekorzystnych wa-
runków transakcji. Ekonomiczna analiza prawa wskazuje, że regulacje tego 
rodzaju zwiększają efektywność rynkową, sprzyjają innowacjom i ograni-
czają możliwość wykorzystywania przewagi negocjacyjnej przez silniejsze 
podmioty gospodarcze12.

Jednym z najważniejszych mechanizmów przeciwdziałania nierówno-
ści siły przetargowej jest prawo do zrzeszania się i negocjacji zbiorowych. 
Organizacje pracownicze, spółdzielnie oraz grupy producentów mogą 
działać jako przeciwwaga wobec dużych korporacji i pracodawców, zwięk-
szając siłę negocjacyjną jednostek. Badania wykazały, że tam, gdzie związki 
zawodowe oraz organizacje producentów mają silną pozycję, dochodzi do 
wzrostu płac, poprawy warunków pracy oraz stabilniejszej dystrybucji do-
chodu. Z ekonomicznego punktu widzenia mechanizmy te mogą sprzyjać 
sprawiedliwszej alokacji zasobów oraz zmniejszać ryzyko nadużyć ze strony 
podmiotów posiadających dominującą pozycję rynkową13.

Podsumowując, nierówna siła przetargowa stanowi kluczowy pro-
blem w  relacjach gospodarczych i  może prowadzić do nieefektywności 
rynkowych oraz niesprawiedliwego podziału zasobów. Ekonomiczna ana-
liza prawa podkreśla znaczenie regulacji, które ograniczają skutki asymetrii 
negocjacyjnej i zapewniają bardziej zrównoważone warunki wymiany. Re-
gulacje antymonopolowe, ochrona praw konsumentów, możliwość nego-
cjacji zbiorowych oraz transparentność umów to kluczowe narzędzia, które 
mogą przyczynić się do stworzenia bardziej sprawiedliwego i efektywnego 
rynku. W miarę jak globalizacja i cyfryzacja zmieniają strukturę relacji go-
spodarczych, prawo powinno ewoluować, aby skutecznie przeciwdziałać  
 

11  Zob. G. A. Akerlof, R. J. Shiller, Phishing for Phools: The Economics of Manipulation 
and Deception, Princeton University Press, Princeton 2015.
12  L. Kaplow, S. Shavell, Fairness versus Welfare, „Harvard Law Review” 2000, nr 114, 
s. 961.
13  R. B. Freeman, J. L. Medoff, The Two Faces of Unionism, „NBER Working Paper 
Series” 1979, nr 364, s. 25.
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nadużyciom wynikającym z dysproporcji siły negocjacyjnej i sprzyjać bar-
dziej zrównoważonemu rozwojowi gospodarczemu.

4.3. ASYMETRIA INFORMACJI I EFEKTY ZEWNĘTRZNE  
NA RYNKU PRACY

Asymetria informacji i  efekty zewnętrzne to kluczowe mechanizmy 
wpływające na funkcjonowanie rynków14, które stanowią istotny przed-
miot badań w ekonomicznej analizie prawa. Asymetria informacji wystę-
puje, gdy jedna ze stron transakcji ma dostęp do istotnych danych, których 
druga strona nie posiada, co prowadzi do zakłóceń w procesie podejmo-
wania decyzji i może skutkować nieefektywną alokacją zasobów. Efekty 
zewnętrzne natomiast odnoszą się do sytuacji, w  których działania jed-
nego podmiotu wywierają pozytywny lub negatywny wpływ na innych 
uczestników rynku, niekoniecznie znajdujących się w  relacji kontrakto-
wej z  daną stroną. Ekonomiczna analiza prawa bada sposoby minimali-
zowania tych problemów poprzez odpowiednie regulacje prawne, które 
zwiększają transparentność oraz ograniczają negatywne konsekwencje  
efektów zewnętrznych15. 

Efektywność ekonomiczna stanowi jedno z  kluczowych kryteriów 
oceny systemów prawnych, preferując rozwiązania optymalizujące dobro-
byt społeczny. Teoria wyboru publicznego wskazuje, że przepisy często 
kształtowane są pod wpływem grup interesu, które dążą do uzyskania 
przewagi rynkowej, co prowadzi do konfliktów bardziej związanych z re-
dystrybucją korzyści niż z  poprawą efektywności. W  podobnym duchu 
teoria agencji opisuje problem asymetrii informacji między zleceniodawcą 
a  wykonawcą, co może prowadzić do nieefektywnego wykorzystania za-
sobów. Jednym z rozwiązań w tym zakresie jest system skutecznych zasad 
odpowiedzialności, minimalizujących straty społeczne poprzez optymalne 
równoważenie kosztów egzekwowania prawa i potrzeby odstraszania nie-
pożądanych działań16.

W  kontekście stosunków pracy analiza ekonomiczna prawa zwra-
ca uwagę na asymetrię informacji i nierówną siłę przetargową pomiędzy 

14  R. Pęciak, Asymetria informacji i pokusa nadużycia jako przyczyny zawodności rynku, „Prace Na-
ukowe Uniwersytetu Ekonomicznego we Wrocławiu” 2010, nr 111, s. 558.
15  L. Kaplow, S. Shavell, Fairness versus Welfare, „Harvard Law Review” 2000, nr 114, s. 961.
16  W. Z. Hirsch, E. Osborne, Law and Economics – Valuable but Controversial, „Law & Social 
Inquiry” 1992, nr 17(3), s. 521.
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pracodawcami a pracownikami. Tradycyjna ekonomia pracy traktuje re-
lację między pracownikiem a pracodawcą jako zwykłą interakcję rynkową, 
opartą na zasadzie podaży i  popytu na pracę. Jednak bardziej komplek-
sowe podejście uwzględnia efekty zewnętrzne, jakie wynikają z relacji za-
trudnienia, a także niepełną konkurencję na rynku pracy. Z perspektywy 
ekonomicznej analiza prawa pracy powinna uwzględniać wpływ regulacji 
na zatrudnienie, wydajność pracy oraz mechanizmy motywacyjne, a także 
ich konsekwencje dla całej gospodarki. Regulacje prawa pracy, takie jak 
minimalne wynagrodzenie, prawo do zrzeszania się w  związki zawodo-
we czy ochrona przed zwolnieniem, są często oceniane przez pryzmat ich 
wpływu na rynek pracy i wydajność gospodarki. Z jednej strony mogą one 
chronić pracowników przed nadużyciami i  zapewniać stabilność zatrud-
nienia, ale z drugiej mogą generować koszty dla przedsiębiorców i prowa-
dzić do ograniczenia elastyczności rynku pracy. W tym kontekście analiza 
ekonomiczna prawa pozwala na ocenę, w jakim stopniu te regulacje rze-
czywiście poprawiają dobrobyt społeczny, a w  jakim prowadzą do nieza-
mierzonych konsekwencji, takich jak wzrost bezrobocia czy ograniczenie 
innowacyjności17.

Brak równowagi informacyjnej jest powszechnym problemem w wie-
lu sektorach gospodarki, w tym na rynku pracy, w finansach, w ochronie 
zdrowia oraz w transakcjach konsumenckich. W warunkach dysproporcji 
informacyjnej sprzedający lub pracodawca może posiadać przewagę infor-
macyjną nad kupującym lub pracownikiem, co skutkuje nierównowagą 
w negocjacjach i może prowadzić do selekcji negatywnej. Przykładem jest 
sytuacja, w której pracodawca nie jest w stanie w pełni ocenić kwalifika-
cji potencjalnego pracownika przed zatrudnieniem, co może prowadzić 
do błędnych decyzji rekrutacyjnych i ograniczenia mobilności zawodowej. 
Podobnie, w  sektorze finansowym klienci mogą nie mieć pełnej wiedzy 
na temat ryzyka związanego z produktami inwestycyjnymi, co zwiększa 
możliwość manipulacji i nadużyć ze strony instytucji finansowych. Eko-
nomiczna analiza prawa wskazuje, że mechanizmy redukujące asymetrię 
informacji, takie jak obowiązkowe ujawnianie kluczowych danych, cer-
tyfikaty jakości, transparentność wynagrodzeń czy systemy gwarancji,  
 

17  Zob. L. L. Yeung, Economic Analysis of Labor Law, [w:] Encyclopedia of Law and Economics, 
Springer, New York 2017.
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mogą przyczyniać się do poprawy efektywności rynkowej i ograniczenia 
negatywnych skutków tego zjawiska18.

Ważnym aspektem braku równowagi informacyjnej jest także ryzyko 
moralne, które pojawia się w sytuacjach, gdy jedna ze stron transakcji nie 
jest w pełni monitorowana i podejmuje decyzje, które mogą negatywnie 
wpłynąć na drugą stronę. W kontekście rynku pracy ryzyko moralne może 
występować w sytuacji, gdy pracownik, wiedząc, że jego praca nie jest do-
kładnie oceniana, nie podejmuje pełnego wysiłku, co obniża produktyw-
ność. W sektorze ubezpieczeń ryzyko moralne objawia się w  skłonności 
do podejmowania bardziej ryzykownych działań przez ubezpieczonych, 
którzy wiedzą, że potencjalne straty zostaną pokryte przez firmę ubez-
pieczeniową. Ekonomiczna analiza prawa sugeruje, że narzędzia takie jak 
systemy premii motywacyjnych, monitoring efektywności pracy, klauzule 
w umowach oraz mechanizmy podziału ryzyka mogą skutecznie ograniczać 
konsekwencje ryzyka moralnego i zwiększać efektywność gospodarczą19.

Efekty zewnętrzne stanowią kolejny istotny problem w funkcjonowa-
niu rynków20, szczególnie gdy negatywne skutki działań jednego podmiotu 
są ponoszone przez inne podmioty lub całe społeczeństwo. Negatywne 
efekty zewnętrzne często występują w kontekście ochrony środowiska, gdy 
działalność przemysłowa powoduje emisję zanieczyszczeń, które obniża-
ją jakość życia społeczeństwa, generując koszty zdrowotne i  ekologiczne. 
W  takich przypadkach ekonomiczna analiza prawa sugeruje, że skutecz-
nym rozwiązaniem może być wprowadzenie mechanizmów, które zmusza-
ją sprawców negatywnych efektów do ponoszenia pełnych kosztów swoich 
działań, na przykład poprzez podatki ekologiczne, systemy handlu emisja-
mi lub obowiązkowe rekompensaty dla społeczności dotkniętych negatyw-
nymi skutkami działalności gospodarczej21.

W  kontekście rynku pracy pozytywne efekty zewnętrzne mogą wy-
nikać z  inwestycji w  kapitał ludzki, takich jak programy szkoleniowe 

18  W. K. Viscusi, J. E. Aldy, The value of a statistical life: A critical review of market estimates 
throughout the world, „Journal of Risk and Uncertainty” 2003, nr 27, s. 76.
19  B. Holmstrom, P. Milgrom, Multitask principal–agent analyses: Incentive contracts, asset own-
ership, and job design, „The Journal of Law, Economics, and Organization” 1991, nr 7 (wydanie 
specjalne), s. 24.
20  A. Doś, M. Wieczorek-Kosmala, Ryzyko, efekty zewnętrzne i konflikty interesów w strukturze 
kapitałowej banków – ujęcie teoretyczne, „Finanse. Czasopismo Komitetu Nauk o Finansach PAN” 
2016, nr 1(9), s. 255.
21  W. K. Viscusi, J. E. Aldy, The value of a statistical life: A critical review of market estimates 
throughout the world, „Journal of Risk and Uncertainty” 2003, nr 27, s. 66.
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i  podnoszenie kwalifikacji pracowników. Firmy, które inwestują w  roz-
wój kompetencji swojego personelu, przyczyniają się do wzrostu produk-
tywności nie tylko w swojej organizacji, ale również w całej gospodarce, 
ponieważ wykwalifikowani pracownicy mogą przenosić swoje umiejęt-
ności do innych firm i branż. Ekonomiczna analiza prawa wskazuje, że 
państwo może wspierać te inwestycje poprzez ulgi podatkowe, systemy 
dofinansowania szkoleń oraz zachęty dla przedsiębiorstw do podnoszenia 
kwalifikacji pracowników, co zwiększa długoterminową konkurencyjność  
rynku pracy22.

Negatywne efekty zewnętrzne na rynku pracy obejmują natomiast 
praktyki zatrudnienia, które wpływają na zdrowie i  dobrobyt pracowni-
ków, generując długoterminowe koszty społeczne. Przykładem mogą być 
długie godziny pracy, brak odpowiednich warunków BHP czy brak za-
bezpieczeń socjalnych, które prowadzą do zwiększonego ryzyka wypale-
nia zawodowego, chorób zawodowych oraz wypadków w miejscu pracy. 
Koszty te nie są ponoszone wyłącznie przez pracowników i  ich rodziny, 
ale również przez system ochrony zdrowia oraz całą gospodarkę, ponie-
waż zwiększona absencja i  obniżona produktywność wpływają negatyw-
nie na wzrost gospodarczy. W takich przypadkach ekonomiczna analiza 
prawa wskazuje na konieczność wdrażania regulacji dotyczących mini-
malnych standardów pracy, które zmniejszają ryzyko występowania tych  
negatywnych skutków23.

Jednym z kluczowych instrumentów ograniczania negatywnych efek-
tów zewnętrznych są regulacje wprowadzające minimalne standardy za-
trudnienia, takie jak przepisy dotyczące płacy minimalnej, maksymalnego 
czasu pracy oraz standardów bezpieczeństwa i higieny pracy. Przepisy te 
mają na celu ochronę pracowników przed nadużyciami oraz ogranicze-
nie kosztów społecznych wynikających z  niewłaściwych warunków pra-
cy. Z  perspektywy ekonomicznej analiza pokazuje, że chociaż regulacje 
te mogą prowadzić do wzrostu kosztów dla pracodawców, to w długim 
okresie sprzyjają one stabilności rynku pracy i poprawie jakości życia pra-
cowników, co ma pozytywny wpływ na całą gospodarkę24.

22  Zob. A. C. Dammert, J. C. Galdo, V. Galdo, Mobile phones for labor market intermediation: 
A multi-treatment experimental design, 2014.
23  W. K. Viscusi, J. E. Aldy, The value of a statistical life: A critical review of market estimates 
throughout the world, „Journal of Risk and Uncertainty” 2003, nr 27, s. 76.
24  Zob. O. Ashenfelter, D. Card (red.), Handbook of Labor Economics, t. 4, Elsevier 2010.
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Podsumowując, asymetria informacji i  efekty zewnętrzne to kluczo-
we czynniki wpływające na funkcjonowanie rynków, których skutki mogą 
być zarówno pozytywne, jak i  negatywne. Ekonomiczna analiza prawa 
wskazuje, że odpowiednie regulacje, takie jak przepisy zwiększające przej-
rzystość, systemy wspierające inwestycje w kapitał ludzki oraz mechanizmy 
ograniczające negatywne skutki działalności gospodarczej, są niezbędne do 
zapewnienia bardziej efektywnego i sprawiedliwego rynku. Dostosowanie 
przepisów do zmieniających się realiów gospodarczych pozwala na popra-
wę jakości rynku pracy, wzrost produktywności oraz długoterminowy roz-
wój gospodarczy.
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ROLA PRAWA PUBLICZNEGO  
W REGULOWANIU RYNKU

5.1. EKSPANSYWNA POLITYKA PRAWNA  
JAKO NARZĘDZIE STABILIZACJI GOSPODARKI

Ekspansywna polityka prawna, rozumiana jako aktywne dostosowy-
wanie regulacji w  celu pobudzenia wzrostu gospodarczego, stanowi klu-
czowy element w ekonomicznej analizie prawa. Opiera się na założeniu, 
że prawo może być narzędziem stymulującym inwestycje, wspierającym 
zatrudnienie i  redukującym negatywne skutki cykli koniunkturalnych. 
W warunkach spowolnienia gospodarczego ekspansywne regulacje mogą 
obejmować m.in. ulgi podatkowe, subsydia dla przedsiębiorstw, ułatwie-
nia kredytowe oraz reformy prawa pracy, które sprzyjają stabilizacji ryn-
ku pracy i pobudzaniu konsumpcji. Takie interwencje, dostosowane do 
aktualnych wyzwań gospodarczych, mogą skutecznie wspierać aktywność 
rynkową i  zwiększać zdolność gospodarki do adaptacji w  dynamicznie 
zmieniających się warunkach1.

Ekonomiczna analiza prawa wskazuje, że ekspansywna polityka praw-
na może odegrać istotną rolę w łagodzeniu skutków recesji poprzez tworze-
nie sprzyjających warunków dla funkcjonowania przedsiębiorstw. Kryzysy 
gospodarcze często prowadzą do ograniczenia dostępu do kapitału i zwięk-
szonej ostrożności inwestycyjnej, co negatywnie wpływa na wzrost gospo-
darczy. W takich warunkach interwencje prawne mogą obejmować zmniej-
szenie barier biurokratycznych, ułatwienia w  procesach restrukturyzacji 

1  R. A. Posner, The Crisis of Capitalist Democracy, „Journal of Economics” 2011, t. 103, 
s. 189.
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oraz regulacje umożliwiające elastyczne formy zatrudnienia. W  szczegól-
ności reformy prawa upadłościowego, które pozwalają przedsiębiorstwom 
na restrukturyzację zamiast natychmiastowej likwidacji, mogą zapobiegać 
utracie miejsc pracy i zachować potencjał produkcyjny gospodarki2.

Jednym z kluczowych aspektów ekspansywnej polityki prawnej jest 
jej wpływ na rynek pracy. Regulacje wspierające zatrudnienie, takie jak 
subsydia dla firm tworzących nowe miejsca pracy, mogą przyczynić się do 
zmniejszenia bezrobocia w  okresach dekoniunktury. Ekonomiczna ana-
liza prawa podkreśla, że tego typu interwencje są skuteczniejsze, gdy są 
ukierunkowane na sektory o wysokim potencjale wzrostu i długotermino-
wym znaczeniu dla gospodarki, takie jak technologie cyfrowe, odnawialne 
źródła energii czy zaawansowane usługi. Ponadto, wprowadzenie elastycz-
nych modeli zatrudnienia może pomóc przedsiębiorstwom dostosować się 
do zmian rynkowych, jednocześnie zapewniając pracownikom stabilność 
dochodu. Z perspektywy makroekonomicznej takie działania mogą zwięk-
szać zagregowany popyt i ograniczać negatywne skutki recesji3.

Inwestycje publiczne stanowią kolejny istotny filar ekspansywnej po-
lityki prawnej. Państwo, poprzez regulacje sprzyjające inwestycjom w in-
frastrukturę, edukację i  badania naukowe, może bezpośrednio wpływać 
na wzrost gospodarczy i  tworzenie nowych miejsc pracy. Badania wska-
zują, że inwestycje publiczne, zwłaszcza w czasach kryzysu, działają jako 
skuteczny mechanizm antycykliczny, pobudzając popyt i zmniejszając nie-
pewność rynkową. Ekonomiczna analiza prawa sugeruje, że szczególnie 
korzystne mogą być inwestycje w  kapitał ludzki i  innowacje, ponieważ 
długoterminowo zwiększają konkurencyjność gospodarki. Wprowadzenie 
regulacji prawnych ułatwiających partnerstwa publiczno-prywatne może 
dodatkowo zwiększyć skuteczność takich inwestycji i zmniejszyć obciąże-
nia budżetowe państwa4.

Ekspansywna polityka prawna może również obejmować reformy po-
datkowe, które mają na celu pobudzanie inwestycji i konsumpcji. Obniżki 
podatków dla przedsiębiorstw mogą zwiększać ich zdolność do reinwe-
stowania zysków, natomiast ulgi podatkowe dla gospodarstw domowych 

2  J. E. Stiglitz, Freefall: America, free markets, and the sinking of the world economy, W. W. Nor-
ton & Company, New York–London 2010, s. 391.
3  W. Carlin, D. Soskice, Macroeconomics: Institutions, Instability, and Inequality, Oxford Uni-
versity Press, United Kingdom 2024, s. 818.
4  Zob. M. Mazzucato, The Entrepreneurial State: Debunking Public vs. Private Sector Myths, 
Anthem Press, London 2015.
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mogą zwiększać dochody rozporządzalne i  zachęcać do wydatków kon-
sumpcyjnych. Z  ekonomicznego punktu widzenia skuteczność takich 
działań zależy od precyzyjnego dostosowania polityki podatkowej do ak-
tualnej sytuacji gospodarczej – nadmierne obniżki podatków mogą prowa-
dzić do problemów fiskalnych i wzrostu zadłużenia publicznego, jeśli nie 
są odpowiednio zbilansowane innymi źródłami dochodów budżetowych5.

Regulacje wspierające innowacje i  rozwój nowych technologii są 
kolejnym elementem ekspansywnej polityki prawnej, który zyskuje na 
znaczeniu w kontekście długoterminowego wzrostu gospodarczego. Eko-
nomiczna analiza prawa wskazuje, że ochrona własności intelektualnej, 
systemy zachęt do inwestycji w  badania i  rozwój oraz mechanizmy uła-
twiające transfer technologii mogą przyspieszać innowacje i  zwiększać 
konkurencyjność gospodarki. Współczesne strategie rozwoju coraz czę-
ściej opierają się na połączeniu regulacji prawnych z polityką innowacyjną,  
co pozwala na dynamiczną adaptację do globalnych zmian technologicz-
nych i gospodarczych6.

Z perspektywy analizy prawa publicznego istotne znaczenie ma także 
kwestia egzekwowalności przepisów i ich wpływ na zachowania rynkowe. 
Mechanizmy prawne powinny nie tylko zapewniać odpowiednie bodźce 
do przestrzegania regulacji, ale także skutecznie egzekwować ich realizację, 
aby zapobiegać nadużyciom i asymetrii informacyjnej. Przykładem może 
być konieczność skutecznej kontroli nad systemami subsydiów i ulg po-
datkowych, aby zapobiec ich wykorzystywaniu przez podmioty, które nie 
spełniają kryteriów ekonomicznej efektywności7.

Jednym z ciekawych podejść w ramach ekspansywnej polityki praw-
nej jest propozycja Yaira Listokina dotycząca dostosowania systemu praw-
nego do aktywnego pobudzania zagregowanego popytu w czasach kryzysu. 
Jego koncepcja opiera się na założeniu, że tradycyjna polityka monetar-
na i fiskalna mogą być niewystarczające w warunkach recesji, szczególnie 
gdy stopy procentowe osiągają zerową dolną granicę (ZLB). W  takich 
sytuacjach odpowiednio dostosowane regulacje prawne mogą zwiększać  
 

5  A. J. Auerbach, W. G. Gale, Activist Fiscal Policy to Stabilize Economic Activity, „Proceedings -  
Economic Policy Symposium - Jackson Hole” 2009, Federal Reserve Bank of Kansas City, s. 327.
6  N. Bloom, C. I. Jones, J. Van Reenen, M. Webb, Are ideas getting harder to find?, „American 
Economic Review” 2020, nr 110(4), s. 1104.
7  R. Cooter, M. Gilbert, Public Law and Economics, Oxford University Press, New York 2022, 
s. 624.
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wydatki konsumpcyjne i  inwestycje, na przykład poprzez wprowadzenie 
przepisów ograniczających opóźnienia w płatnościach, przyspieszających 
realizację inwestycji publicznych lub tworzących mechanizmy prawne 
sprzyjające zwiększeniu płynności finansowej firm i  gospodarstw domo-
wych. Tego rodzaju podejście wpisuje się w szerszą debatę na temat roli 
prawa w  stabilizowaniu gospodarki i  wspieraniu wzrostu w  warunkach 
niepewności ekonomicznej8.

Podsumowując, ekspansywna polityka prawna stanowi istotne na-
rzędzie stabilizacji i  stymulowania wzrostu gospodarczego. Dostoso-
wywanie przepisów do bieżących wyzwań gospodarczych, wsparcie dla 
przedsiębiorstw, reforma prawa pracy, inwestycje publiczne oraz zachęty 
podatkowe mogą przyczynić się do zwiększenia zatrudnienia, pobudzenia 
inwestycji i poprawy konkurencyjności gospodarki. Współczesna ekono-
miczna analiza prawa podkreśla, że skuteczność ekspansywnej polityki 
prawnej zależy od jej elastyczności, odpowiedniego dostosowania do cykli 
koniunkturalnych oraz efektywności mechanizmów egzekwowania przepi-
sów. W warunkach globalnych kryzysów i dynamicznych zmian technolo-
gicznych takie podejście pozwala na budowanie stabilnych fundamentów 
długoterminowego wzrostu i dobrobytu społecznego.

5.2. WPŁYW SYSTEMÓW PRAWNYCH  
NA STABILNOŚĆ MAKROEKONOMICZNĄ

Systemy prawne pełnią fundamentalną rolę w  zapewnianiu stabil-
ności makroekonomicznej, stanowiąc ramy regulacyjne, które kształtują 
funkcjonowanie rynków, poziom zaufania inwestorów oraz bezpieczeń-
stwo transakcji gospodarczych9. 

W  kontekście ekonomicznej analizy prawa stabilność makroekono-
miczna jest efektem dobrze skonstruowanych przepisów, które regulują 
zarówno sektor finansowy, jak i  realną gospodarkę, minimalizując ryzy-
ko wstrząsów gospodarczych oraz wspierając długoterminowy wzrost. 
Efektywność tych regulacji zależy w dużej mierze od instytucji prawnych  
 

8  Zob. B. M. Salama, Law and macroeconomics as mainstream, „University of Toronto Law Jour-
nal” 2020, nr 71(2).
9  M. Laskowski, Instytucjonalne uwarunkowania wspólnej polityki pieniężnej w Unii Gospodar-
czej i Walutowej, „Ekonomia Międzynarodowa” 2016, nr 16, s. 331.
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odpowiedzialnych za egzekwowanie przepisów, ochronę praw własności 
oraz zapewnienie przejrzystości i przewidywalności w działaniu rynku.

Z perspektywy ekonomicznej analizy prawa kluczowe znaczenie dla 
stabilności makroekonomicznej mają mechanizmy egzekwowania umów, 
ponieważ zapewniają one przewidywalność i  bezpieczeństwo transakcji. 
Silne instytucje prawne, skutecznie egzekwujące zobowiązania umowne, 
ograniczają ryzyko kontrahentów i zwiększają skłonność do inwestowania. 
W krajach o stabilnych systemach prawnych przedsiębiorcy mogą podej-
mować długoterminowe zobowiązania, wiedząc, że ich interesy są chronio-
ne, co sprzyja rozwojowi sektora prywatnego i wzrostowi gospodarczemu. 
Badania pokazują, że państwa z dobrze funkcjonującymi mechanizmami 
egzekwowania prawa wykazują większą odporność na kryzysy gospodarcze, 
ponieważ inwestorzy i przedsiębiorcy mają większe zaufanie do systemu 
prawnego oraz stabilności rynków10.

Systemy prawne odgrywają również kluczową rolę w  regulowaniu 
sektora finansowego, który jest jednym z najważniejszych czynników sta-
bilności makroekonomicznej. Regulacje dotyczące bankowości, rynków 
kapitałowych i  funduszy inwestycyjnych mają na celu minimalizowa-
nie ryzyka nadmiernego zadłużenia oraz spekulacyjnych praktyk, które 
mogą prowadzić do kryzysów finansowych. Ekonomiczna analiza prawa 
podkreśla, że choć nadmierne regulacje mogą ograniczać innowacyjność 
i  płynność rynków, ich brak prowadzi do destabilizacji i  kryzysów, jak 
miało to miejsce podczas globalnego kryzysu finansowego w 2008 roku. 
Odpowiednio skonstruowane przepisy ograniczają ryzyko systemowe i za-
pewniają mechanizmy zapobiegające powstawaniu baniek spekulacyjnych, 
a  także wspierają stabilność rynków finansowych poprzez kontrolę nad 
działalnością banków i instytucji kredytowych11.

Prawo upadłościowe i regulacje dotyczące restrukturyzacji zadłużenia 
są kolejnym istotnym elementem wpływającym na stabilność makroeko-
nomiczną. Skuteczne procedury upadłościowe pozwalają na sprawną re-
strukturyzację przedsiębiorstw znajdujących się w trudnej sytuacji finanso-
wej, zapobiegając masowym zwolnieniom i utracie miejsc pracy. Systemy 
prawne, które umożliwiają szybką restrukturyzację firm i  zapewniają im 

10  R. Cooter, M. Gilbert, Public Law and Economics, Oxford University Press, New York 2022, 
s. 624.
11  D. Acemoglu, J. A. Robinson, Why Nations Fail: The Origins of Power, Prosperity, and Poverty, 
Crown Currency, New York 2012, s. 26.
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szansę na kontynuację działalności, przyczyniają się do zmniejszenia ne-
gatywnych skutków gospodarczych związanych z kryzysami finansowymi. 
Kraje, w których procedury upadłościowe są długotrwałe i skomplikowa-
ne, narażone są na większe ryzyko rozprzestrzeniania się kryzysów, po-
nieważ bankructwo jednej firmy może wywołać efekt domina, prowadząc  
do destabilizacji całej gospodarki12.

Ekonomiczna analiza prawa wskazuje również na znaczenie przepi-
sów antymonopolowych, które przeciwdziałają praktykom monopoli-
stycznym i wspierają konkurencyjność rynku. Regulacje antymonopolowe 
zapobiegają koncentracji władzy gospodarczej w  rękach niewielkiej licz-
by podmiotów, co sprzyja lepszej alokacji zasobów i zwiększa odporność 
gospodarki na wstrząsy. Przepisy te wspierają innowacyjność i  umożli-
wiają nowym firmom konkurowanie na rynku, co ma istotne znaczenie 
dla stabilności i  długoterminowego wzrostu gospodarczego. W  krajach 
o słabych regulacjach antymonopolowych duże korporacje mogą elimino-
wać konkurencję, prowadząc do stagnacji rynku i zmniejszenia dynamiki  
wzrostu gospodarczego13.

Kolejnym aspektem stabilności makroekonomicznej jest rola prawa 
we wspieraniu inwestycji w badania i rozwój. Innowacyjność jest kluczo-
wym czynnikiem wzrostu gospodarczego, a systemy prawne, które zachęca-
ją do inwestowania w nowe technologie i innowacyjne rozwiązania, mogą 
znacząco wpłynąć na długoterminową stabilność gospodarczą. Ochrona 
własności intelektualnej, ulgi podatkowe dla firm inwestujących w inno-
wacje oraz regulacje wspierające transfer technologii stanowią fundamenty 
nowoczesnej gospodarki opartej na wiedzy. Państwa, które posiadają silne 
mechanizmy ochrony własności intelektualnej i wspierają badania nauko-
we, osiągają wyższy poziom konkurencyjności na rynku międzynarodo-
wym i wykazują większą odporność na globalne wstrząsy gospodarcze14.

Regulacje fiskalne stanowią kolejny element stabilności makro-
ekonomicznej15. Ekonomiczna analiza prawa sugeruje, że odpowiednio 

12  S. Djankov, O. Hart, C. McLiesh, A. Shleifer, Debt enforcement around the world, „Journal of 
Political Economy” 2008, nr 116(6), s. 1105.
13 C. Shapiro, Competition and innovation: Did Arrow hit the bull's eye? [w:] The Rate and Direc-
tion of Inventive Activity Revisited, University of Chicago Press, Chicago 2011, s. 362.
14 P. Aghion, U. Akcigit, P. Howitt, What do we learn from Schumpeterian growth theory?  
[w:] Handbook of Economic Growth, vol. 2, Elsevier, Amsterdam 2014, s. 515.
15 G. Tchorek, Nierównowagi fiskalne i  makroekonomiczne w  strefie euro a  nowe rozwiązania 
instytucjonalne, „Management and Business Administration. Central Europe” 2013, nr 121(2), 
s. 204.
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skonstruowane przepisy podatkowe mogą działać jako narzędzie stabi-
lizujące gospodarkę, szczególnie w  okresach kryzysu. Polityka fiskalna, 
obejmująca m.in. system ulg podatkowych, transferów socjalnych oraz 
instrumentów pobudzających inwestycje, może przeciwdziałać spowolnie-
niom gospodarczym i wspierać stabilność finansową państwa. W krajach 
o  elastycznym systemie podatkowym rządy mają możliwość dostosowy-
wania stawek podatkowych do aktualnej sytuacji makroekonomicznej,  
co pozwala na skuteczniejsze reagowanie na zmiany koniunktury16.

Podsumowując, systemy prawne mają fundamentalne znaczenie dla 
stabilności makroekonomicznej, ponieważ regulacje prawne wpływają na 
zaufanie inwestorów, bezpieczeństwo transakcji, funkcjonowanie rynków 
finansowych oraz innowacyjność gospodarki. Ekonomiczna analiza prawa 
wskazuje, że skuteczność tych systemów zależy od jakości instytucji praw-
nych, przejrzystości przepisów oraz efektywności mechanizmów egzekwo-
wania prawa. Stabilność makroekonomiczna wymaga zatem dobrze zapro-
jektowanych regulacji, które nie tylko chronią prawa własności i wspierają 
konkurencyjność, ale także minimalizują ryzyko kryzysów i tworzą funda-
menty długoterminowego wzrostu gospodarczego.

5.3. ANALIZA RYNKU W UJĘCIU REGULACYJNYM

Analiza regulacyjna rynku w kontekście ekonomicznej analizy prawa 
obejmuje badanie wpływu przepisów prawnych na funkcjonowanie me-
chanizmów rynkowych, efektywność gospodarczą oraz alokację zasobów17. 

Regulacje rynkowe stanowią narzędzie kształtowania warunków dzia-
łania przedsiębiorstw, ochrony konsumentów oraz przeciwdziałania nega-
tywnym skutkom asymetrii informacji i efektów zewnętrznych. Ich celem 
jest zarówno zapewnienie sprawiedliwej konkurencji, jak i minimalizacja 
ryzyka destabilizacji rynków oraz pojawiania się nieefektywności w gospo-
darce. Ekonomiczna analiza prawa pozwala na ocenę skuteczności regula-
cji oraz identyfikację optymalnych rozwiązań, które sprzyjają równowadze 
pomiędzy interwencją państwa a swobodą rynkową.

16 C. Shapiro, Competition and innovation: Did Arrow hit the bull's eye? [w:] The Rate and Direc-
tion of Inventive Activity Revisited, University of Chicago Press, Chicago 2011, s. 361.
17  O. A. de Castro Junior, Economic Analysis of Law in the Regulation of Maritime Transport and 
Port Activity: The Brazilian Case, „Beijing Law Review” 2023, nr 14(02), s. 999.
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Regulacje rynkowe odgrywają istotną rolę w eliminowaniu negatyw-
nych efektów zewnętrznych, które pojawiają się w sytuacjach, gdy działa-
nia jednego podmiotu gospodarki wywierają wpływ na dobrobyt innych, 
bez stosownej kompensacji. Klasycznym przykładem są zanieczyszczenia 
środowiska generowane przez przemysł, które oddziałują na całą społecz-
ność, prowadząc do kosztów zdrowotnych i ekologicznych. W takich przy-
padkach regulacje ograniczające emisję zanieczyszczeń lub wprowadzające 
systemy handlu emisjami mogą skutecznie minimalizować te negatywne 
skutki. Ekonomiczna analiza prawa wskazuje, że optymalne regulacje śro-
dowiskowe powinny nie tylko redukować negatywne efekty zewnętrzne, 
ale także ograniczać koszty implementacji dla przedsiębiorstw, tak aby nie 
hamować rozwoju gospodarczego i innowacji18.

Asymetria informacji to kolejny problem, który wymaga interwen-
cji regulacyjnej w ramach rynków. Sytuacja ta występuje, gdy jedna stro-
na transakcji dysponuje przewagą informacyjną, co może prowadzić do 
nieefektywnej alokacji zasobów oraz nadużyć. Przykładem są rynki usług 
finansowych, na temat których instytucje bankowe posiadają istotnie 
większą wiedzę związaną z ryzykiem kredytowym niż konsumenci. W ta-
kich przypadkach regulacje nakładające obowiązek ujawniania informacji, 
standardy przejrzystości oraz przepisy dotyczące ochrony konsumentów 
mogą znacząco ograniczyć asymetrię informacji i poprawić funkcjonowa-
nie rynku. Dzięki regulacjom wzrasta poziom zaufania uczestników rynku, 
co przekłada się na większą stabilność i lepsze warunki dla inwestycji19.

Regulacje antymonopolowe są kluczowym elementem polityki rynko-
wej, ponieważ ich zadaniem jest przeciwdziałanie praktykom monopoli-
stycznym, które mogą ograniczać konkurencję i prowadzić do wzrostu cen 
oraz spadku innowacyjności. Dominacja jednego lub kilku dużych pod-
miotów na rynku może prowadzić do ograniczenia dostępu mniejszych 
przedsiębiorstw, a  także do zniekształcenia mechanizmów alokacyjnych. 
Ekonomiczna analiza prawa wskazuje, że skuteczne przepisy antymonopo-
lowe powinny chronić rynek przed nadużyciami pozycji dominującej, przy 
jednoczesnym unikaniu nadmiernej ingerencji, która mogłaby ograniczać 
naturalne procesy konkurencyjne. Przepisy antymonopolowe sprzyjają 
również dynamice rynkowej, umożliwiając nowym podmiotom wejście na 

18  A. Pigou, The Economics of Welfare, Routledge, London 2017, s. 4-5.
19  J. E. Stiglitz, A. Weiss, Credit rationing in markets with imperfect information, „The American 
Economic Review” 1981, nr 71(3), s. 393.
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rynek, co pozytywnie wpływa na długoterminowy rozwój gospodarczy20.
Bezpieczeństwo produktów i  ochrona konsumentów to kolej-

ne obszary, w  których regulacje rynkowe odgrywają znaczącą rolę21. 
Normy jakościowe, wymogi certyfikacyjne oraz obowiązek informowania 
o  potencjalnym ryzyku związanym z  użytkowaniem danego produktu 
mają na celu ochronę konsumentów i minimalizację ryzyka zdrowotnego. 
Ekonomiczna analiza prawa sugeruje, że regulacje te nie tylko zwiększają 
poziom zaufania do rynku, ale także motywują producentów do inwe-
stowania w  jakość i  innowacje. W dłuższej perspektywie takie regulacje 
mogą pozytywnie wpływać na efektywność rynku, ponieważ ograniczają 
występowanie wadliwych produktów, zwiększając bezpieczeństwo trans-
akcji i eliminując negatywne skutki społeczne22.

Ważnym narzędziem regulacji rynkowych są również przepisy po-
datkowe, które mogą być wykorzystywane jako instrumenty stymulują-
ce określone zachowania ekonomiczne23. Podatki od wysokoemisyjnych 
produktów mają na celu ograniczenie ich konsumpcji i  przyspieszenie 
przejścia na bardziej ekologiczne technologie. Podobnie, ulgi podatkowe 
dla innowacyjnych przedsiębiorstw mogą wspierać rozwój nowych tech-
nologii i  zwiększać konkurencyjność gospodarki. Ekonomiczna analiza 
prawa wskazuje, że odpowiednie dostosowanie systemów podatkowych 
może przyczynić się do bardziej efektywnej alokacji zasobów, zachęcając 
do działań korzystnych z  punktu widzenia długoterminowego wzrostu 
i stabilności gospodarczej24.

Podsumowując, analiza rynku w ujęciu regulacyjnym w kontekście 
ekonomicznej analizy prawa koncentruje się na ocenie wpływu regulacji na 
funkcjonowanie mechanizmów rynkowych, efektywność gospodarczą oraz 
stabilność rynków. Regulacje dotyczące ochrony konkurencji, minimali-
zacji asymetrii informacji, eliminacji negatywnych efektów zewnętrznych 

20  C. Shapiro, The 2010 Horizontal Merger Guidelines: From Hedgehog to Fox in Forty Years, 
„Antitrust Law Journal” 2010, nr 77, s. 49.

21  S. Salai, R. Kovažnideršić, L. Salai, Consumers protection and creating consumers value, „Afri-
can Journal of Business Management” 2014, nr 8(13), s. 474.
22  Zob. W. K. Viscusi, Regulating Consumer Product Safety, American Enterprise Institute, 
Washington, DC 1984.
23  O. I. Laiko, V. P. Talpa, Z. V. Chechovich, Conceptual principles of tax regulation of economic 
development of territorial communities (example of the Danube region), „Elektrotechnik Und 
Informationstechnik” 2018, nr 20, s. 100.
24 Zob. T. Piketty, Capital in the Twenty-First Century, Belknap Press of Harvard University Press, 
Cambridge 2014.
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oraz bezpieczeństwa konsumentów odgrywają kluczową rolę w  zapew-
nieniu sprawiedliwej i  efektywnej alokacji zasobów. Ekonomiczna ana-
liza prawa dostarcza narzędzi, które umożliwiają optymalizację regulacji,  
tak aby wspierały one rozwój gospodarczy, ograniczały ryzyko destabiliza-
cji rynków oraz sprzyjały innowacjom i konkurencyjności.
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MAKROEKONOMIA I SYSTEMY PRAWNE

6.1. ZWIĄZEK MIĘDZY POLITYKĄ PRAWNĄ  
A WZROSTEM GOSPODARCZYM

Wzrost gospodarczy w ujęciu ekonomicznej analizy prawa jest w dużej 
mierze determinowany przez stabilność systemów prawnych, które tworzą 
przewidywalne ramy dla funkcjonowania rynków, ochrony praw własno-
ści oraz egzekwowania umów1. Silne i efektywne systemy prawne sprzyjają 
długoterminowym inwestycjom, innowacjom oraz zwiększonej produk-
tywności, co przekłada się na wzrost gospodarczy i stabilność makroekono-
miczną. Ekonomiczna analiza prawa bada, w jaki sposób regulacje prawne 
mogą wspierać rozwój gospodarczy poprzez eliminację nieefektywności, 
redukcję kosztów transakcyjnych oraz wspieranie konkurencyjności i rów-
nego dostępu do rynków2.

Jednym z kluczowych czynników wpływających na wzrost gospodar-
czy jest ochrona praw własności, która zapewnia przedsiębiorcom i inwe-
storom pewność prawną oraz możliwość bezpiecznego alokowania kapi-
tału. Badania pokazują, że kraje o silnych i stabilnych systemach ochrony 
własności osiągają wyższy poziom inwestycji prywatnych, co przekłada się 
na wzrost innowacyjności i konkurencyjności gospodarki. Z perspektywy 
ekonomicznej analizy prawa ochrona własności obejmuje zarówno prawa 
do zasobów materialnych, jak i  własność intelektualną, co ma szczegól-
ne znaczenie w kontekście nowoczesnych gospodarek opartych na wiedzy 

1  V. Sereda, From the rule of law to economic efficiency and increasing level of living: Economic 
and legal analysis (the theoretical aspect), „Science and Innovation” 2022, nr 18(6), s. 46.
2  D. Acemoglu, S. Johnson, Unbundling institutions, „Journal of Political Economy” 2005,  
nr 113(5), s. 949.
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i  technologii. Wprowadzenie skutecznych mechanizmów egzekwowania  
praw własności umożliwia przedsiębiorstwom długoterminowe planowa-
nie oraz zwiększa skłonność do inwestowania w rozwój innowacji3.

Związek pomiędzy regulacjami prawnymi a wzrostem gospodarczym 
uwidacznia się także w  kontekście polityki konkurencji. Monopolizacja 
rynku i praktyki ograniczające konkurencję mogą prowadzić do stagnacji 
i  ograniczenia efektywności alokacyjnej zasobów. Dlatego polityka anty-
monopolowa stanowi istotny element systemu prawnego wspierającego 
rozwój gospodarczy. Ekonomiczna analiza prawa wskazuje, że dobrze 
skonstruowane regulacje antymonopolowe zwiększają dynamikę rynku, 
sprzyjają pojawianiu się nowych firm oraz motywują przedsiębiorstwa do 
wdrażania innowacji. Ograniczenie barier wejścia na rynek oraz eliminacja 
praktyk antykonkurencyjnych poprawiają alokację zasobów, co przekłada 
się na długoterminową efektywność i wzrost gospodarczy4.

Innym kluczowym elementem prawnych uwarunkowań wzrostu go-
spodarczego jest polityka zatrudnienia i regulacje rynku pracy. Elastyczne 
przepisy dotyczące zatrudnienia mogą sprzyjać mobilności siły roboczej 
i adaptacji do zmian gospodarczych, co zwiększa produktywność i stabil-
ność rynków pracy. Jednocześnie regulacje chroniące pracowników, takie 
jak minimalne wynagrodzenie, standardy bezpieczeństwa i  ograniczenia 
czasowe pracy, mają na celu zapewnienie godnych warunków zatrudnie-
nia oraz redukcję kosztów społecznych wynikających z nieodpowiednich 
warunków pracy. Ekonomiczna analiza prawa podkreśla znaczenie rów-
nowagi pomiędzy ochroną pracowników a  elastycznością rynku pracy,  
co pozwala na optymalne wykorzystanie kapitału ludzkiego oraz maksy-
malizację potencjału wzrostu gospodarczego5.

Polityka podatkowa stanowi kolejny istotny obszar wpływu regula-
cji prawnych na wzrost gospodarczy. System podatkowy może stymulo-
wać rozwój gospodarki poprzez odpowiednie mechanizmy zachęt inwe-
stycyjnych oraz wsparcie dla sektorów strategicznych, takich jak badania 
i  rozwój, infrastruktura czy technologie przyszłości. Ulgi podatkowe dla 
przedsiębiorstw inwestujących w innowacje czy preferencyjne warunki dla 

3  D. C. North, Institutions, Institutional Change and Economic Performance, Cambridge Univer-
sity Press, Washington University, St. Louis 1990, s. 5.
4  C. Shapiro, Competition and innovation: Did Arrow hit the bull's eye? [w:] The Rate and Direc-
tion of Inventive Activity Revisited, University of Chicago Press, Chicago 2011, s. 362.
5  G. S. Becker, Human Capital: A Theoretical and Empirical Analysis, with Special Reference  
to Education, University of Chicago Press, Chicago 2009, s. 21.
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startupów sprzyjają dynamicznemu rozwojowi sektora prywatnego i wzro-
stowi gospodarczemu. Ekonomiczna analiza prawa wskazuje, że optymal-
na polityka podatkowa powinna uwzględniać zarówno potrzebę  genero-
wania dochodów publicznych, jak i minimalizację negatywnego wpływu 
obciążeń podatkowych na działalność gospodarczą6.

Inwestycje publiczne, szczególnie w infrastrukturę i edukację, są ko-
lejnym czynnikiem prawno-ekonomicznym, który znacząco wpływa na 
wzrost gospodarczy. Ekonomiczna analiza prawa sugeruje, że państwa, 
które aktywnie inwestują w rozwój infrastruktury transportowej, energe-
tycznej i cyfrowej, osiągają wyższy poziom produktywności oraz większą 
zdolność do przyciągania inwestycji zagranicznych niż te, które tego nie 
czynią. Podobnie, regulacje wspierające rozwój kapitału ludzkiego po-
przez dofinansowanie edukacji i  programy szkoleniowe przyczyniają się 
do wzrostu kompetencji siły roboczej, co ma bezpośrednie przełożenie na 
konkurencyjność gospodarki7.

Współczesna ekonomiczna analiza prawa uwzględnia również ro-
snącą rolę prawa i  makroekonomii (LawMacro) jako narzędzia badania 
długoterminowych efektów regulacji na gospodarkę8. Tradycyjne podej-
ście mikroekonomiczne do analizy prawa (LawMicro) koncentrowało się 
głównie na badaniu indywidualnych transakcji i relacji rynkowych, nato-
miast LawMacro integruje analizę prawną z polityką makroekonomiczną, 
uwzględniając wpływ regulacji na wzrost gospodarczy, cykle koniunktural-
ne oraz globalne wyzwania, takie jak zmiany klimatyczne czy nierówności 
społeczne. Ekonomiczna analiza prawa wskazuje, że kompleksowe podej-
ście do polityki prawnej w  kontekście makroekonomicznym umożliwia 
projektowanie bardziej efektywnych ram regulacyjnych, które wspierają 
długoterminową stabilność i rozwój gospodarczy9.

Opracowanie dotyczące prawa i  makroekonomii (LawMacro) wska-
zuje na potencjał tej interdyscyplinarnej dziedziny jako źródła nowych 
perspektyw zarówno w  myśli prawnej, jak i  ekonomicznej. Szczególną 

6  A. J. Auerbach, K. Hassett, Capital taxation in the twenty-first century, „American Economic 
Review” 2015, nr 105(5), s. 38.
7  B. H. Hall, N. Rosenberg (red.), Handbook of the Economics of Innovation, Elsevier, Amster-
dam 2010, s. 16.
8  B. M. Salama, Law and macroeconomics as mainstream, „University of Toronto Law Journal” 
2021, nr 71(2), s. 274.
9  Zob.A. Gelpern, A. J. Levitin, Considering Law and Macroeconomics, „Law & Contemporary 
Problems” 2020, nr 83.
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uwagę poświęcono analizie skutków kryzysu finansowego oraz jego na-
stępstw, a także roli prawa w przeciwdziałaniu skrajnym nierównościom 
i wyzwaniom związanym ze zmianami demograficznymi, technologiczny-
mi i  klimatycznymi. W  ramach tej dziedziny wyróżnia się dwa główne 
obszary badawcze: makroekonomiczną analizę prawa, która rozszerza tra-
dycyjne podejście mikroekonomiczne stosowane w ekonomicznej  analizie 
prawa (LawMicro), oraz analizę prawną makroekonomii, skupiającą się na 
wartościach i decyzjach politycznych związanych z polityką gospodarczą10.

Przyszłe badania powinny koncentrować się na głębszym zrozumie-
niu interakcji między prawem a polityką makroekonomiczną, identyfika-
cji skutecznych polityk publicznych oraz analizie sposobów radzenia so-
bie z wyzwaniami, jakie niesie współczesna gospodarka. Istnieje potrzeba 
systematycznej integracji prawa i  makroekonomii, co może prowadzić 
do wypracowania nowych ram teoretycznych i  narzędzi analitycznych, 
umożliwiających lepsze zrozumienie funkcjonowania systemów prawnych 
w  makroekonomicznym kontekście. Przegląd literatury wskazuje na hi-
storyczne zaniedbanie aspektów makroekonomicznych w analizie prawa 
i ekonomii, gdzie dominowało podejście mikroekonomiczne, koncentru-
jące się na modelach efektywności regulacji prawnych. Kryzys finansowy 
ujawnił jednak ograniczenia tego podejścia i konieczność uwzględnienia 
szerszych zjawisk gospodarczych11.

Należy zwrócić uwagę na różnice między tradycyjną ekonomiczną 
analizą prawa a szerszym podejściem do prawa i gospodarki. Ekonomicz-
na analiza prawa koncentruje się na zastosowaniu modeli ekonomicznych 
do prostych zasad prawnych, oceniając skuteczność regulacji poprzez ana-
lizę kosztów i korzyści. Natomiast podejście łączące prawo i gospodarkę 
integruje złożone szczegóły instytucjonalne i  bada, w  jaki sposób rynki 
funkcjonują w  praktyce, uwzględniając zarówno ich efektywność, jak 
i  potencjalne zawodności. Współczesne badania coraz częściej przecho-
dzą od teoretycznych rozważań do metod empirycznych, pozwalających 
na precyzyjną ocenę skutków regulacji prawnych, zwłaszcza w kontekście  
rynku pracy12.

10  Zob. A. Gelpern, A. J. Levitin, Considering Law and Macroeconomics, „Law & Contemporary 
Problems” 2020, nr 83.
11  Ibidem.
12  S. J. Schwab, Law-and-economics approaches to labour and employment law, „International 
Journal of Comparative Labour Law and Industrial Relations” 2017, nr 33(1), s. 117.
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Interdyscyplinarne podejście w  ramach prawa i  makroekonomii 
uwzględnia również wpływ czynników behawioralnych na decyzje prawne 
i ekonomiczne, zgodnie z koncepcjami rozwijanymi przez Cass R. Sunste-
ina i Richarda Thalera. Wskazuje się również na rolę norm społecznych 
w  kształtowaniu polityki i  regulacji, co zostało podkreślone w  pracach 
Erica A. Posnera. Uwzględnienie tych aspektów może prowadzić do bar-
dziej precyzyjnych i  skutecznych rozwiązań prawnych, które będą lepiej 
dostosowane do rzeczywistych mechanizmów rynkowych oraz zachowań 
jednostek i instytucji13.

Przyszłe badania w ramach tej dziedziny powinny koncentrować się na 
analizie wzajemnych zależności między przepisami prawnymi a dynamiką 
gospodarczą, szczególnie w  kontekście kluczowych wyzwań XXI wieku, 
takich jak nierówności dochodowe, zmiany klimatyczne oraz stabilność 
systemu finansowego. Wymaga to pogłębionego podejścia do badania 
instytucji i  praktyk społeczno-prawnych, które kształtują współczesne 
rynki, a także rozważenia alternatywnych modeli ekonomicznych, wykra-
czających poza tradycyjne założenia neoklasyczne. Integracja badań nad 
prawem i makroekonomią umożliwia zrozumienie, w jaki sposób systemy 
regulacyjne mogą wspierać długofalowy wzrost gospodarczy, poprawiać 
alokację zasobów oraz korygować rynkowe niedoskonałości, prowadząc 
do bardziej sprawiedliwej dystrybucji korzyści wynikających z  rozwoju 
gospodarczego14.

Warto również zwrócić uwagę na zastosowanie uczenia maszynowego 
jako alternatywnego lub uzupełniającego narzędzia do poprawy dokład-
ności przewidywań prawnych, zwłaszcza poprzez kontrolowanie warian-
cji poza próbką i stronniczości w próbce oraz dostosowywanie modeli do 
danych o  złożonych i nieliniowych rozkładach. Szczególnie interesujące 
wydają się dotychczasowe doświadczenia w  zakresie wykorzystania mo-
deli ekonomicznych w  sporach antymonopolowych i  sprawach o  wyso-
ką stawkę jako punktu wyjścia do integracji sztucznej inteligencji z pro-
cesami decyzyjnymi w prawie. Podejście wypracowane w ramach prawa 
i  ekonomii może pomóc w  równoważeniu postępu technologicznego  
 
 

13   R. A. Posner, Economic Analysis of Law, „Journal of Legal Education” 1976, nr 28(2), s. 243.
14  M. T. McCluskey, F. Pasquale, J. Taub, Law and economics: Contemporary approaches, „Yale 
Law & Policy Review” 2016, nr 35, s. 297. 
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z  podstawowymi wartościami społecznymi, takimi jak prawa człowieka 
i autonomia jednostki15.

Jednym z głównych wyzwań w tym kontekście jest wybór odpowied-
nich ram makroekonomicznych do zastosowania w analizie prawnej, po-
nieważ różne teorie ekonomiczne oferują często sprzeczne interpretacje 
wpływu regulacji prawnych na gospodarkę. Przeprowadzenie ekonomicz-
nej analizy prawa pozwala na zbadanie tych podejść i wybór optymalnych 
metod uwzględniających specyfikę systemu prawnego. Kolejnym wyzwa-
niem jest pogodzenie zjawiska naruszania reguł rządowych, które często 
pojawia się w okresach zawirowań gospodarczych, z zasadą państwa prawa, 
której stabilność powinna być zachowana niezależnie od warunków ma-
kroekonomicznych. Wymaga to głębszej analizy relacji między  ekono-
mią a prawem, co prowadzi do rozwoju koncepcji „elastyczności” regulacji 
prawnych w kontekście makroekonomicznym16.

Ważnym aspektem podjętych rozważań jest zwrócenie uwagi na błę-
dy regulacyjne, które przyczyniły się do globalnego kryzysu finansowego, 
szczególnie w  kontekście sposobów, w  jakie banki omijały wymogi ka-
pitałowe w  celu osiągnięcia krótkoterminowych zysków. W  kontekście 
tym istnieje konieczność przeprowadzenia bardziej interdyscyplinarnych 
badań w zakresie prawa i  ekonomii, które pozwoliłyby lepiej zrozumieć 
mechanizmy rynkowe i opracować skuteczniejsze ramy regulacyjne zapo-
biegające przyszłym kryzysom. Nie ulega wątpliwości, że jednym z głów-
nych problemów była niewystarczająca współpraca między ekonomistami 
i prawnikami, co spowolniło reakcję na kryzys i utrudniło prognozowanie 
krachów rynkowych. Kolejnym problemem okazała się ograniczona do-
stępność danych empirycznych, które są kluczowe dla precyzyjnych analiz 
w ekonomii prawa. Choć rozwój metod ekonometrycznych otwiera nowe 
możliwości badawcze, brak dostępu do odpowiednich danych ogranicza 
zakres empirycznych wniosków, które mogłyby informować politykę go-
spodarczą i regulacyjną17.

Ciekawym aspektem rozważań na temat relacji prawa i ekonomii są 
spory, w których różni badacze zajmują skrajne stanowiska. Ronald Coase, 

15  S. Park, H. Ko, Machine learning and law and economics: A preliminary overview, „Asian Jour-
nal of Law and Economics” 2020, nr 11(2), s. 18.
16  B. M. Salama, Macroeconomic Analysis of Law Versus Law and Macroeconomics, „Law  
& Contemporary Problems” 2020, nr 83, s. 181. 
17  J. Lewkowicz, What is Law & Economics and How Could It Have Contributed to Preventing 
the Global Crisis?, „Entrepreneurial Business and Economics Review” 2018, nr 6(3), s. 89.
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Richard Posner i Guido Calabresi prezentują trzy odrębne perspektywy 
na relację między prawem a ekonomią. Coase w swojej teorii wskazuje, że 
w warunkach niskich kosztów transakcyjnych strony same mogą wypra-
cować optymalne rozwiązania, co ogranicza potrzebę interwencji państwa. 
Posner rozwija ten tok myślenia, argumentując, że efektywność jest podsta-
wowym kryterium oceny systemu prawnego, a mechanizmy rynkowe naj-
lepiej rozstrzygają spory i alokują zasoby. Z kolei Calabresi odrzuca reduk-
cję prawa do analizy efektywnościowej, wskazując, że koncepcja wyboru 
i zgody w ramach prawa nie zawsze odzwierciedla rzeczywiste preferencje 
jednostek. Jego podejście zakłada, że decyzje podejmowane w  rzeczywi-
stych warunkach są często ograniczone przez czynniki zewnętrzne, takie 
jak nierówności społeczne, asymetria informacji czy presja instytucjonalna. 
Kwestia wyboru i zgody odgrywa centralną rolę w analizie prawnej, ponie-
waż ma bezpośrednie implikacje dla sposobu, w jaki oceniane są umowy, 
transakcje rynkowe oraz polityki regulacyjne. Posner i zwolennicy klasycz-
nej ekonomicznej analizy prawa zakładają, że akt wyboru jest równoznacz-
ny ze zgodą i że rynek najlepiej rozdziela zasoby zgodnie z preferencjami 
jednostek. Calabresi natomiast argumentuje, że nie wszystkie wybory są 
podejmowane w warunkach idealnej informacji i wolności negocjacyjnej, 
co oznacza, że system prawny powinien kompensować niedoskonałości 
rynkowe i zapewniać większą sprawiedliwość w alokacji zasobów18.

Dyskusja nad wpływem prawa na ekonomię i vice versa odzwierciedla 
złożoność analizy prawnej w kontekście makroekonomicznym. Tradycyj-
na analiza ekonomiczna prawa koncentruje się na efektach mikroekono-
micznych, jednak współczesne podejście coraz częściej uwzględnia per-
spektywę makroekonomiczną. Badania pokazują, że decyzje prawne mają 
wpływ nie tylko na jednostkowe transakcje, ale także na całą strukturę 
gospodarki, determinując poziom inwestycji, stabilność rynków finanso-
wych i poziom innowacyjności. Integracja makroekonomicznych koncep-
cji z  analizą prawną otwiera nowe możliwości badawcze, pozwalając na 
bardziej kompleksowe ujęcie procesów regulacyjnych i ich konsekwencji 
dla gospodarki.

Analiza ekonomiczna historii prawa ujawnia złożone powiąza-
nia między rozwojem systemów prawnych a  zmianami społecznymi, 

18  A. Marciano, G. B. Ramello, Calabresi: Heterodox Economic Analysis of Law [w:] Encyclope-
dia of Law and Economics, Springer, New York 2018, s. 4. 
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gospodarczymi i  politycznymi. Wczesne podejścia zakładały, że prawo 
funkcjonuje jako skuteczny mechanizm regulacyjny, dostosowujący się do 
potrzeb społeczeństwa w sposób optymalny. Późniejsze badania wykazały 
jednak, że na ewolucję prawa wpływają nie tylko potrzeby efektywnościo-
we, ale także interesy polityczne, naciski grup społecznych i instytucjonalne 
koszty transakcyjne. Prawa nie można traktować jedynie jako neutralnego 
narzędzia kształtowania porządku gospodarczego – jego treść i zakres za-
leżą od historycznych okoliczności, w których jest tworzone i stosowane19.

Dyskusja na temat historii prawa obejmuje zarówno perspektywę, 
w  której prawo stanowi zmienną zależną, kształtowaną przez kontekst 
społeczno-ekonomiczny, jak i podejście, w którym prawo postrzegane jest 
jako czynnik samodzielnie wpływający na rozwój instytucji i  zachowań 
jednostek. Z jednej strony prawo może być interpretowane jako odzwier-
ciedlenie sił gospodarczych i politycznych – np. w epoce industrializacji 
rozwój regulacji pracy był wynikiem zmian w  strukturze produkcji i  ro-
snącej presji społecznej na ochronę robotników. Z  drugiej strony zmia-
ny prawne mogą same w sobie stymulować transformacje społeczne i go-
spodarcze, czego przykładem jest wprowadzenie ochrony praw własności, 
które zrewolucjonizowało struktury rynkowe i  wpłynęło na wzrost in-
westycji. Interakcja między prawem a społeczeństwem nie jest procesem 
jednostronnym, lecz dynamicznym, gdzie zmiany legislacyjne mogą pro-
wadzić do zmian społecznych, a  te z kolei wymuszają kolejne modyfika-
cje norm prawnych. Historia prawa ujawnia, że często kluczowe reformy 
prawne były efektem długotrwałych procesów negocjacji między różny-
mi grupami interesu, a nie konsekwencją jedynie racjonalnych kalkulacji 
efektywnościowych. Pojawia się więc pytanie, w jakim stopniu prawo jest 
jedynie odbiciem struktury gospodarczej, a  w  jakim stanowi niezależny 
mechanizm kształtowania porządku społecznego. Jednym z  kluczowych 
zagadnień jest rola państwa w gospodarce i  jego relacja z  rynkiem. Róż-
ne tradycje ekonomiczne formułują odmiennie swoje stanowiska wobec 
zakresu interwencji państwowej. Niektórzy ekonomiści opowiadają się za 
ograniczoną rolą państwa, wskazując, że nadmierna regulacja może prowa-
dzić do nieefektywności i tłumienia przedsiębiorczości. Inni z kolei argu-
mentują, że państwo odgrywa kluczową rolę w kształtowaniu warunków 

19  D. Klerman, Economic Analysis of Legal History [w:] Encyclopedia of Law and Economics, 
Edward Elgar Publishing, Cheltenham–Northampton 2014, s. 4. 
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konkurencji, ochronie własności i  stabilizacji gospodarki, co czyni jego 
aktywną interwencję niezbędną20. Rozbieżności te wynikają z  głębszej 
polemiki dotyczącej fundamentalnej roli prawa w gospodarce. Podejście 
instytucjonalne, zakorzenione w  nowej ekonomii instytucjonalnej, pod-
kreśla, że instytucje prawne są nie tylko wynikiem procesów rynkowych, 
ale również ich kluczowym determinantem. Regulacje mogą zarówno 
ograniczać rozwój gospodarczy, jak i sprzyjać jego dynamice, w zależności 
od sposobu ich implementacji oraz stopnia dostosowania do warunków 
społeczno-kulturowych21.

Rozważając relacje między prawem a gospodarką należy uwzględnić 
również kontekst kulturowy. Kultura odgrywa istotną rolę w formowaniu 
systemów prawnych i  ich efektywności. Modele instytucjonalne wskazu-
ją, że ramy prawne funkcjonują odmiennie w różnych kontekstach kultu-
rowych, co oznacza, że jedno uniwersalne rozwiązanie regulacyjne może 
nie przynieść oczekiwanych rezultatów w  różnych społeczeństwach. Ba-
dania porównawcze nad systemami prawnymi wykazują, że transplantacje 
instytucji prawnych mogą napotykać na bariery wynikające z  lokalnych 
norm, wartości i  struktury władzy. Rozważając wpływ prawa na rozwój 
gospodarczy, kluczowe staje się badanie jego relacji z  kosztami transak-
cji. Im bardziej przejrzysty i  stabilny jest system prawny, tym niższe są 
koszty transakcji i tym większa skłonność do podejmowania działalności 
gospodarczej. Niejasność norm prawnych, arbitralność decyzji admini-
stracyjnych i niedostateczna ochrona kontraktów mogą zniechęcać do in-
westowania, podczas gdy jasne i przewidywalne przepisy prawne sprzyjają 
długoterminowym planom gospodarczym22.

Ekonomia i prawo to odrębne, lecz wzajemnie powiązane dziedziny 
badań, których analiza koncentruje się na relacjach między systemem nor-
matywnym a mechanizmami gospodarczymi. Ekonomiczna analiza prawa 
bada, w jaki sposób regulacje wpływają na alokację zasobów, efektywność 
rynków oraz wzrost gospodarczy. W tym kontekście istotne są koszty trans-
akcyjne, czyli wydatki ponoszone przy zawieraniu umów i wymianie dóbr, 
które mogą determinować skuteczność regulacji prawnych. Równie ważną 

20  W. C. Heath, The Methodological Foundations of Law and Economics, Louisiana State Univer-
sity and Agricultural & Mechanical College, Louisiana 1983, s. 3.
21  F. H. Stephen, Understanding the role of law and the legal system in economic development 
requires more than a purely economic model, „Northern Ireland Legal Quarterly” 2021, nr 72,  
s. 713.
22  Ibidem.
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rolę odgrywają prawa własności, określające zasady posiadania, użytkowa-
nia i dysponowania zasobami, stanowiące fundament sprawnego funkcjo-
nowania gospodarki23.

Jednym z możliwych rozwiązań w zakresie regulacji jest interwencja 
państwowa, której celem jest narzucenie optymalnego podziału praw i re-
dukcja kosztów transakcyjnych. W takim modelu państwo pełniłoby rolę 

„superfirmy”, organizującej procesy gospodarcze i  zapewniającej skutecz-
ność mechanizmów rynkowych. Jednak w praktyce prawo jako abstrakcyj-
na instytucja może w pewnych przypadkach prowadzić do nieefektywności, 
a skuteczne egzekwowanie regulacji wiąże się z dodatkowymi kosztami24.

Podstawą ekonomicznej analizy prawa jest założenie, że pożądane 
zachowania to te, które przyczyniają się do długoterminowego wzrostu 
dobrobytu społecznego. W tym kontekście kluczowym narzędziem oceny 
jest koncepcja efektywności Kaldora-Hicksa, zakładająca, że dany stan jest 
efektywny, jeśli osoby odnoszące korzyści mogłyby teoretycznie zrekom-
pensować straty poniesione przez innych, pozostając jednocześnie w lepszej 
sytuacji. To podejście rodzi pytania o rolę alternatywnych celów, takich 
jak redystrybucja dochodów czy sprawiedliwość społeczna, w kształtowa-
niu polityki prawnej25.

Ekonomiczna analiza prawa nie jest jednorodnym nurtem myślenia, 
lecz ruchem obejmującym różne perspektywy, takie jak Szkoła Chicagow-
ska, Szkoła Public Choice czy instytucjonalizm. Każda z nich bada, w jaki 
sposób zasady ekonomiczne mogą być zastosowane do analizy norm praw-
nych, podkreślając ich wpływ na zachowania rynkowe i wyniki społeczne. 
Wspólnym celem tych podejść jest odrzucenie formalizmu prawniczego na 
rzecz praktycznego zastosowania ekonomii do prawa, co umożliwia lepsze 
zrozumienie mechanizmów wpływających na wzrost gospodarczy i  efek-
tywność systemu prawnego26.

Kluczowym założeniem ekonomicznej analizy prawa jest traktowa-
nie sankcji prawnych w sposób analogiczny do mechanizmów cenowych.  

23  W. Z. Hirsch, E. Osborne, Law and Economics—Valuable but Controversial, „Law & Social 
Inquiry” 1992, nr 17(3), s. 521.
24  F. T. de Rezende Lara, A análise econômica do direito como método e disciplina, „E-Civitas” 
2008, nr 1(1), s. 12.
25   A. Sanchez Graells, Economic analysis of law, or economically-informed legal research  
[w:] D. Watkins, M. Burton (red.), Research Methods in Law, 2nd ed., Routledge 2017, s. 2.
26  F. S. do Nascimento, Algumas contribuições teóricas da análise econômica do direito no estudo 
da tributação, „Revista de Direito da Cidade” 2011, nr 3(1), s. 232.
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Tak jak wzrost cen zmniejsza konsumpcję, surowsze kary prawne mogą 
ograniczać niepożądane zachowania. Wprowadzenie tej perspektywy 
umożliwiło badaczom stosowanie narzędzi ekonomicznych, takich jak 
teoria cen i teoria gier, do empirycznej analizy wpływu prawa na decyzje 
jednostek i ogólne wyniki społeczne27.

Warto zauważyć, że zmiany w  systemie prawnym nie prowadzą do 
prostego odwrócenia wcześniejszych, uznanych za nieefektywne, regulacji, 
lecz do powstania nowej rzeczywistości prawnej, wymagającej oceny pod 
kątem jej ekonomicznej efektywności. Usunięcie nieoptymalnego rozwią-
zania nie gwarantuje powstania lepszego systemu, co podkreśla wagę anali-
zy kosztów alternatywnych przy podejmowaniu decyzji prawnych28.

Richard Posner, czołowy przedstawiciel ekonomicznej analizy prawa, 
zastosował zasady ekonomiczne do niemal wszystkich obszarów prawa. Ar-
gumentował, że zasoby powinny być alokowane w sposób maksymalizu-
jący satysfakcję jednostek, mierzony gotowością konsumentów do zapłaty. 
Jednocześnie uznawał, że teoria ekonomiczna nie dostarcza odpowiedzi na 
pytanie o sprawiedliwość podziału dochodów i bogactwa29.

Ekonomiczna analiza prawa znalazła szczególnie podatny grunt 
w  amerykańskim systemie prawnym. Neoklasyczny model racjonalnych 
decyzji, podejmowanych na zdecentralizowanych rynkach, współgra 
z  amerykańskim indywidualizmem i  nieufnością wobec scentralizowa-
nej władzy. Ponadto, system checks and balances oraz common law two-
rzą dynamiczne środowisko prawne, które ewoluuje w kierunku bardziej 
efektywnych regulacji30. Podejście to odchodzi od tradycyjnego, sylogi-
stycznego rozumowania prawniczego, które często opiera się na normach 
moralnych. Zamiast tego bazuje na zasadach utylitarystycznych, dążąc do 
maksymalizacji ogólnego dobrobytu przy jednoczesnym minimalizowaniu 
strat. Przyjmuje założenie, że ludzie działają racjonalnie, dążąc do maksy-
malizacji własnej użyteczności, co pozwala stosować zasady ekonomiczne 
do analizy systemu prawnego31. Kluczową koncepcją w tym podejściu jest 

27  Ibidem, s. 260.
28  A. A. Leff, Economic analysis of law: Some realism about nominalism, „Virginia Law Review” 
1974, nr 60(3), s. 451.
29  Ibidem.
30  K. G. Dau-Schmidt, C. L. Brun, Lost in translation: The economic analysis of law in the United 
States and Europe, „Columbia Journal of Transnational Law” 2005, nr 44, s. 602.
31  D. Matic, D. Jerotijevic, Aksiological aspects of economic analysis of law, „Ekonomika” 2018, 
nr 64(3), s. 14.
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efektywność Pareto, zakładająca, że transakcja poprawia sytuację co naj-
mniej jednej strony bez pogarszania sytuacji innych uczestników. Jednak 
w rzeczywistości sytuacje, w których wszyscy uczestnicy odnoszą korzyści, 
są rzadkie. W  związku z  tym sięga się po analizę Kaldora-Hicksa, któ-
ra zakłada, że zmiana jest efektywna, jeśli osoby odnoszące korzyści mo-
głyby hipotetycznie wynagrodzić poszkodowanych i  nadal pozostawać  
w lepszej sytuacji32.

Richard Posner argumentuje, że kryteria ekonomiczne powinny od-
grywać kluczową rolę w  stosowaniu prawa, a  efektywność oraz maksy-
malizacja bogactwa mogą stanowić uzasadnienie decyzji prawnych. Jego 
zdaniem prawo powinno dążyć do optymalnej alokacji rzadkich zasobów, 
tak aby maksymalizować ich wartość ekonomiczną. Posner podkreśla jed-
nak, że nie oznacza to pominięcia innych wartości, lecz ich uwzględnienie 
w  kontekście ekonomicznych konsekwencji decyzji prawnych33. Z  jego 
perspektywy, common law działa jak mechanizm rynkowy, dążąc do opty-
malnej alokacji zasobów poprzez proces orzeczniczy. Niemniej, w  przy-
padkach wysokich kosztów transakcyjnych, konieczna może być inter-
wencja państwa w celu zapewnienia efektywności regulacji i minimalizacji  
strat społecznych34.

Czas interwencji prawnej stanowi istotny wymiar kontroli zachowań, 
wpływając na sposób egzekwowania norm prawnych oraz efektywność sys-
temu sankcji. Interwencja może nastąpić przed popełnieniem czynu, zapo-
biegając jego wystąpieniu poprzez regulacje, ograniczenia lub środki zapo-
biegawcze. Przykładami takich działań są zabezpieczenia infrastrukturalne, 
odmowy zezwoleń na działalność potencjalnie szkodliwą czy prewencyjne 
użycie siły. Alternatywnie, interwencja może nastąpić po popełnieniu czy-
nu, ale przed wystąpieniem szkody, nakładając sankcje za sam czyn, nieza-
leżnie od jego skutków35.

Dobrobyt społeczny, w ramach uproszczonego modelu, można mie-
rzyć jako sumę korzyści wynikających z działań pomniejszoną o szkody oraz 
koszty egzekwowania prawa. Koszty te obejmują zarówno identyfikację 

32  Ibidem.
33  C. Vicente Moi, D. C. Bertol, Economic analysis of law and real estate registration in block-
chain: Biases of the efficiency principle, „Revista de Direito, Economia e Desenvolvimento Suste-
ntável” 2022, nr 8(2), s. 19.
34  Ibidem, s. 22.
35  O. Gazal-Ayal, Economic analysis of law and economics, „Capital University Law Review” 2006, 
nr 35(2), s. 787.



97

MAKROEKONOMIA I SYSTEMY PRAWNE

sprawców, jak i wdrażanie oraz stosowanie sankcji. Sankcje pieniężne za-
zwyczaj nie generują wysokich kosztów, gdyż stanowią jedynie transfer siły 
nabywczej, natomiast sankcje pozbawienia wolności wiążą się z istotnymi 
obciążeniami społecznymi, pochłaniając znaczące zasoby36.

Rozwój polityki prawnej warunkowany jest również kondycją ośrod-
ków akademickich, zaś ta zależy od uwarunkowań systemowych i  insty-
tucjonalnych. Udział w badaniach nad prawem i  ekonomią (L&E), jest 
większy tam, gdzie bodźce akademickie są silniejsze. Ekonomiści, nieza-
leżnie od miejsca, kierują się podobnymi ścieżkami kariery, natomiast 
dla prawników znaczenie badań nad L&E zależy od kontekstu akademic-
kiego. W  niektórych krajach, jak Izrael, takie badania są wysoko cenio-
ne, podczas gdy w  większości Europy ich wpływ na awans akademicki  
pozostaje marginalny37.

Teorie ekonomiczne prawa znajdują zastosowanie w szerokim zakre-
sie polityki publicznej, w tym w polityce budżetowej i podatkowej. Prawo 
nie powinno być jedynie narzędziem formalnej egzekucji przepisów, lecz 
również instrumentem efektywnego równoważenia konkurencyjnych inte-
resów i określania wartości ekonomicznej działań prawnych. Zatem kom-
pleksowa teoria prawa nie może ignorować aspektów ekonomicznych38.

Przegląd kluczowych obszarów prawa cywilnego, obejmujący pra-
wo deliktów, prawo własności oraz prawo umów, ukazuje ich interakcję 
z procesami gospodarczymi. Analizowane są m.in. tworzenie umów, ich 
interpretacja oraz sankcje za ich naruszenie. Ponadto, badania obejmują 
ekonomiczne skutki procesów cywilnych, w których prywatne podmioty 
dochodzą swoich praw. Istotnym elementem jest również analiza publicz-
nego egzekwowania prawa, w tym  poziomu wysiłków w zakresie egzekwo-
wania sankcji oraz ich skuteczności w prawie karnym39.

Szczególnie w kontekście prawa karnego można zaobserwować różnice 
między perspektywami prawną a ekonomiczną. Perspektywa ekonomicz-
na sugeruje, że głównym celem systemu karnego powinno być skuteczne 

36  S. Shavell, Economic Analysis of the General Structure of the Law, National Bureau of Econom-
ic Research, Working Paper nr 9699, Cambridge 2003, s. 2.
37  O. Gazal-Ayal, Economic analysis of law and economics, „Capital University Law Review” 2006, 
nr 35(2), s. 787.
38  E. Engle, Law and economics: Theoretical puffery, exaggerated claims and counterfactual mod-
els, „Journal Jurisprudence” 2009, nr 2, s. 29.
39  L. Kaplow, S. Shavell, Property rules versus liability rules: An economic analysis, „Harvard Law 
Review” 1995, nr 109, s. 713.
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zniechęcanie do zachowań antyspołecznych, a  nie jedynie nakładanie 
sankcji na sprawców. Klasyczne podejście ekonomiczne zakłada, że sank-
cje powinny być skonstruowane w  sposób eliminujący korzyści płynące 
z popełnienia przestępstwa, a zatem kary finansowe i inne sankcje powinny 
przewyższać potencjalne zyski sprawców. W tej perspektywie prawo karne 
nie tyle służy represji, co działa jako mechanizm minimalizujący koszty 
społeczne wynikające z przestępczości. Ponadto dowody empiryczne wska-
zują, że zwiększenie prawdopodobieństwa wykrycia przestępstwa ma sil-
niejszy efekt odstraszający niż samo zaostrzanie kar. Znaczenie ma zatem 
efektywność egzekwowania prawa. Analiza ekonomiczna prawa podkreśla 
także konieczność precyzyjnych definicji norm karnych, co pozwala na 
ograniczenie niepewności prawnej i umożliwia bardziej racjonalne podej-
mowanie decyzji przez jednostki40.

Podsumowując, polityka prawna odgrywa kluczową rolę w kształto-
waniu wzrostu gospodarczego, tworząc stabilne ramy regulacyjne, wspie-
rając konkurencję i innowacje oraz zapewniając ochronę praw własności. 
Ekonomiczna analiza prawa dostarcza narzędzi do oceny, które regulacje 
sprzyjają rozwojowi i jakie zmiany są pożądane w obliczu ewolucji gospo-
darczej. Odpowiednio skonstruowane prawo może wspierać długofalowy 
rozwój gospodarczy oraz poprawiać warunki życia społeczeństwa poprzez 
optymalizację efektywności instytucjonalnej i rynkowej.

6.2. EKONOMICZNA ANALIZA KRYZYSÓW  
I INTERWENCJI PRAWNYCH

Ekonomiczna analiza kryzysów i interwencji prawnych w kontekście 
ekonomicznej analizy prawa koncentruje się na badaniu, jak kryzysy go-
spodarcze wpływają na funkcjonowanie rynków oraz jakie działania praw-
ne mogą skutecznie ograniczyć ich negatywne skutki i przyczynić się do 
stabilizacji gospodarki. 

Narzędzia ekonomicznej analizy prawa pozwalają na ocenę skutecz-
ności różnych interwencji, takich jak regulacje finansowe, polityka mone-
tarna i  fiskalna oraz przepisy dotyczące restrukturyzacji zadłużenia. Kry-
zysy gospodarcze, przybierające formę recesji, krachów finansowych lub 
gwałtownych spadków popytu, mogą prowadzić do znaczących spadków 

40  A. Harel, Economic analysis of criminal law: A survey [w:] Research Handbook on the Econom-
ics of Criminal Law, Edward Elgar Publishing, Cheltenham–Northampton 2012, s. 16.
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produkcji, wzrostu bezrobocia i niestabilności finansowej. W takich sytu-
acjach interwencje prawne odgrywają kluczową rolę w łagodzeniu skutków 
kryzysu oraz w przywracaniu równowagi gospodarczej.

Jednym z głównych obszarów interwencji prawnych w czasie kryzysu 
są regulacje sektora finansowego, których celem jest ograniczenie ryzyka 
systemowego i zapobieganie destabilizacji rynków. Kryzysy finansowe, ta-
kie jak ten z 2008 roku, często wynikają z nadmiernego zadłużenia oraz 
nieodpowiedzialnych praktyk kredytowych. Ekonomiczna analiza prawa 
wskazuje, że regulacje finansowe, obejmujące wymogi kapitałowe, limity 
zadłużenia oraz zasady transparentności w bankowości, mogą skutecznie 
ograniczać ryzyko nadmiernej spekulacji. Przykładem skutecznych regula-
cji jest działalność Bazylejskiego Komitetu ds. Nadzoru Bankowego, który 
określa standardy kapitałowe i minimalizuje ryzyko niewypłacalności in-
stytucji finansowych41.

Polityka fiskalna i monetarna również odgrywają istotną rolę w łago-
dzeniu skutków kryzysów gospodarczych. Ekspansywna polityka fiskalna, 
np. zwiększenie wydatków publicznych lub obniżenie podatków, może 
pobudzać popyt i  przyczyniać się do wzrostu gospodarczego, zwłaszcza 
w  okresach recesji. Z  kolei polityka monetarna, obejmująca obniżenie 
stóp procentowych i  programy luzowania ilościowego, może zwiększać 
dostęp do kapitału i  stymulować inwestycje. Ekonomiczna analiza pra-
wa wskazuje, że skuteczność tych interwencji zależy od ich elastyczności 
oraz dopasowania do specyfiki danej gospodarki. Przykładem są reak-
cje banków centralnych na kryzys finansowy z  2008 roku, obejmujące 
m.in. obniżenie stóp procentowych i  skup aktywów w  celu stabilizacji  
rynków finansowych42.

Restrukturyzacja zadłużenia jest kolejnym istotnym elementem in-
terwencji prawnych w czasie kryzysu, zwłaszcza w  sytuacjach, gdy długi 
publiczne lub prywatne osiągają poziomy zagrażające stabilności gospo-
darki. Proces restrukturyzacji umożliwia renegocjację warunków spłaty 
długów, co pozwala uniknąć bankructwa i utrzymać płynność finansową. 
Ekonomiczna analiza prawa podkreśla, że dobrze uregulowane procedury 

41  V. Acharya, T. Philippon, M. Richardson, N. Roubini, The Financial Crisis of 2007-2009: 
Causes and Remedies, [w:] Restoring Financial Stability: How to Repair a Failed System, 1-56, 
2009; „Financial Markets Institutions & Instruments” 2009, nr 18(2), s. 89.
42  Zob. B. S. Bernanke, The Federal Reserve and the Financial Crisis, Princeton University Press, 
Princeton 2013.
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restrukturyzacyjne mogą wspierać stabilność gospodarczą, umożliwiając 
firmom kontynuowanie działalności mimo trudności finansowych. Przy-
kładem efektywnego rozwiązania jest amerykańskie prawo upadłościowe, 
które pozwala przedsiębiorstwom na restrukturyzację długów bez koniecz-
ności likwidacji działalności43.

Interwencje prawne obejmują również ochronę pracowników i rynku 
pracy w  czasie kryzysu, co ma na celu łagodzenie społecznych skutków 
recesji, takich jak wzrost bezrobocia. Przepisy dotyczące ochrony zatrud-
nienia, w  tym programy subsydiowania wynagrodzeń czy mechanizmy 
wspierające przekwalifikowanie pracowników, mogą pomóc w  utrzyma-
niu poziomu zatrudnienia i ograniczeniu negatywnych skutków kryzysu. 
Ekonomiczna analiza prawa wskazuje, że tego rodzaju regulacje mogą nie 
tylko ograniczyć krótkoterminowe negatywne konsekwencje recesji, ale 
także przyspieszyć odbudowę gospodarki. Programy takie, jak niemiecki 
system Kurzarbeit, stanowią przykład skutecznej interwencji mającej na 
celu stabilizację rynku pracy44.

Istotnym elementem interwencji prawnych jest także ochrona konsu-
mentów w czasie kryzysu. Kryzysy często prowadzą do wzrostu nieuczci-
wych praktyk handlowych, ponieważ trudna sytuacja finansowa może 
skłaniać niektóre firmy do stosowania wątpliwych strategii sprzedaży. 
Przepisy dotyczące ochrony konsumentów, takie jak obowiązek ujawnia-
nia pełnych informacji o produktach finansowych czy regulacje dotyczące 
limitowania prowizji kredytowych, mają na celu poprawę zaufania konsu-
mentów do rynku, co jest kluczowe dla jego stabilności45.

6.3. MAKROEKONOMICZNE SKUTKI REGULACJI PRAWA

Makroekonomiczne skutki regulacji prawa to istotny obszar badań 
w ekonomicznej analizie prawa, badający wpływ przepisów na wzrost go-
spodarczy, stabilność finansową, poziom bezrobocia oraz alokację zasobów. 

Regulacje kształtują struktury rynkowe, tworząc ramy, w  których 
funkcjonują przedsiębiorstwa i  konsumenci. Ich skutki mogą wspierać 
zarówno rozwój gospodarczy, jak i  powodować niezamierzone efekty 

43  S. Djankov, O. Hart, C. McLiesh, A. Shleifer, Debt enforcement around the world, „Journal of 
Political Economy” 2008, nr 116(6), s. 1105.
44  P. Cahuc, F. Kramarz, S. Nevoux, When Short-Time Work Works, IZA DP, Bonn 2018, s. 16.
45  Zob. W. K. Viscusi, Regulating Consumer Product Safety, American Enterprise Institute, 
Washington, DC 1984.
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uboczne. Ekonomiczna analiza prawa umożliwia ocenę wpływu przepisów 
na stabilność makroekonomiczną i efektywność rynku oraz wskazuje opty-
malne interwencje wspierające wzrost gospodarczy.

Warto zwrócić uwagę na historyczne powiązania między prawem 
a makroekonomią, zwracając uwagę na to, że analiza ekonomicznych kon-
sekwencji regulacji prawnych ma długą tradycję. Już w  początkach XX 
wieku prawnicy zaczęli badać skutki zakłóceń gospodarczych, takich jak 
panika finansowa z 1907 roku czy Wielki Kryzys. Wskazuje to na potrzebę 
prowadzenia interdyscyplinarnych badań nad wpływem prawa na gospo-
darkę oraz konieczność kształcenia przyszłych liderów prawnych w zakre-
sie makroekonomicznych konsekwencji regulacji. W literaturze przedmio-
tu szczególne znaczenie przypisuje się badaniom wybitnych ekonomistów, 
takich jak Gary Becker, Daron Acemoglu i Andrei Shleifer, którzy analizo-
wali zależności między systemami prawnymi a wynikami gospodarczymi. 
Odniesienie do rekomendacji Komisji Stiglitza podkreśla potrzebę rozsze-
rzenia wskaźników dobrobytu poza PKB, uwzględniając aspekty takie jak 
zdrowie, edukacja czy więzi społeczne, co wskazuje na znaczenie regulacji 
prawnych w kontekście długoterminowego wzrostu gospodarczego i  do-
brobytu społecznego46.

Jednym z  kluczowych makroekonomicznych skutków regulacji jest 
ich wpływ na poziom inwestycji. Regulacje zwiększające bezpieczeństwo 
transakcji i  chroniące prawa własności przyciągają inwestycje krajowe 
i zagraniczne, podnosząc poziom dostępnego kapitału. Kraje o stabilnych 
systemach prawnych i  skutecznych regulacjach własnościowych osiągają 
wyższe poziomy inwestycji, co sprzyja wzrostowi gospodarczemu i  efek-
tywności rynków. Z kolei nadmierne regulacje, generujące wysokie koszty 
zgodności i  ograniczające swobodę działalności, mogą hamować inwe-
stycje, zwiększając ryzyko operacyjne. Ekonomiczna analiza prawa wska-
zuje, że regulacje powinny być dobrze wyważone, aby nie tworzyć barier  
dla przedsiębiorczości, a jednocześnie zapewniać ochronę prawną i stabil-
ność gospodarczą47.

Istotnym zagadnieniem pozostaje porównanie zasad odpowiedzialno-
ści i praw własności. Podczas gdy prawa własności umożliwiają swobodne 
dysponowanie zasobami i ich wymianę, zasady odpowiedzialności określają 

46  S. A. Ramirez, The Emergence of Law and Macroeconomics: From Stability to Growth to Hu-
man Development, „Law & Contemporary Problems” 2020, nr 83, s. 219. 
47  D. C. North, Institutions, Institutional Change and Economic Performance, Cambridge Uni-
versity Press, Washington University, St. Louis 1990, s. 5.
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obowiązki związane ze szkodami i  konieczność rekompensaty. Analiza 
ekonomiczna prawa dąży do ustalenia, które z tych podejść prowadzi do 
najbardziej efektywnych rezultatów, uwzględniając koszty egzekwowania, 
możliwości negocjacyjne oraz skuteczność prywatnych i publicznych me-
chanizmów prawnych48.

Regulacje prawa wpływają również na poziom zatrudnienia, zwłaszcza 
poprzez przepisy ochrony pracowników, takie jak minimalne wynagro-
dzenie, limity czasu pracy czy wymogi dotyczące warunków zatrudnienia. 
Chociaż poprawiają one jakość życia pracowników, mogą także zwiększać 
koszty pracy, co ogranicza zatrudnienie. Przepisy ochrony zatrudnienia 
mogą zmniejszać elastyczność rynku pracy, ponieważ przedsiębiorstwa 
unikają zatrudniania nowych pracowników w  warunkach niepewności, 
jeśli koszty ich zwolnienia są wysokie. Ekonomiczna analiza prawa pod-
kreśla, że regulacje powinny być dostosowane do specyfiki rynku pracy, 
by nie ograniczać jego elastyczności i  jednocześnie skutecznie chronić  
prawa pracowników49.

Regulacje rynków finansowych odgrywają istotną rolę w stabilności 
gospodarki, minimalizując ryzyko systemowe i  przeciwdziałając kryzy-
som finansowym. Wymogi kapitałowe dla banków, zasady przejrzystości 
operacji finansowych i nadzór nad instrumentami pochodnymi zwiększa-
ją bezpieczeństwo sektora finansowego i ograniczają gwałtowne wstrząsy 
gospodarcze. Jednocześnie zbyt rygorystyczne regulacje mogą utrudniać 
dostęp do kredytu i kapitału, co hamuje aktywność inwestycyjną i wzrost 
gospodarczy. Ekonomiczna analiza prawa sugeruje, że regulacje sektora 
finansowego powinny równoważyć bezpieczeństwo i dostępność kapitału, 
co jest kluczowe dla stabilności gospodarki50.

Regulacje konkurencji i  przepisy antymonopolowe mają również 
istotne konsekwencje makroekonomiczne. Przepisy antymonopolowe za-
pobiegają monopolizacji rynków przez pojedyncze podmioty, które mo-
głyby narzucać wysokie ceny, ograniczać innowacyjność i tworzyć bariery 
wejścia dla nowych firm. Wspieranie konkurencji sprzyja innowacjom oraz 
efektywności gospodarczej, zwiększając produktywność i przyczyniając się 
do długofalowego wzrostu gospodarczego. Ekonomiczna analiza prawa 

48  Zob. D. A. Wittman (red.), Economic Analysis of the Law: Selected Readings, John Wiley  
& Sons, Hoboken 2008.
49  Zob. P. Cahuc, S. Carcillo, A. Zylberberg, Labor Economics, MIT Press, Cambridge 2014.
50  Zob. V. V. Acharya, M. P. Richardson (red.), Restoring Financial Stability: How to Repair 
a Failed System, vol. 542, John Wiley & Sons, Hoboken 2009.



103

MAKROEKONOMIA I SYSTEMY PRAWNE

podkreśla, że przepisy antymonopolowe zapewniają mniejszym firmom 
dostęp do rynku, wspierając rozwój różnorodnych produktów i usług oraz 
wzrost konkurencyjności51.

Polityka podatkowa i fiskalna również ma istotne znaczenie dla go-
spodarki, wpływając na poziom konsumpcji, inwestycji i alokację zasobów. 
Systemy podatkowe, które sprzyjają inwestycjom i  innowacjom, mogą 
przyczyniać się do wzrostu gospodarczego, podczas gdy nadmierne opo-
datkowanie może ograniczać przedsiębiorczość i  inwestycje. Przykładem 
regulacji wspierających rozwój gospodarki są ulgi podatkowe dla firm in-
westujących w badania i rozwój. Ekonomiczna analiza prawa wskazuje, że 
polityka fiskalna powinna sprzyjać wzrostowi gospodarczemu, zapewnia-
jąc jednocześnie sprawiedliwość i efektywność w alokacji zasobów52.

Regulacje środowiskowe, ukierunkowane na redukcję emisji zanie-
czyszczeń i  wspieranie zrównoważonego rozwoju, również wpływają na 
gospodarkę. Chociaż mogą generować dodatkowe koszty dla przedsię-
biorstw, długoterminowo poprawiają jakość życia i zdrowia społeczeństwa 
oraz zmniejszają koszty związane z degradacją środowiska. Ekonomiczna 
analiza prawa sugeruje, że regulacje środowiskowe mogą stymulować in-
nowacje i wprowadzanie bardziej efektywnych technologii. Odpowiednio 
skonstruowane regulacje środowiskowe przyczyniają się do stabilności go-
spodarczej poprzez ograniczanie kosztów wynikających ze zmian klima-
tycznych i degradacji ekosystemów53.

Podsumowując, makroekonomiczne konsekwencje regulacji praw-
nych są złożone i obejmują szeroki zakres przejawów, takich jak poziom 
inwestycji, sytuacja na rynku pracy, dostępność kapitału, konkurencyjność 
gospodarki oraz ochrona środowiska. Ekonomiczna analiza prawa dostar-
cza narzędzi umożliwiających ocenę skuteczności regulacji oraz identyfika-
cję mechanizmów wspierających zrównoważony rozwój gospodarczy przy 
jednoczesnej minimalizacji kosztów społecznych. Poprzez odpowiednie 
projektowanie regulacji państwo może kształtować stabilność i długofalo-
wy rozwój gospodarki, tworząc warunki sprzyjające wzrostowi oraz popra-
wie jakości życia społeczeństwa.

51  C. Shapiro, Competition and Innovation: Did Arrow Hit the Bull's Eye? [w:] The Rate and 
Direction of Inventive Activity Revisited, University of Chicago Press, Chicago 2011, s. 404.
52  A. J. Auerbach, K. Hassett, Capital taxation in the twenty-first century, „American Economic 
Review” 2015, nr 105(5), s. 42.
53  Zob. W. Nordhaus, The Climate Casino: Risk, Uncertainty, and Economics for a Warming 
World, Yale University Press, New Haven 2013.
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PRAWO I EKONOMIA  
WOBEC WSPÓŁCZESNYCH WYZWAŃ

7.1. PROBLEM NIERÓWNOŚCI EKONOMICZNYCH  
I WYKLUCZENIA SPOŁECZNEGO

Problem nierówności ekonomicznych i wykluczenia społecznego sta-
nowi jedno  z kluczowych wyzwań dla współczesnych gospodarek i syste-
mów prawnych. Ekonomiczna analiza prawa pozwala na ocenę wpływu 
regulacji prawnych na redystrybucję dochodów, równość szans oraz moż-
liwości uczestnictwa różnych grup społecznych w życiu gospodarczym. 

Prawo jako mechanizm kształtowania stosunków społecznych i ekono-
micznych, może zarówno ograniczać, jak i pogłębiać nierówności. Ekono-
miczna analiza prawa dostarcza narzędzi do badania efektywności regulacji 
w minimalizowaniu barier ekonomicznych i społecznych, które przyczyniają 
się do wykluczenia części społeczeństwa  z dostępu do edukacji, rynku pracy czy  
podstawowych zasobów.

Rozwój prawa i makroekonomii jako dziedziny badań podkreśla ko-
nieczność analizy długoterminowych skutków regulacji prawnych, zwłasz-
cza w kontekście wydarzeń takich jak kryzys finansowy z 2008 roku. Zro-
zumienie tych procesów jest istotne dla kształtowania polityk publicznych, 
które mogą zapobiegać przyszłym kryzysom i  minimalizować ich nega-
tywne konsekwencje. Badania wskazują, że wysokie poziomy nierówno-
ści gospodarczych mogą prowadzić do osłabienia rządów prawa, wzrostu 
korupcji oraz destabilizacji społecznej. Przeciwdziałanie nierównościom  
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poprzez odpowiednie regulacje prawne sprzyja długofalowemu rozwojowi 
oraz stabilności gospodarki1.

Krytyka tradycyjnych ram ekonomicznej analizy prawa wskazuje 
na ich ograniczenia w  uwzględnianiu złożonych wzorców behawioral-
nych oraz irracjonalnych decyzji ekonomicznych. Podkreśla się, że or-
todoksyjne podejście często pomija wpływ kultury, psychologii i emocji 
na procesy gospodarcze. W  tym kontekście artykuły naukowe wskazują 
na konieczność uwzględnienia perspektywy behawioralnej w  analizie 
prawnej, co pozwala lepiej zrozumieć, dlaczego niektóre reformy nie 
przynoszą oczekiwanych rezultatów. Problematyka ubóstwa i  nierówno-
ści jest silnie związana z  uwarunkowaniami kulturowymi, które deter-
minują sposób funkcjonowania jednostek w społeczeństwie i  ich reakcję  
na regulacje prawne2.

Jednym z  kluczowych aspektów przeciwdziałania nierównościom 
społecznym jest edukacja. Z  perspektywy ekonomicznej analizy prawa 
regulacje dotyczące edukacji, rynku pracy oraz ochrony socjalnej mogą 
przyczyniać się do redukcji nierówności poprzez wspieranie równości 
szans. Przykładem są programy stypendialne i  systemy wsparcia finan-
sowego dla osób o  niskich dochodach, które zmniejszają bariery wej-
ścia na rynek pracy  i  zwiększają konkurencyjność osób pochodzących 
z  mniej zamożnych środowisk. Ekonomiczna analiza prawa wskazuje, 
że inwestycje w  edukację mogą przynosić długofalowe korzyści gospo-
darcze, podnosząc poziom kwalifikacji siły roboczej oraz zmniejszając  
rozwarstwienie dochodowe3.

Regulacje rynku pracy dotyczące minimalnego wynagrodzenia, ochro-
ny przed zwolnieniami oraz prawo do zrzeszania się w związki zawodowe, 
odgrywają istotną rolę w zmniejszaniu nierówności dochodowych. Mają 
one na celu ochronę praw pracowników i  zapewnienie godnych warun-
ków zatrudnienia. Ekonomiczna analiza prawa sugeruje, że regulacje te 
mogą zwiększać dochody najniżej zarabiających, sprzyjając redystrybucji 
dochodów i zmniejszeniu nierówności. Jednocześnie zwraca się uwagę na  
 

1  S. A. Ramirez, The Emergence of Law and Macroeconomics: From Stability to Growth to Hu-
man Development, „Law & Contemporary Problems” 2020, nr 83, s. 219.  
2  E. Colombatto, Law, Economics and the Institutional Approach to Development and Transi-
tion: Towards an Evolutionary Perspective, “ICER Working Paper” 2006, nr 7, s. 16.
3  J. J. Heckman, Giving Kids a Fair Chance, MIT Press, Cambridge 2013, s. 36.
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konieczność równoważenia ochrony pracowników z elastycznością rynku 
pracy, aby uniknąć negatywnego wpływu na zatrudnienie4.

Ograniczenie wykluczenia społecznego wymaga również poprawy do-
stępu do usług finansowych, które odgrywają kluczową rolę w integracji 
ekonomicznej jednostek. Regulacje wspierające inkluzję finansową, takie 
jak programy mikrofinansowe i inicjatywy mające na celu zwiększenie do-
stępu do kredytów dla osób o niskich dochodach, mogą przyczyniać się do 
zmniejszenia nierówności. Przykładem skutecznych regulacji są przepisy 
zobowiązujące instytucje finansowe do zapewnienia podstawowych usług 
bankowych osobom znajdującym się w  trudnej sytuacji ekonomicznej,  
co ułatwia im budowanie historii kredytowej i rozwój finansowy5.

Polityka podatkowa jest kolejnym narzędziem umożliwiającym re-
dystrybucję dochodów i  zmniejszenie nierówności. Ekonomiczna anali-
za prawa wskazuje, że progresywne opodatkowanie może przyczyniać się 
do większej równości społecznej poprzez zwiększenie budżetu państwa na 
finansowanie edukacji, opieki zdrowotnej i  innych programów wsparcia 
dla osób o  niższych dochodach. Zrównoważona polityka fiskalna może 
sprzyjać stabilizacji gospodarczej, jednocześnie unikając nadmiernego ob-
ciążenia przedsiębiorstw i osób  o wyższych dochodach6.

Systemy ochrony socjalnej, takie jak zasiłki dla bezrobotnych, pro-
gramy wsparcia mieszkaniowego oraz dofinansowania do kosztów życia, 
odgrywają istotną rolę w  przeciwdziałaniu wykluczeniu społecznemu. 
Ekonomiczna analiza prawa wskazuje, że odpowiednio skonstruowane 
programy socjalne mogą zmniejszać nierówności i wspierać integrację spo-
łeczną. Polityka socjalna, która łączy wsparcie finansowe z aktywizacją za-
wodową, może nie tylko pomagać osobom w trudnej sytuacji materialnej, 
ale także zwiększać efektywność rynku pracy i wspierać długoterminowy 
rozwój gospodarki7.

4  Zob. D. Autor, D. A. Mindell, E. B. Reynolds, The Work of the Future: Building Better Jobs in 
an Age of Intelligent Machines, The MIT Press, Cambridge 2020.
5  A. V. Banerjee, E. Duflo, Poor Economics: A Radical Rethinking of the Way to Fight Global 
Poverty, Public Affairs, New York 2011, s. 8.
6  Zob. T. Piketty, Capital in the Twenty-First Century, Belknap Press, Cambridge 2014.
7  G. Esping-Andersen, The Three Worlds of Welfare Capitalism, Polity, Princeton 1990, s. 203.
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7.2. EKONOMIA I PRAWO W DOBIE GLOBALIZACJI

Ekonomia i prawo w dobie globalizacji stanowią ściśle powiązane ob-
szary, które wzajemnie oddziałują na funkcjonowanie gospodarek narodo-
wych oraz globalnych rynków. Ekonomiczna analiza prawa bada również, 
jak globalizacja kształtuje regulacje prawne oraz jakie mechanizmy mogą 
zapewnić równowagę między otwartością rynków a ochroną interesów lo-
kalnych gospodarek i społeczności. Wzrost przepływu towarów, kapitału, 
technologii i ludzi wymaga elastyczności systemów prawnych, które muszą 
adaptować się do nowych wyzwań związanych z rozwojem handlu między-
narodowego, cyfryzacji oraz mobilności zawodowej.

Jednym z kluczowych wyzwań globalizacji jest harmonizacja przepi-
sów prawnych między państwami. Swobodny przepływ inwestycji i  ka-
pitału sprawia, że różnice w  regulacjach dotyczących ochrony własności 
intelektualnej, prawa handlowego czy norm środowiskowych mogą pro-
wadzić do nierównej konkurencji oraz przenoszenia działalności do krajów 
o mniej restrykcyjnych przepisach. Ekonomiczna analiza prawa wskazuje, 
że harmonizacja międzynarodowych regulacji sprzyja stabilności gospo-
darczej i  redukcji ryzyka prawnego dla inwestorów. Przykładem takich 
działań są umowy handlowe, które ujednolicają standardy celne, regulacje 
dotyczące własności intelektualnej czy normy zatrudnienia, co usprawnia 
handel i chroni interesy przedsiębiorstw oraz pracowników8.

Ochrona własności intelektualnej w kontekście globalizacji stanowi 
kolejne istotne wyzwanie. Wraz z dynamicznym rozwojem technologicz-
nym i cyfryzacją rośnie potrzeba skutecznej ochrony innowacji, które na-
pędzają wzrost gospodarczy. Globalny przepływ technologii stwarza ryzy-
ko naruszeń praw własności intelektualnej, co może ograniczać motywację 
firm do inwestowania w  badania i  rozwój. Ekonomiczna analiza prawa 
podkreśla znaczenie międzynarodowej ochrony innowacji, realizowanej na 
przykład przez Światową Organizację Własności Intelektualnej (WIPO), 
co sprzyja zachowaniu równowagi między interesami twórców a dostępem 
do wiedzy na całym świecie9.

8  A. O. Sykes, Economic “Necessity” in International Law, „American Journal of International 
Law” 2015, nr 109(2), s. 296.
9  Zob. K. E. Maskus, Private Rights and Public Problems: The Global Economics of Intellec-
tual Property in the 21st Century, Peterson Institute for International Economics, Washington,  
D.C. 2012.
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Prawo pracy i  przepisy dotyczące ochrony pracowników również 
wymagają dostosowania do warunków globalizacji. Zjawiska takie jak 
outsourcing i  offshoring umożliwiają przenoszenie działalności do krajów 
o  niższych kosztach pracy i  mniej restrykcyjnych regulacjach. Może to 
prowadzić do pogłębiania nierówności oraz wyzysku pracowników w kra-
jach o słabszej ochronie zatrudnienia, a jednocześnie wpływać na redukcję 
miejsc pracy w gospodarkach wysoko rozwiniętych. Ekonomiczna analiza 
prawa wskazuje na konieczność ustanowienia minimalnych standardów 
ochrony pracy na poziomie międzynarodowym, co mogłoby zapobiegać 
negatywnym skutkom globalizacji rynku pracy. Kluczową rolę w tym za-
kresie odgrywają organizacje międzynarodowe, takie jak Międzynarodo-
wa Organizacja Pracy (ILO), które promują globalne standardy ochrony 
pracowników10.

Regulacja rynków finansowych w warunkach globalizacji stanowi ko-
lejny istotny aspekt ekonomicznej analizy prawa. Swobodny przepływ ka-
pitału między krajami przyczynia się do wzrostu inwestycji, ale jednocze-
śnie zwiększa ryzyko destabilizacji finansowej. Kryzys z 2008 roku pokazał, 
że brak skutecznych regulacji i nadzoru nad międzynarodowym sektorem 
finansowym może prowadzić do globalnych kryzysów. W odpowiedzi na 
te zagrożenia państwa wdrożyły bardziej rygorystyczne regulacje i  zacie-
śniły współpracę międzynarodową w celu zwiększenia stabilności rynków. 
Ekonomiczna analiza prawa wskazuje, że skuteczna regulacja rynków fi-
nansowych wymaga synchronizacji przepisów na poziomie międzynaro-
dowym, aby zapewnić równowagę między swobodą przepływu kapitału 
a bezpieczeństwem gospodarczym11.

Globalizacja wymusza również dostosowanie regulacji podatkowych, 
ponieważ otwarte rynki sprzyjają zjawiskom unikania opodatkowania 
i transferu zysków do krajów o niższych stawkach podatkowych. Przedsię-
biorstwa międzynarodowe mogą wykorzystywać różnice  w systemach po-
datkowych do minimalizowania obciążeń fiskalnych, co wpływa na docho-
dy budżetowe państw i ich zdolność do finansowania usług publicznych. 
Organizacje międzynarodowe, takie jak OECD, opracowują wytyczne 
dotyczące opodatkowania korporacji oraz przeciwdziałania przenoszeniu 

10  D. Rodrik, The Globalization Paradox: Democracy and the Future of the World Economy, 
„World Trade Review” 2011, nr 10(1), s. 409.

11  Zob. V. V. Acharya, M. P. Richardson (red.), Restoring Financial Stability: How to Repair 
a Failed System, vol. 542, John Wiley & Sons, Hoboken 2009.
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zysków do rajów podatkowych. Ekonomiczna analiza prawa podkreśla 
znaczenie międzynarodowej współpracy w zakresie regulacji podatkowych  
w celu zapewnienia sprawiedliwości fiskalnej i ochrony finansów publicz-
nych w dobie globalizacji12.

Podsumowując, ekonomiczna analiza prawa w kontekście globalizacji 
wskazuje na konieczność dostosowania systemów prawnych do dynamicz-
nych zmian w  otoczeniu międzynarodowym. Harmonizacja przepisów, 
ochrona własności intelektualnej, regulacja rynków pracy, nadzór nad 
sektorem finansowym oraz skuteczna polityka podatkowa są kluczowymi 
obszarami, które wymagają współpracy międzynarodowej. Tworzenie glo-
balnych standardów prawnych pozwala na utrzymanie równowagi między 
korzyściami wynikającymi  z globalizacji a ochroną interesów narodowych 
i społecznych. Ekonomiczna analiza prawa dostarcza narzędzi do projek-
towania i oceny regulacji, które wspierają zrównoważony rozwój i sprawie-
dliwość w gospodarce światowej.

7.3. OCHRONA ŚRODOWISKA I ZRÓWNOWAŻONY ROZWÓJ 
W KONTEKŚCIE PRAWNYM

Ochrona środowiska i zrównoważony rozwój stanowią ważne zagadnie-
nia  w ekonomicznej analizie prawa, badającej, w jaki sposób regulacje mogą 
wspierać harmonijny rozwój gospodarczy przy jednoczesnym poszanowaniu  
zasobów naturalnych. 

W obliczu narastających wyzwań związanych z degradacją środowiska, 
zmianami klimatycznymi i eksploatacją surowców naturalnych, rola prawa 
w promowaniu zrównoważonego rozwoju nabiera coraz większego znacze-
nia. Ekonomiczna analiza prawa pozwala na ocenę skuteczności przepisów 
w motywowaniu przedsiębiorstw i konsumentów do działań proekologicz-
nych oraz minimalizowaniu negatywnych skutków gospodarczych i społecz-
nych wynikających z degradacji środowiska.

Regulacje środowiskowe mają na celu ograniczenie negatywnych 
skutków działalności przemysłowej i  urbanizacji, takich jak zanieczysz-
czenie powietrza, wody czy gleby. Ekonomiczna analiza prawa wskazuje, 
że właściwie zaprojektowane regulacje mogą zmniejszać koszty społeczne 
i zdrowotne wynikające z degradacji ekosystemów. Przykładem są przepisy 

12  Zob. G. Zucman, The Hidden Wealth of Nations: The Scourge of Tax Havens, University of 
Chicago Press, Chicago 2015.
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ograniczające emisję zanieczyszczeń, wprowadzające obowiązek stosowa-
nia ekologicznych technologii oraz zasada „zanieczyszczający płaci”, na-
kładająca finansową odpowiedzialność na podmioty powodujące szkody 
środowiskowe. Takie podejście sprzyja uwzględnianiu kosztów środo-
wiskowych w decyzjach gospodarczych, co może prowadzić do bardziej 
zrównoważonego modelu rozwoju13.

Wspieranie odnawialnych źródeł energii oraz technologii niskoemi-
syjnych to kolejny istotny aspekt regulacji środowiskowych. Subsydia dla 
przedsiębiorstw inwestujących  w  energetykę odnawialną, ulgi podatko-
we dla firm wdrażających ekologiczne technologie oraz normy efektyw-
ności energetycznej należą do kluczowych instrumentów wspomagających 
transformację w kierunku gospodarki niskoemisyjnej. Ekonomiczna anali-
za prawa podkreśla, że tego typu regulacje mogą pobudzać innowacyjność, 
stymulować wzrost gospodarczy  i generować nowe miejsca pracy w sek-
torze zielonej energii. Rozszerzenie udziału odnawialnych źródeł energii 
w ogólnym miksie energetycznym przynosi korzyści nie tylko  w aspekcie 
ekologicznym, ale także zwiększa stabilność gospodarczą poprzez ograni-
czenie zależności od paliw kopalnych i zmniejszenie podatności na wahania  
ich cen14.

Z punktu widzenia ekonomicznej analizy prawa, skutecznym narzę-
dziem ograniczania emisji gazów cieplarnianych są mechanizmy rynkowe, 
takie jak systemy handlu emisjami. Przykładem jest Europejski System 
Handlu Emisjami (EU ETS), który umożliwia podmiotom kupowanie 
i sprzedawanie uprawnień do emisji, tworząc bodźce ekonomiczne do re-
dukcji zanieczyszczeń. Te systemy pozwalają na elastyczne osiąganie celów 
środowiskowych przy najniższych możliwych kosztach, a jednocześnie za-
chęcają przedsiębiorstwa do inwestowania w innowacyjne technologie re-
dukujące emisje. W kontekście ekonomicznej analizy prawa systemy han-
dlu emisjami są postrzegane jako jedno z bardziej efektywnych rozwiązań 
ograniczających negatywny wpływ gospodarki na środowisko15.

Zrównoważony rozwój obejmuje również ochronę bioróżnorodności 
i zasobów naturalnych, takich jak lasy, wody czy gleby. Przepisy dotyczące 
ochrony przyrody  i gospodarowania zasobami naturalnymi są kluczowe 

13  A. Pigou, The Economics of Welfare, Routledge, London 2017, s. 7.
14  N. Stern, The Economics of Climate Change, „American Economic Review” 2008, nr 98(2), s. 15.
15  A. D. Ellerman, P. L. Joskow, The European Union's Emissions Trading System in Perspective, 
Pew Center on Global Climate Change, Arlington, VA 2008, s. 12.
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dla zachowania stabilności ekosystemów i minimalizowania skutków ich 
degradacji. Przykładem są regulacje przeciwdziałające wylesianiu, których 
celem jest ochrona różnorodności biologicznej oraz ograniczenie emisji 
CO₂ wynikających z wycinki lasów. Ekonomiczna analiza prawa podkre-
śla, że ochrona zasobów naturalnych ma zarówno znaczenie ekologiczne, 
jak i ekonomiczne, zapobiegając długoterminowym kosztom wynikającym 
z utraty usług ekosystemowych, takich jak regulacja klimatu, oczyszczanie 
wody czy produkcja żywności16.

Jednym z wyzwań związanych z regulacjami środowiskowymi jest ich 
skuteczność oraz koszty wdrożenia. Ekonomiczna analiza prawa pozwala 
ocenić, na ile przepisy są efektywne kosztowo oraz czy generują oczeki-
wane korzyści środowiskowe i społeczne. Nadmiernie restrykcyjne regula-
cje mogą prowadzić do przenoszenia działalności gospodarczej do krajów  
o mniej surowych przepisach, co osłabia globalne wysiłki na rzecz ochrony 
środowiska. Dlatego też skuteczna polityka ekologiczna powinna uwzględ-
niać realia rynkowe oraz możliwości technologiczne, tak aby osiągać cele 
środowiskowe bez nadmiernego obciążania gospodarki. Równoważenie 
kosztów i korzyści regulacji może w istotny sposób przyczynić się do osią-
gnięcia założeń zrównoważonego rozwoju17.

Podsumowując, ochrona środowiska i zrównoważony rozwój w kon-
tekście prawnym to istotne zagadnienia analizowane w  ramach ekono-
micznej analizy prawa, która dostarcza narzędzi do oceny efektywności 
regulacji i  ich wpływu na gospodarkę. Poprzez odpowiednie projekto-
wanie przepisów i  stosowanie mechanizmów rynkowych państwa mogą 
skutecznie wspierać zrównoważony rozwój, sprzyjać innowacjom oraz za-
pewniać ochronę zasobów naturalnych, które są niezbędne dla dobrobytu 
przyszłych pokoleń.

16  R. Costanza, R. d'Arge, R. De Groot, S. Farber, M. Grasso, B. Hannon, M. Van Den Belt,  
The Value of the World's Ecosystem Services and Natural Capital, „Nature” 1997, nr 387, s. 253.
17  M. E. Porter, C. V. D. Linde, Toward a New Conception of the Environment-Competitiveness 
Relationship, „Journal of Economic Perspectives” 1995, nr 9(4), s. 97.



113

Rozdział 8

PRZYSZŁE KIERUNKI BADAŃ

8.1. KRYTYKA EKONOMICZNEJ ANALIZY PRAWA

Ekonomiczna analiza prawa, mimo że dostarcza cennych narzędzi 
do oceny wpływu regulacji na gospodarkę i  społeczeństwo, spotyka się 
z  licznymi głosami krytyki. Zarzuty wobec niej koncentrują się na kil-
ku kluczowych aspektach: redukcjonizmie ekonomicznym, założeniach 
o racjonalności jednostek, pomijaniu wartości niematerialnych, trudności 
w uwzględnianiu długoterminowych skutków oraz wpływie na sprawiedli-
wość społeczną.

Jednym z  głównych zarzutów wobec ekonomicznej analizy prawa 
jest jej tendencja do sprowadzania prawa do kwestii efektywności ekono-
micznej i kalkulacji kosztów. Takie podejście może prowadzić do pomi-
jania szerszego kontekstu moralnego, społecznego i  politycznego, który 
odgrywa kluczową rolę w funkcjonowaniu systemów prawnych. Krytycy 
wskazują, że nadmierne skupienie na optymalizacji ekonomicznej może 
skutkować uproszczeniami i instrumentalizacją prawa, prowadząc do mar-
ginalizacji wartości takich jak sprawiedliwość, godność jednostki czy soli-
darność społeczna1.

Założenie o  racjonalnym zachowaniu jednostek, będące fundamen-
tem ekonomicznej analizy prawa, jest kolejnym przedmiotem krytyki. 
Krytycy zwracają uwagę, że ludzkie decyzje nie zawsze są zgodne z  mo-
delem racjonalnego aktora, gdyż na wybory jednostek wpływają emocje, 

1  A. C. Hutchinson, Indiana Dworkin and Law's Empire, „Yale Law Journal” 1986, nr 96, s. 637; 
J. C. Marcellino Jr, O movimento law and economics e a eficiência como critério de justiça: Incom-
patibilidades entre direito, economia e democracia, „Unisul de Fato e de Direito: Revista Jurídica 
da Universidade do Sul de Santa Catarina” 2010, nr 1(1), s. 93.
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ograniczona racjonalność, normy społeczne oraz dynamiczne preferencje. 
Badania z zakresu psychologii behawioralnej pokazują, że ludzie często po-
dejmują decyzje w sposób irracjonalny, co podważa zasadność traktowania 
ekonomicznej analizy prawa jako uniwersalnego narzędzia oceny regulacji2.

Ekonomiczna analiza prawa bywa również krytykowana za pomija-
nie wartości niematerialnych, które trudno wyrazić w kategoriach finan-
sowych. Koncentrując się na efektywności i korzyściach ekonomicznych, 
metoda ta może ignorować aspekty etyczne, prawa człowieka, ochronę 
środowiska czy więzi społeczne. Przykładowo, w przypadku regulacji do-
tyczących zdrowia publicznego lub ochrony przyrody, kalkulacja kosztów 
i  korzyści może prowadzić do wniosków sprzecznych z  podstawowymi 
zasadami etyki i sprawiedliwości społecznej. Krytycy wskazują, że prawo 
powinno pełnić funkcję nie tylko optymalizacyjną, ale również ochronną 
wobec dobra wspólnego i fundamentalnych wartości społecznych3.

Krytycy analizy ekonomicznej prawa wskazują na jej ograniczenia 
w odniesieniu do obszarów, w których moralność i sprawiedliwość mają 
kluczowe znaczenie, takich jak prawo karne i  konstytucyjne. Podejście 
ekonomiczne, choć przydatne w wielu aspektach prawa prywatnego i go-
spodarczego, może nie być wystarczające w kontekstach, gdzie celem pra-
wa jest nie tylko efektywność, ale także ochrona wartości fundamental-
nych, takich jak godność ludzka, równość czy wolność4.

Kolejnym ograniczeniem ekonomicznej analizy prawa jest jej trud-
ność w uwzględnieniu długoterminowych konsekwencji regulacji. Skupia 
się ona często na krótkoterminowych skutkach i bezpośrednich kosztach 
wprowadzanych przepisów, pomijając długofalowe efekty, które mogą 
być trudne do przewidzenia. Przykładem są regulacje dotyczące ochrony 
środowiska, których pozytywne skutki ujawniają się dopiero po wielu la-
tach. Krytycy wskazują, że ekonomiczna analiza prawa nie oferuje sku-
tecznych narzędzi do uwzględniania takich długoterminowych zależności, 
co ogranicza jej przydatność w formułowaniu regulacji o zrównoważonym 
charakterze5.

2  Zob. D. Kahneman, Thinking, Fast and Slow, Allen Lane and Penguin Books, New York 2011.
3  Zob. C. R. Sunstein, The Cost-Benefit Revolution, MIT Press, Cambridge 2018.
4  D. Matic, D. Jerotijevic, Axiological Aspects of Economic Analysis of Law, „Ekonomika” 2018, 
nr 64(3), s. 19.
5  K. J. Arrow, A. C. Fisher, Environmental Preservation, Uncertainty, and Irreversibility,  

„The Quarterly Journal of Economics” 1974, nr 88(2), s. 312.
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Równie istotnym punktem krytyki jest wpływ ekonomicznej anali-
zy prawa na kwestie sprawiedliwości społecznej. Nadmierne skupienie na 
efektywności ekonomicznej może prowadzić do decyzji prawnych, które 
utrwalają nierówności społeczne i faworyzują grupy o większym dostępie 
do zasobów. Krytycy podkreślają, że maksymalizacja dobrobytu społecz-
nego w  ujęciu ekonomicznym nie zawsze oznacza równość, a  niektóre 
regulacje mogą prowadzić do marginalizacji grup o niższych dochodach. 
Przykładem są decyzje dotyczące rynku pracy, które zwiększając efek-
tywność, mogą jednocześnie obciążać pracowników o  słabszej pozycji 
ekonomicznej, co skutkuje wzrostem nierówności społecznych. Z  tego 
powodu wielu prawników i ekonomistów podkreśla konieczność uwzględ-
niania w  prawie aspektów równościowych i  ochrony najsłabszych grup 
społecznych, co nie zawsze jest zgodne z  podejściem skoncentrowanym  
wyłącznie na efektywności6.

W literaturze podkreśla się także ograniczenia tradycyjnego podejścia 
ekonomicznej analizy prawa, które historycznie koncentrowało się na ta-
kich obszarach jak prawo deliktów, umów, własności i korporacji. Krytycy 
wskazują, że podejście to w dużej mierze pomija szersze makroekonomicz-
ne implikacje regulacji prawnych oraz ich wpływ na gospodarkę jako ca-
łość. Coraz częściej pojawiają się postulaty poszerzenia analiz o  kwestie 
związane z polityką prawną opartą na ekonomii po stronie popytu, zamiast 
dominującego podejścia skoncentrowanego na podaży. Krytyka ta doty-
czy także braku odniesienia do ograniczeń i  alternatywnych perspektyw, 
w tym do teorii rozwiniętych przez krytyków takich jak Richard Posner,  
co mogłoby wzbogacić debatę na temat relacji między prawem a ekonomią7.

Mimo że analiza ekonomiczna może dostarczać cennych narzędzi oce-
ny systemu prawnego, jej najbardziej skrajne założenia mogą prowadzić do 
uproszczonych wniosków. Czysto ekonomiczne podejście do prawa nie 
zawsze adekwatnie opisuje rzeczywiste mechanizmy decyzyjne, ponieważ 
opiera się na idealizowanych założeniach dotyczących rynków i racjonal-
ności uczestników. W rezultacie teoria ta spotkała się z mieszanym przyję-
ciem poza USA, zwłaszcza w krajach o odmiennych tradycjach prawnych8.

6  A. Sen, The Idea of Justice, Penguin Books, London 2009, s. 253.
7  Zob. B. M. Salama, Law and macroeconomics as mainstream, „University of Toronto Law Jour-
nal” 2020, nr 71(2).
8  E. Engle, Law and economics: Theoretical puffery, exaggerated claims and counterfactual models, 

„Journal Jurisprudence” 2009, nr 2, s. 29.
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Podsumowując, ekonomiczna analiza prawa, choć stanowi użyteczne 
narzędzie w badaniu efektywności regulacji, posiada istotne ograniczenia. 
Krytyka tego podejścia wskazuje na jego trudności w uwzględnianiu war-
tości niematerialnych, założenia o racjonalności ludzkiego zachowania, po-
mijanie długoterminowych konsekwencji regulacji oraz ignorowanie pro-
blematyki sprawiedliwości społecznej. Współczesne podejście do analizy 
prawa wymaga uwzględnienia nie tylko perspektywy ekonomicznej, ale 
również etycznej, społecznej i  politycznej, co pozwala na tworzenie bar-
dziej zrównoważonych i sprawiedliwych rozwiązań prawnych.

8.2. NOWE OBSZARY BADAŃ W PRAWIE I EKONOMII

Nowe obszary badań w kontekście ekonomicznej analizy prawa od-
zwierciedlają dynamiczny rozwój technologii, globalizację oraz rosnącą 
świadomość społeczną dotyczącą kwestii związanych z  etyką, środowi-
skiem i równością społeczną. Rozwój współczesnych problemów i wyzwań 
wymaga od ekonomicznej analizy prawa dostosowania podejść i narzędzi, 
aby skutecznie badać i oceniać nowe obszary regulacji.

1.  Prawo i ekonomia technologii cyfrowych

Technologie cyfrowe, w  tym sztuczna inteligencja, blockchain, big 
data i  internet rzeczy (IoT), wprowadziły nowe wyzwania dla systemów 
prawnych, które muszą dostosować przepisy do specyficznych ryzyk i moż-
liwości wynikających z cyfryzacji. Ekonomiczna analiza prawa w kontek-
ście technologii cyfrowych zajmuje się badaniem efektywności regulacji 
w zakresie ochrony danych, własności cyfrowej oraz automatyzacji proce-
sów. Sztuczna inteligencja (AI), na przykład, wymaga ram regulacyjnych, 
które uwzględniają jej potencjalny wpływ na rynek pracy, bezpieczeństwo 
oraz prywatność. Ekonomiczna analiza prawa może pomóc ocenić skut-
ki prawne stosowania AI oraz wypracować optymalne przepisy regulujące 
odpowiedzialność za działania algorytmów, równocześnie minimalizując 
bariery innowacyjne9. 

9  Zob. E. Brynjolfsson, A. McAfee, The Second Machine Age: Work, Progress, and Prosperity in 
a Time of Brilliant Technologies, W. W. Norton & Company, New York 2014.
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2.  Ekonomia i prawo ochrony danych osobowych

Wraz z  rozwojem cyfrowych technologii zbierania i  przetwarzania 
danych pojawiło się zapotrzebowanie na efektywne regulacje dotyczące 
ochrony prywatności i bezpieczeństwa danych. Przepisy takie jak europej-
skie RODO (GDPR) stanowią podstawę nowoczesnej ochrony danych 
osobowych, jednak ich implementacja i skuteczność stanowią istotny ob-
szar badawczy. Ekonomiczna analiza prawa bada skuteczność takich regu-
lacji, analizując ich wpływ na działalność firm technologicznych oraz ich 
koszty przestrzegania przepisów. Przykładowo, badanie skutków RODO 
obejmuje analizę wpływu regulacji na innowacje i konkurencję w sektorze 
cyfrowym oraz ocenę tego, czy przepisy przyczyniają się do zwiększenia po-
ziomu bezpieczeństwa danych bez nadmiernego obciążania gospodarki10. 

3. Ekonomia i prawo zrównoważonego rozwoju  
oraz regulacji środowiskowych

Zmiany klimatyczne i degradacja środowiska stają się coraz większym 
wyzwaniem globalnym, co wywołuje konieczność badania efektywności 
regulacji środowiskowych. Ekonomiczna analiza prawa w tym kontekście 
koncentruje się na ocenie skuteczności mechanizmów takich jak systemy 
handlu emisjami, podatki węglowe oraz normy dotyczące ochrony róż-
norodności biologicznej. Badania te obejmują analizę kosztów i korzyści 
związanych z  wdrażaniem regulacji środowiskowych oraz ich wpływ na 
inwestycje w  technologie niskoemisyjne i  zieloną energię. Ekonomiczna 
analiza prawa może pomóc znaleźć optymalny balans między skuteczno-
ścią regulacji a ich kosztami, tak aby wspierały one zrównoważony rozwój 
i zmniejszały koszty społeczne wynikające z degradacji środowiska11. 

4.  Ekonomia i prawo pracy w kontekście automatyzacji  
i nowoczesnych modeli zatrudnienia

Automatyzacja pracy oraz nowe formy zatrudnienia, takie jak gig econo-
my, zmieniają tradycyjny model pracy i wymagają nowych ram prawnych, 

10  A. Acquisti, C. Taylor, L. Wagman, The Economics of Privacy, „Journal of Economic Literature” 
2016, nr 54(2), s. 442.
11  Zob. W. Nordhaus, The Climate Casino: Risk, Uncertainty, and Economics for a Warming 
World, Yale University Press, New Haven 2013.
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które będą w stanie zapewnić odpowiednią ochronę pracowników. Ekono-
miczna analiza prawa w tym zakresie obejmuje badanie wpływu regulacji 
na rynek pracy, analizę skutków automatyzacji oraz ocenę, w jakim stop-
niu przepisy mogą przeciwdziałać wykluczeniu społecznemu i bezrobociu 
technologicznemu. W szczególności w gig economy pojawiają się wyzwania 
związane z ochroną praw pracowniczych, takimi jak prawo do ubezpieczeń 
zdrowotnych, emerytur czy urlopów, które mogą być ograniczone w mo-
delach opartych na krótkoterminowych kontraktach12. 

5.  Ekonomia i prawo  
społecznej odpowiedzialności korporacyjnej (CSR)

W  dobie globalizacji i  rosnącej świadomości społecznej pojawia się 
potrzeba opracowania regulacji, które zachęcają firmy do prowadzenia 
działań zgodnych z  zasadami zrównoważonego rozwoju oraz społecznej 
odpowiedzialności. Ekonomiczna analiza prawa bada, jak regulacje mogą 
skutecznie promować CSR, jakie są ich skutki dla wyników finansowych 
przedsiębiorstw i w  jaki sposób polityki CSR wpływają na postrzeganie 
firm przez konsumentów. Obszar ten obejmuje analizę zachęt podatko-
wych, ulg oraz regulacji promujących odpowiedzialność korporacyjną 
i minimalizujących negatywne skutki działalności gospodarczej na społe-
czeństwo i środowisko13. 

6. Ekonomia i prawo migracji i mobilności pracy

Globalizacja oraz zmiany demograficzne wpływają na przepływy mi-
gracyjne i mobilność zawodową, co wymaga dostosowania regulacji w za-
kresie polityki migracyjnej oraz ochrony praw pracowników. Ekonomicz-
na analiza prawa bada, jak polityki migracyjne wpływają na rynki pracy, 
w tym ich efektywność oraz jak można projektować przepisy, które z jed-
nej strony wspierają rozwój gospodarczy, a z drugiej chronią lokalnych pra-
cowników przed nadmierną konkurencją płacową. Przykładem są przepisy 
dotyczące uznawania kwalifikacji zawodowych i  regulacje zapewniające  
 
 

12  Zob. D. Autor, D. A. Mindell, E. B. Reynolds, The Work of the Future: Building Better Jobs in 
an Age of Intelligent Machines, The MIT Press, Cambridge 2020.
13  Zob. M. R. Kramer, M. E. Porter, Creating Shared Value, Harvard Business Review, Boston 2011.
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minimalne standardy pracy dla imigrantów, które wpływają na integrację 
pracowników w nowym środowisku gospodarczym14. 

7. Ekonomia i prawo związane z nierównościami ekonomicznymi 
i wykluczeniem społecznym

Coraz więcej badań koncentruje się na analizie regulacji mających na 
celu zmniejszenie nierówności ekonomicznych oraz ograniczenie wyklu-
czenia społecznego. Ekonomiczna analiza prawa w tym kontekście bada, 
jak przepisy podatkowe, regulacje rynku pracy oraz programy wsparcia so-
cjalnego mogą wpływać na redystrybucję dochodów i równouprawnienie 
społeczne. W szczególności regulacje mające na celu zapewnienie równo-
ści szans, takie jak minimalne wynagrodzenie, ulgi podatkowe dla rodzin 
o niskich dochodach czy programy  edukacyjne, stanowią istotny obszar 
badań nad skutecznością polityk redukujących nierówności15. 

Podsumowując, nowe obszary badań w prawie i ekonomii w kontek-
ście ekonomicznej analizy prawa odzwierciedlają wyzwania współczesnego 
świata, takie jak rozwój technologii, ochrona środowiska, migracje i nie-
równości społeczne. Ekonomiczna analiza prawa dostarcza narzędzi, które 
pomagają lepiej rozumieć wpływ regulacji na gospodarkę i społeczeństwo, 
co pozwala projektować przepisy skuteczniej odpowiadające na potrzeby 
współczesnych gospodarek, przy jednoczesnym poszanowaniu wartości 
społecznych i etycznych. 

14  Zob. G. J. Borjas, We Wanted Workers: Unraveling the Immigration Narrative, W. W. Norton 
& Company, New York 2016.
15  Zob. T. Piketty, Capital in the Twenty-First Century, tłum. A. Goldhammer, Belknap Press of 
Harvard University Press, Cambridge 2014.
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Ekonomiczna analiza prawa to dynamicznie rozwijająca się dziedzina, 
która w coraz większym stopniu wpływa na kształtowanie polityki prawnej 
i gospodarczej w skali zarówno krajowej, jak i międzynarodowej. Interdy-
scyplinarne podejście łączące teorię ekonomii z  naukami prawnymi po-
zwala na lepsze zrozumienie mechanizmów regulacyjnych oraz ich wpływu 
na funkcjonowanie rynków, instytucji i zachowania jednostek. Wyniki ba-
dań w tej dziedzinie wskazują, że skuteczność norm prawnych zależy nie 
tylko od ich formalnej struktury, lecz również od sposobu, w jaki kształtu-
ją bodźce ekonomiczne oraz interakcje między uczestnikami rynku.

W niniejszej monografii przedstawiono kluczowe zagadnienia związa-
ne z ekonomiczną analizą prawa, ze szczególnym uwzględnieniem takich 
obszarów jak prawo własności, umowy, regulacje rynkowe, prawo pracy 
oraz stabilność makroekonomiczna. Omówiono również istotne wyzwa-
nia współczesnych systemów prawnych, w  tym kwestie związane z  glo-
balizacją, nierównościami społecznymi, ochroną środowiska i  cyfryzacją 
gospodarki. Analiza wykazała, że regulacje prawne nie mogą być trakto-
wane jedynie jako zbiór abstrakcyjnych norm – pełnią one kluczową rolę 
w kształtowaniu efektywności rynków, alokacji zasobów i poziomu dobro-
bytu społecznego.

Jednym z  istotnych wniosków płynących z  przedstawionych analiz 
jest potrzeba projektowania prawa w  sposób uwzględniający rzeczywi-
ste konsekwencje jego stosowania, a  nie jedynie intencje ustawodawcy. 
Oznacza to konieczność szerokiego wykorzystania narzędzi analitycz-
nych, takich jak analiza kosztów i teoria gier czy ekonomia behawioralna. 
Zwłaszcza ta ostatnia pozwala na lepsze zrozumienie, w jaki sposób ludzie  
w  rzeczywistości reagują na regulacje, uwzględniając czynniki psycholo-
giczne, ograniczoną racjonalność oraz heurystyki decyzyjne.
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Otwiera to nowe kierunki badań nad prawem i ekonomią, zwłaszcza 
w kontekście rosnącej złożoności systemów gospodarczych oraz szybkich 
zmian technologicznych. Automatyzacja, sztuczna inteligencja, rozwój go-
spodarki cyfrowej i transformacja ekologiczna to czynniki, które wymagają 
od systemów prawnych większej elastyczności i dostosowania do nowych 
realiów rynkowych. Kluczowym wyzwaniem pozostaje znalezienie rów-
nowagi pomiędzy regulacją a  innowacją, tak aby prawo nie ograniczało 
rozwoju gospodarczego, lecz jednocześnie chroniło interesy społeczne i za-
pewniało stabilność rynków.

Wskazane w pracy kierunki dalszych badań otwierają pole do analizy 
nowych zagadnień, w tym roli państwa w gospodarce opartej na wiedzy, 
wpływu regulacji na rynek pracy oraz perspektyw reform prawnych w kon-
tekście globalnych wyzwań XXI wieku. Kontynuacja badań nad ekono-
miczną analizą prawa będzie miała kluczowe znaczenie dla kształtowania 
polityk publicznych i zapewnienia równowagi między efektywnością eko-
nomiczną a sprawiedliwością społeczną.
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